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1.1 Marco general y motivaciones de la tesis

La presente tesis se enmarca en la linea de investigacion sobre cuestiones relativas al
crecimiento y la convergencia regional iniciada en los ltimos afios en el seno del grupo
de Analisi Quantitativa Regional (AQR), el cual se enmarca en el Departamento de

Econometria, Estadistica y Economia Espafiola.

La existencia de un grupo de investigacién de andlisis regional como el citado no es sino
una clara evidencia de la relevancia que la ciencia regional ha adquirido en los ultimos
afios. En este sentido, las regiones se han convertido en las principales protagonistas,
ganando terreno a los paises como centro de atencion. Una de las razones que explicaria
este hecho cabria encontrarla, como sefiala Rodriguez-Pose (1995), en el proceso
continuado de integracién de la economia mundial, el cual erosiona la autonomia del
Estado a la hora de establecer su propia politica independiente, desarrollandose la
actividad econémica cada vez mas tanto a nivel supranacional como regional. A nivel
europeo, €l proceso de integracién econdmica intensifica este hecho, perdiendo sentido
el considerar las relaciones entre sus Estados miembros segin el paradigma imperante
en el comercio internacional. En este sentido, la mayor relevancia de las economias
regionales se ve reflejada en una descentralizacion cada vez mas intensa hacia entidades
territoriales inferiores o en la construccion de una politica especificamente regional en el
marco de la Unién Europea (UE), destinada a conseguir el desarrollo armoénico de todas
las regiones y combatir la dualidad creciente en el interior de algunos de sus Estados

miembros.

Teniendo ello en cuenta, no es de extrafiar que las regiones hayan ganado protagonismo,
tanto a nivel teérico como empirico, en el dmbito de lo que se ha dado en llamar la

Nueva Geografia Econémica y en las nuevas teorias de crecimiento.

En relacion a la Nueva Geografia Econdmica, numerosos autores se han centrado en
analizar las consecuencias de un proceso de integracién econdmica sobre la localizacion
espacial de la actividad (y su concentracion). En este caso, las economias externas o

externalidades, tanto pecuniarias como tecnoldgicas, se muestran como una de las
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principales fuerzas centripetas (especialmente a nivel infra-nacional) que conducen, casi
inexorablemente, a la concentracion de la actividad en el espacio y a la divergencia
regional. Por el contrario, la competencia en precios y factores y las deseconomias de
escala se revelan como fuerzas centrifugas basicas que pueden llegar a contrarrestar los
efectos de las anteriores, actuando como fuerzas dispersoras y evitando un desarrollo

desigual extremo.

Por otra parte, en el dmbito de las teorias de crecimiento, en los wltimos afios los
modelos de crecimiento endégeno han coexistido con la teoria neoclasica. En este
sentido, los supuestos presentes en el modelo de Solow-Swan de no progreso técnico y
de rendimientos decrecientes de los factores acumulables llevaban a predecir la
imposibilidad de crecimiento en el largo plazo y la convergencia futura entre
economias, siempre que éstas mostrasen preferencias y tecnologias similares. Por el
contrario, los supuestos sostenidos en los nuevos modelos de crecimiento de progreso
técnico endégeno y de rendimientos crecientes (derivados, entre otros factores, de la
existencia de externalidades, basicamente tecnolédgicas, entre las firmas de una misma
economia) predicen crecimiento sostenido y divergencia entre economias. En este
sentido, la posibilidad de contrastar la existencia de cohvergencia en el seno de unas
economias regionales, de las que cabe esperar que presenten una tecnologia y unas
preferencias similares, ha sido utilizada habitualmente como una via de validacién de la

teoria neoclésica versus los nuevos modelos de crecimiento endégeno.

Teniendo en cuenta lo anteriormente expuesto, parece entonces que tanto las nuevas
teorias de localizacién como las nuevas teorias de crecimiento presentan dos puntos en
comun: primero, el estudio de las economias regionales como unidades espaciales de
referencia y, segundo, el papel cada vez mas importante otorgado a las externalidades

para explicar la concentracion espacial de la actividad y la divergencia regional.

No obstante, y enlazando con el primer punto en comun citado, aun a pesar de la
relevancia otorgada a las regiones, en la mayoria de trabajos empiricos desarrollados en
el seno de las teorias de localizacién y de crecimiento regional se descuida un aspecto

importante: la consideracién explicita del espacio. En este sentido, y de forma general,



Capitulo 1: Introduccién 5

las regiones son tratadas como unidades aisladas dentro de un territorio mayor, ajenas a
lo ocurrido en sus regiones vecinas y sin vinculos con aquéllas. De este hecho podrian

derivarse dos implicaciones importantes:

e la primera, estaria relacionada con las consecuencias de la no consideracion de la
localizacién espacial relativa de las regiones en los indices habitualmente utilizados
para cuantificar el grado de concentracion industrial y el nivel de disparidades

regionales.

e la segunda, se encontraria asociada a la no consideracién de las interdependencias

entre regiones en los modelos de crecimiento y convergencia regional.

En relacién al primer punto sefialado, y especialmente tras el proceso de integracién
econdémica europea, han proliferado los trabajos centrados en el andlisis y la evoluciéon
de la localizacién de la actividad, con el objetivo de estudiar tanto el grado de
concentracion en el territorio de dicha actividad como la evolucion sufrida tras los
cambios acaecidos en las ultimas décadas en los sistemas de produccién y en el entorno
socioeconomico en general. Para ello, de forma habitual se recurre al calculo de indices
tradicionales de concentracion industrial, a partir de los cuales es posible conocer si la
actividad se halla altamente concentrada en pocas regiones o si, por el contrario, ésta se

encuentra distribuida de forma mas regular o uniforme en el mismo.

No obstante, es preciso destacar que muy diferentes distribuciones espaciales de la
actividad podrian mostrar valores similares de dichos indices, siempre que a nivel global
de toda la muestra el nivel de concentracion de la actividad fuese parecido. En este
sentido, pensemos, por ejemplo, en dos situaciones basadas en dos distribuciones
espaciales diferentes: una, donde la mayor parte de la actividad se concentra
basicamente en unas pocas regiones, proximas todas ellas en el espacio, y una segunda
situacién donde, nuevamente, la mayor parte de la actividad se concentra en unas pocas
regiones, las cuales se encuentran dispersas a lo largo del territorio y ejercen una fuerza
de atraccién notable sobre sus regiones vecinas, impidiendo que éstas ultimas muestren

valores elevados de actividad.
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En este caso, seria posible que el calculo, por ejemplo, del indice de Gini, no difiriera en
exceso entre ambas situaciones. Sin embargo, las implicaciones derivadas de las citadas
distribuciones serfan notablemente diferentes. En el primer caso, seria de esperar que un
posible shock positivo de demanda (o la aplicacion de alguna medida de politica de
demanda activa) existente en una de las regiones del centro activara un proceso de
transmision de shocks hacia sus regiones vecinas, favoreciendo la evolucién y
crecimiento de las mismas. Por el contrario, en el segundo caso, un posible shock de
demanda o una politica regional activa sobre una de las regiones-centro dispersas podria

afectar negativamente a la evolucion de sus vecinos.

Asimismo, los indices habituales de concentracion, ademés de no poder contrastar la
existencia de una tendencia significativa a la agrupacion de valores similares o disimiles
de la actividad industrial en el espacio, tampoco podrian captar aquellos cambios en la
distribucién espacial de la variable (como, por ejemplo, posibles relocalizaciones en el
espacio de las regiones mas dinamicas) que no tuvieran efectos directos sobre ¢l nivel de
concentracion global de la muestra. De forma similar, no podrian informarnos acerca de
la existencia de grupos de regiones préximas en el espacio con niveles de actividad
significativamente més elevados o bajos de lo que cabria esperar en caso de predominar

una distribucion espacial de la actividad uniforme.

Por otra parte, cabe sefialar que el problema comentado para los indices de
concentracién industrial puede ser trasladado al caso de los indices habitualmente
utilizados para analizar la desigualdad y la polarizacion regional. Asi, si bien dichos
indices nos informan acerca de la dispersion en la distribucion de la renta, a partir de
éstos no es posible conocer si la distribucién de la misma responde a unos determinados
esquemas o pautas espaciales y si, por ejemplo, un elevado nivel de polarizacion

. 1
presenta una componente espacial relevante o no.

! Es decir, si los grupos que concentran los menores niveles de renta se encuentran significativamente
préximos en el espacio y significativamente alejados de otro grupo de regiones, relativamente
homogéneas, que concentran niveles elevados de la misma.
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No obstante, cabria pensar que, si bien serian ciertas las limitaciones mencionadas de
los citados indices de localizacién industrial y de desigualdad regional, una solucién
sencilla podria pasar por la representacion en un mapa de la variable a analizar. En este
sentido, si bien es cierto que dicho ejercicio podria ofrecernos una idea aproximada de la
existencia de una cierta agrupacion de valores similares de la variable analizada en el
espacio o de la presencia de algunas regiones con niveles elevados/bajos de la misma, la
informaciéon derivada de esta forma seria subjetiva y altamente dependiente, por

ejemplo, de los intervalos utilizados para representar a la variable.

La segunda de las implicaciones importantes derivadas de la no inclusion explicita del
espacio hace referencia a la no consideracion de la existencia de interdependencias entre
regiones, ocasionadas, entre otros factores, por posibles economias externas, sobre todo
de tipo tecnolégico (aunque no uUnicamente), que excediesen de las fronteras
estrictamente regionales. Este hecho llevaria a que la evolucién mostrada por una regién
se viera influida por la evolucion de sus vecinas (y viceversa), afectando por tanto a su

crecimiento y a la convergencia regional.

En este sentido, es importante destacar que diversos autores han analizado, desde un
punto de vista tedrico y empirico, la existencia de externalidades a nivel sectorial. Asi,
la hipétesis de spillovers tecnologicos que fluyen entre las diferentes firmas de una
economia ha sido sostenida por un elevado nimero de modelos. Por el contrario, son
muy pocos los trabajos en los que se considere especificamente la hipétesis de efectos

externos entre las economias regionales.

Asimismo, cabe mencionar que, desde el punto de vista de la politica regional, la
presencia de externalidades entre regiones podria tener dos implicaciones nada
desdeiiables. Primero, el hecho de que las economias externas excedieran de las
fronteras de cada region podria acabar justificando la existencia de agencias supra-
regionales que consideraran los efectos, para el conjunto de economias regionales, de
los procesos de inversion llevados a cabo de forma individual por cada agente privado
(internalizando de esta forma la externalidad existente). La segunda implicacién haria

referencia a los efectos desbordamiento hacia regiones vecinas que podrian tener
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medidas de politica econémica llevadas a cabo en una regién determinada (como, por

ejemplo, inversiones en infraestructuras o en capital humano).
1.2 Objetivos perseguidos

Teniendo todo ello en cuenta, la presente tesis persigue un objetivo general: la
reivindicacién de la consideracidon explicita del espacio en el andlisis regional,
especialmente, en el andlisis del crecimiento regional. Asimismo, dos son los objetivos
especificos de la misma, los cuales estd intimamente relacionados con los dos purntos
antes mencionados. El primer objetivo consiste en mostrar en qué medida la
consideracién de la localizacién en el espacio de una regién y de la situacién de dicha
regién en relacién a sus vecinas puede complementar los resultados obtenidos tras el
cémputo de los indices habituales de localizacion/concentracién industrial y de
desigualdad regional. El segundo de los objetivos perseguidos se centra en analizar
explicitamente las consecuencias sobre el crecimiento y la convergencia regional de la

presencia de externalidades entre regiones.

Llegado este punto, es importante destacar que a lo largo de todo el trabajo apostamos
con fuerza por la Econometria Espacial como una herramienta basica para la
consecucién de ambos objetivos. En este sentido, esta subdisciplina de la Econometria
se ha centrado, ya desde sus inicios en la década de los setenta, en proporcionar, en
palabras de Anselin (1988a): “un conjunto de técnicas que permitan tratar las
peculiaridades derivadas del espacio en el andlisis estadistico de los modelos de ciencia
regional”. Concretamente, ha concentrado una parte importante de sus fuerzas en
contrastar la existencia de lo que se ha dado en llamar dependencia o autocorrelacion
espacial, entendida ésta como aquella situacién en la que el supuesto de independencia
entre las unidades espaciales que conforman una muestra carece de sentido. De esta
forma, desde el ambito de la Econometria Espacial, ha surgido una amplia bateria de
wdisticos que tienen como objetivo €l contrastar la hipétesis de no autocorrelacién
espacial (y, a su vez, contrastar la estructura espacial que se esconde tras dicha
independencia), tanto a nivel univariante como en un modelo de regresion. Respecto a la

presencia del citado efecto espacial en un modelo de regresion, es preciso destacar que
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los econdémetras espaciales han tenido que construir un cuerpo especifico para la
especificacion y estimacién de la dependencia espacial ante la imposibilidad de trasladar

al ambito cross-section las técnicas econométricas tradicionales.

En relacién a la incidencia que ha tenido la Econometria Espacial en el andlisis regional,
es necesario resaltar que ésta ha visto incrementar su popularidad y su aplicacién en
diversos estudios empiricos en los Gltimos afios, como consecuencia de, entre otros, los
tres factores siguientes: primero, por el renovado interés por el papel del espacio en las
ciencias sociales, y en especial, en las nuevas teorias de localizacién espacial; segundo,
por la mayor disponibilidad de fuentes estadisticas sobre variables socioeconémicas a
un mayor nivel de desagregacion territorial; y, por ltimo, por el desarrollo de una
eficiente y menos costosa tecnologia y soporte informatico, solucionando uno de los
principales obstaculos para la utilizacion de dichas técnicas espaciales por parte de los

investigadores regionales.

No obstante, a pesar de esta aparente mayor difusion de la Econometria Espacial, la
distancia que la separa, en términos de su conocimiento y difusion, de la Econometria
cléasica todavia es notable. Asi, tal y como exponen Anselin y Florax (1995a), “...a pesar
de los importantes desarrollos metodoldgicos, seria excesivo sugerir que la Econometria
Espacial se ha convertido en una practica aceptada en la investigacién empirica en la
ciencia regional y en la economia regional”. Por el contrario, la mayor parte de la
literatura publicada en los ultimos quince afios sobre Econometria Espacial ha tenido

poca difusién entre la mayoria de los analistas de Economia empirica.

Por ello, la tesis que presentamos persigue como objetivo general no unicamente la
reivindicacion del espacio en el analisis empirico regional sino también la utilizacién de
la Econometria Espacial en los modelos de ciencia regional, entendiendo a dichos
modelos como “aquellas especificaciones que incorporan regiones, localizaciones e
interaccién espacial de forma explicita y/o estan basados en datos geo-referenciados
(por ejemplo, datos cross-section o seties temporales) para su estimacion y validacion

estadistica” (Anselin y Florax, 1995a).
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1.3 Estructura basica

La presente tesis se estructura en cinco capitulos, ademas del que constituye esta
introduccioén. En el capitulo 2, en una primera parte, se lleva a cabo un breve repaso de
las viejas teorias de localizacién para pasar posteriormente a analizar los principales
modelos desarrollados en ¢l seno de la Nueva Geografia Econémica, estudiando las
diferentes explicaciones que dichas teorfas han dado de la concentracion espacial de la
actividad. Asimismo, se analiza el entorno en el que surge el concepto de economias
externas, la diferente clasificacion de las mismas y como dichas externalidades han ido
cobrando especial relevancia como factor explicativo de la concentracién industrial. Por
ultimo, se describen brevemente los principales modelos que, en el marco de las nuevas
teorias de localizacion, analizan las consecuencias de un proceso de integracion sobre la
localizacion de la actividad y la desigualdad regional. En una segunda parte, se lleva a
cabo un breve repaso de los resultados més relevantes obtenidos por diversos trabajos
que han analizado la evolucion de la concentracion industrial en el seno de las regiones
europeas y espafiolas, asi como las consecuencias del proceso de integracién europeo

sobre aquélla.

En el capitulo 3, se lleva a cabo una somera revision de las teorias de crecimiento, desde
el modelo neoclasico de Solow-Swan hasta los modelos de crecimiento endégeno
desarrollados en los ultimos afios, analizando los supuestos basicos sobre los que se
fundamenta cada uno de ellos, asi como sus implicaciones tanto para el crecimiento a
largo plazo como para la convergencia regional. Asimismo, y de forma similar al
capitulo precedente, se pone especial énfasis en el papel de las externalidades,
destacando sus efectos sobre el crecimiento regional. Finalmente, se lleva a cabo un
breve repaso de la evidencia empirica existente sobre la evolucién de la desigualdad y la

convergencia regional, tanto para las regiones europeas como espaiiolas.

Seguidamente, con el propdsito de desarrollar el primero de los objetivos especificos
discutidos anteriormente, en el capitulo 4 se lleva a cabo, en primer lugar, una discusién
acerca de las limitaciones mostradas por los indices de concentracion y de desigualdad

habitualmente utilizados en la literatura en términos de su aespacialidad. Por ello, y con
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el objetivo de subsanar dicha limitacién, proponemos un andlisis complementario
basado en la utilizacion de una bateria de contrastes de dependencia espacial existentes a
nivel univariante y que han sido desarrollados en el ambito de la Econometria Espaéial.
En este sentido, dichos contrastes presentan la particularidad de considerar
simultdneamente lo que ocurre en una region y en las regiones vecinas a ésta, pudiendo
asi detectar la existencia de patrones o esquemas espaciales especificos en la
distribucién de una variable en el territorio. En este sentido, es importante destacar que,
hasta donde alcanzamos a conocer, ¢l analisis espacial propuesto no habia sido utilizado
con anterioridad para un objetivo similar. En segundo lugar, y tras describir brevemente
los contrastes espaciales citados, se realiza un ejercicio de simulacion donde, tras
generar diversas series que incorporan supuestos extremos relativos a la distribucion
espacial de una variable genérica denominada “nivel de actividad”, se computan los
estadisticos de dependencia espacial. Con el citado ejercicio de simulacién se pretende,
primero, analizar el comportamiento de los contrastes propuestos ante diferentes
distribuciones de la variable objeto de estudio (dado el desconocimiento existente en
torno a dicho comportamiento) y, s\egundo, destacar en qué medida el estudio de la
existencia de dependencia espacial en la distribucion de la actividad econdmica puede
complementar los resultados obtenidos por medio de un enfoque més tradicional. Por
ultimo, se lleva a cabo un estudio de la distribucidn espacial (y de su evolucién en el
tiempo) de las siguientes variables: producto p.c. y productividad laboral (tanto en
niveles como en tasas de crecimiento) y el empleo industrial, aplicando el enfoque
espacial propuesto anteriormente. En este caso, el ejercicio empirico ha sido realizado
para dos muestras diferentes: una formada por 108 regiones europeas y otra formada por

47 provincias espafiolas.

El segundo de los objetivos especificos perseguidos en la tesis es abordado en el
capitulo 5. Para ello, en primer lugar, y tras justificar desde un punto de vista tanto
tedrico como empirico el supuesto de externalidades entre regiones, se presenta un
sencillo modelo tedrico de crecimiento donde se impone el supuesto de existencia de
interdependencia tecnolégica entre regiones, analizando las implicaciones de dicho
supuesto tanto en el estado estacionario de una region como en su tasa de crecimiento de

equilibrio. Seguidamente, se deriva la ecuacioén de convergencia asociada al modelo
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tedrico descrito, estudiando las implicaciones del supuesto de externalidades inter-

regionales en la dindmica de transicién de cada regién hacia su nivel de equilibrio a

largo plazo. En segundo lugar, se muestra en qué medida las técnicas para la
especificacion, contrastacidn y estimacion de la dependencia espacial en un modelo de
regresién pueden ayudarnos a contrastar la presencia de externalidades entre regiones y
a estimar su intensidad. Por 1ltimo, y tras estudiar brevemente dichas técnicas, se
procede a contrastar el modelo de crecimiento propuesto con datos para las economias

regionales europeas y espatfiolas.

Finalmente, en el capitulo 6 se resumen los resultados mas relevantes obtenidos en los
capitulos precedentes, presentando asimismo las posibles lineas de trabajo futuras que

permitirian proseguir con la investigacion aqui iniciada.

En relacidn a la estructura presentada, es preciso destacar que, ciertamente, los capitulos
2 y 4 estan notablemente vinculados entre si, al igual que los capitulos 3 y 5. Por este
motivo, una alternativa posible hubiera sido presentarlos considerando dicha
vinculacién. Sin embargo, dicha alternativa fue desechada por tres motivos. Primero,
porque tanto el capitulo 2 como el 3 presentan como denominador comun el estar
ideados para ofrecer una visién rapida de la literatura existente tanto en torno a las
teorias de localizacién como a las teorias de crecimiento econdmico, permitiendo con
ello enmarcar los aspectos que posteriormente seran abordados en los capitulos 4 y 5. El
segundo motivo radica en que de los capitulos 2 y 3 es posible extraer una idea
aproximada de la relevancia otorgada por las teorias de localizacién y de crecimiento a
las economias externas, elemento basico de esta tesis. El tercer y Gltimo motivo recae en
el hilo argumental que, como veremos, enlazard los resultados obtenidos de los

capitulos 4 y 5.

Por tltimo, cabe destacar dos aspectos basicos en relacién a las unidades espaciales

escogidas para el andlisis empirico desarrollado en los capitulos 4 y 5. Primero,

mencionar que se han escogido regiones, y no paises, como unidades espaciales basicas

de referencia en la medida en que los procesos de concentracién/difusion de la actividad

podrian verse difuminados cuando aumentamos el nivel de agregacién de la muestra,

Ll
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siendo a su vez mas fructifero el contrastar la existencia o ausencia de un patrén espacial
especifico en la distribucion espacial de la actividad entre un nimero mayor de unidades
mas pequefias. Asimismo, cabe mencionar que es mdas probable la aparicién de

externalidades entre unidades espaciales menores y mas proximas entre si (tanto desde

\

En segundo lugar, destacar que, en relacion a los dos dmbitos territoriales escogidos

un punto de vista geografico como econémico).

(regiones europeas y espafiolas), dos son los motivos que justifican su eleccidn.
Primero, porque el proceso de integracién econdmica llevado a cabo en el seno de las
economias europeas puede haber ocasionado relocalizaciones en la distribucién de la
actividad y procesos de mayor concentracién/difusién de la misma, tanto entre las
regiones europeas como en el interior de uno de los Estados tradicionalmente pobres de
la Unién como es Espafia. Y, segundo, porque es de esperar que la integracion
econdmica haya incrementado la probabilidad de aparicion de interdependencias y
externalidades entre las regiones protagonistas de dicho proceso integrador. Por ultimo,
cabe destacar qué si bien el andlisis espacial propuesto en los capitulos 4 y 5 ha sido
replicado, siempre que la informacién estadistica asi lo ha permitido, para ambos
ambitos territoriales, en dichos capitulos llevamos a cabo un proceso de seleccién de los
mismos, presentando aquellos resultados que a nuestro entender ilustran mejor los

objetivos planteados en un principio.



CAPITULO 2:

TEORIAS DE LOCALIZACION DE LA ACTIVIDAD ECONOMICA
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2.1 Introduccion

La actividad ecandmica, se encuentra distribuida aleatoriamente en el espacio o, por el
contrario, existen unas pautas claras de localizacién que conducen a una concentracién
de la actividad en &reas especificas del territorio? Para responder a esta preguntar basta
con observar un mapa donde se reproduzca la distribucién del producto en un entorno
geografico cualquiera. La conclusion que cabe extraer tras este sencillo ejercicio visual
parece clara: la actividad econémica se encuentra distribuida de forma desigual a través
del espacio. Una desigualdad que no inicamente se hace patente al comparar grandes
areas geograficas (bloques continentales) sino también a menor escala. Asi, importantes
no uniformidades aparecen cuando analizamos la distribucién de la actividad en el

interior de un mismo pais o, incluso, de una misma region.

En este sentido, la concentracion se revela como el rasgo mas evidente que caracteriza a
la localizaciéon de la actividad en el espacio. Pero, jcomo explicar este hecho?
Responder a esta pregunta no tendria mayor dificultad para un fiel seguidor de las
teorias de comercio internacional tradicionales: los determinantes de las diferencias en
los sistemas de produccion se explicarian en términos de desigualdades geograficas, de
diferentes dotaciones de recursos o de diferentes tecnologias. De esta forma, el
aprovechamiento de las ventajas comparativas de cada nacidén, obtenidas como
consecuencia de diferencias exdgenas de recursos,! acabaria por explicar, desde
principios del siglo XIX hasta la década de los ochenta del presente siglo, los diferentes
patrones de especializacion y comercio entre naciones. Sin embargo, dichas teorias
neoclasicas del comercio internacional se fundamentaban en supuestos marcadamente
simplificadores: movimientos instantdneos de los factores productivos, costes de
transporte nulos (de forma que cada pais seria considerado como un “punto carente de
dimension”, Krugman 1991a), idénticas funciones de produccién para cada bien en

todos los paises caracterizadas por rendimientos constantes a escala y por

" En este sentido, la teoria de la ventaja comparativa desarrollada por Ricardo defendia que un pais
determinado exportaria (importaria) la mercancia producida con un menor (mayor) coste relativo en-
términos de la otra mercancia. La fuente de esta diferencia de costes se encontraria, segiin la teoria
neoclésica del comercio internacional (o modelo Heckscher-Ohlin) en las diferentes dotaciones relativas
de factores de los paises que intervienen en el comercio.
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productividades marginales decrecientes de los factores productivos (capital y trabajo)
y, finalmente, existencia de competencia perfecta para los mercados de bienes y
factores. Asi, en ausencia de rendimientos crecientes y con una distribucién de recursos
uniforme, la produccién deberia tener lugar en todos los lugares de un espacio
homogéneo, convirtiendo a cada localizacién en una economia autosuficiente (tipo
Robinson Crouse), sin lugar para el comercio entre economias. De esta forma, cada
localizacién podria ser una base para una economia autirquica donde los bienes se
producirian a pequefia escala. Por el contrario, una distribucién de los recursos inicial
asimétrica determinaria la especializacion regional final, llevando a que un pais
exportase (importase) el bien que utilizase de forma intensiva el factor mas (menos)

abundante en términos relativos.

No obstante, una distribucion desigual de recursos se revela como claramente
insuficiente para explicar, en solitario, la presencia de concentracién y de
especializacion regional. Por otra parte, ;como explicar la existencia de diferencias muy
notables en la estructura productiva de regiones con similar dotacién inicial de recursos
y tecnologias? La respuesta a esta pregunta no parece obtenerse ni a través de las teorias
de comercio convencionales ni de las viejas teorias de localizacion, las cuales se
mostraban més preocupadas por cuestiones basicamente normativas. Por el contrario, la
solucion debera encontrarse en un grueso de modelos bautizado con el nombre de
“Nueva Geografia Econémica”.” Dichos modelos, lejos de los supuestos simplificadores
y carentes de realismo de las anteriores teorias, explican la tendencia a la aglomeracion
de las firmas en el espacio de forma enddgena como consecuencia de la presencia de
rendimientos crecientes a escala y de diferentes tipos de externalidades. De esta forma,
la competencia imperfecta ganara terreno a la competencia perfecta, acercandose cada

vez mas la teoria desarrollada a la realidad estudiada.

Teniendo en cuenta lo expuesto hasta el momento, en el apartado 2.2 se lleva a cabo un
breve repaso de las viejas teorias de localizacion. En el apartado 2.3 presentamos las

principales razones que explican la aparicion de la Nueva Teoria de la Localizacién,

? Por Geografia Econdmica se entiende aquella rama de la Economia centrada en explicar la localizacién
de la produccién en el espacio (Krugman, 1991a).
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pasando revista a los principales modelos desarrollados en el marco de la Nueva
Geografia Econdémica. Asimismo, se describe con cierto detalle el concepto de
economias externas y su papel como determinante de la concentracién espacial. Por
altimo, en el apartado 2.4 se lleva a cabo una somera recopilacion de los trabajos
empiricos que analizan la evolucién en los ultimos afios de la concentracién industrial
en el seno de la Unién Europea (UE) y de uno de sus paises miembros, Espafia. A su
vez, se discute en que medida puede afectar el proceso de integracién econémica al

esquema de localizacion presente en la actualidad.

2.2 La vieja teoria de la localizacion

Tras analizar los primeros trabajos realizados en el entorno de la teoria de la
localizacion, se puede observar como uno de los principales rasgos que los caracterizan
es su marcado caracter normativo. Asi, mds que proporcionar una explicacién
convincente de la distribucion real de la actividad econémica, parecen mas preocupados

en como determinar la localizacidn dptima de una firma.

El modelo de Von Thiinern

En este sentido, remontdndonos al siglo diecinueve, encontramos el primer modelo
formal, el modelo de Von Thiinen (1826). En dicho modelo, el autor parte de la
existencia de una llanura agricola que suministra diversos productos a una ciudad
central aislada y donde alrededor de la misma se dibuja una serie de anillos,
especializados cada uno de ellos en diferentes tipos de cultivo. Asimismo, considera la
posibilidad de determinar un gradiente de la renta del suelo que decrece a medida que se
aleja del centro y se dirige al limite de la zona agricola. A partir de aqui, Von Thiinen
define la localizacién Optima de las firmas como aquélla donde se maximiza la
denominada renta econémica de la tierra, definida como la diferencia entre los ingresos
y los costes totales obtenidos del producto por unidad de tierra (siendo estos ltimos
resultado de afiadir, al coste de produccion unitario, los costes derivados del transporte
del output). Asi, la renta econdmica estaria en funcién de la distancia que separase los
centros de produccion y el mercado final. De esta forma, y como consecuencia de la

existencia de costes de transporte no nulos, se acabaria por obtener un ordenamiento
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espacial de las actividades econémicas alrededor del mercado: los cultivos con mayores
costes de transporte (0 con mayor valor) se situarian en los anillos mas cercanos al
centro (donde mayor es, a su vez, el precio del suelo), mientras que aquéllos
caracterizados por costes de transporte menores (o menor valor) se localizarian en los

anillos mas alejados del centro.”

El modelo de Von Thiinen que acabamos de describir obtuvo el beneplécito de una gran
parte de los economistas de aquella época, quienes veian en €] un modelo sencillo y que
se fundamentaba en los conceptos claves de la economia neoclasica® (Krugman, 1995;
Brocker, 1996). Sin embargo, lejos de explicar los factores que conducen a la actividad
a aglomerarse en un Unico mercado situado en un punto determinado del espacio, Von
Thiinen asumi6é como punto de partida la existencia de una estructura monocéntrica
urbana. De esta forma, mas que explicar las fuerzas que conducen a la concentracion,
describié como actdan las fuerzas que llevan a la dispersién de la actividad lejos del

centro.

Afios mas tarde, Laundhart (1885) retomaria el anélisis de Von Thiinen, reorientandolo
esta vez hacia actividades industriales. En este caso, la localizacion éptima de las firmas
se encontraria en aquel punto donde los costes totales (de produccion y transporte)
fuesen minimos. De esta forma, en el entorno de la teoria del Coste Minimo, el
emplazamiento final vendria determinado por la ubicacion de los centros de produccién,

de las materias primas y de los mercados de consumo.

La tradicion germanica

No obstante, y a pesar de la relevancia del modelo de Von Thiinen, es habitual
relacionar la teoria de la localizacion con la tradicion que naci6 en Alemania durante la
primera mitad del presente siglo, la cual estarfa basicamente preocupada por la

geometria de la localizacion. Dos son los principales grupos que se incluyen dentro de

* En este sentido, el modelo de Von Thiinen contiene la idea bésica de ventajas comparativas presente en
fas teorias de comercio internacional tradicionales (Fujita y Thisse, 1996).

“En ¢l aparece la idea del equilibrio, de la determinacion simultdnea de los precios de los factores de
produccién y de los bienes, y de los precios como claro incentivo que promueve la eficiencia.
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/

dicha tradicién germanica: el primero, encabezado por Weber y, el segundo, formado

por los tedricos del emplazamiento central como Losch y Christaller.

Para determinar la localizacién Optima, Weber (1909) se basé en el criterio de la
minimizacién de los costes de transporte (orientacion hacia el transporte), determinando
la ubicacién final de la industria como resultado del deseo por parte de las empresas de
situarse a la menor distancia posible de las materias primas, del resto de factores
productivos (capital y mano de obra) y del mercado de consumo final. Asi, en funcién
de determinadas condiciones (si las materias primas son ubicuas o localizadas, si los
inputs pierden peso o no durante el proceso productivo, etc), la empresa acaba
situdndose en la fuente de factores, en el punto de consumo final o en un punto
intermedio. El caso mas usual es aquél en el que existen dos fuentes de materias primas
y un Unico mercado final, cada uno de ellos situado en un vértice de un triangulo ideal.
En este caso, la mejor situacién posible seria aquélla en la que los tres elementos
anteriores se concentraran en un mismo lugar o punto en el espacio, mostrando asi una

tendencia hacia la aglomeracion de las empresas productoras.

No obstante, la minimizacién de los costes no es el Unico determinante de la
localizacion en la teorfa de Weber. Asi, la ubicacion final de la firma podra diferir de
aquélla que hace minimos los costes de transporte, situandose donde exista una
concentracion del factor trabajo o una aglomeracion de diversas fabricas pertenecientes
a una misma industria. Sélo existe una tnica condicién para que ello ocurra: que los
beneficios, derivados del ahorro por las menores remuneraciones pagadas al factor
trabajo o por las economias de aglomeracién,’ superen los mayores costes de transporte

consiguientes.

La teoria del emplazamiento central, propuesta inicialmente por el gedgrafo aleman
Christaller (1933) y desarrollada afios mas tarde por Losch, difiere de la teoria defendida
por Weber. Asi, el modelo de Losch (1940) se contrapone al del anterior autor en la

medida que no considera mercados situados en un punto determinado del espacio sino

* En este sentido, Weber destaca por considerar, por primera vez y de forma explicita, las economias de
aglomeracion dentro de la teoria de la localizacién (economias de escala de la industria).
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N

extendidos a lo largo de todo el territorio. D\é‘wé/éta forma, define, de manera abstracta, la
estructura espacial de una economia localizada en una planicie homogénea en la que las
materias primas son ubicuas, la poblacion se encuentra distribuida de forma uniforme y
donde los costes de transporte son proporcionales a la distancia. A partir de aqui, y
basandose en el supuesto maximizador de productores (maximizacion del beneficio) y
consumidores (maximizacion de la utilidad), Losch acaba por determinar unas areas de
mercado eficientes que seran de forma hexagonal, las cuales reportardn a los

productores unos beneficios normales (precio igual a coste medio).

De forma similar, Christaller (1933) determina la localizacién Optima a partir del juego
entre economias de escala y costes de transporte, obteniendo como resultado la
aparicion de una jerarquia de emplazamientos centrales con areas de mercado anidadas

unas dentro de las otras.

Varias fueron las criticas vertidas tanto en relacion al modelo de Weber como a la teoria
del emplazamiento central. Asi, la falta de realismo sobre los supuestos de distribucién
de la demanda y la excesiva preocupacion por aspectos relacionados con la geometria,
se unian a la escasa informacion acerca de como las decisiones de los individuos se
influian mituamente. No obstante, y en relacién a este ultimo aspecto, la teoria del
emplazamiento central suponia un avance importante respecto a la interaccion entre los
agentes individuales. Asi, los productoye(s/ debian escoger entre aprovechar las
economias de escala existentes® (que inducen a la concentracién) o minimizar los costes
de transporte (que llevan a la dispersion), teniendo como resultado tanto la
concentracion de los mismos en una jerarquia de ciudades como la aparicién de areas de
mercado anidadas y hexagonales. Sin embargo, en relacién a este ultimo aspecto, surge
una nueva limitacion: la imposibilidad de modelizar, con las herramientas analiticas del
momento, el mundo de competencia imperfecta que subyace tras el supuesto de

economias de escala.

¢ De hecho, segin Losch, las economias de escala en la produccién son esenciales para entender la
formacion del espacio economico (Fujita y Thisse, 1996).
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Competencia espacial

Con el deseo de superar las limitaciones mostradas por las teorias basadas en el coste
minimo (criterio excesivamente restrictivo para determinar la localizacion 6ptima), fue
desarrollada otra vertiente, cuyo principal defensor seria Hotteling (1929). En concreto,
este Giltimo autor analiza los problemas de la aglomeracién y de la interdependencia en
la localizacién, utilizando para ello un sencillo modelo basado en un duopolio ubicado
en un mercado lineal. Los supuestos del modelo son basicamente simplificadores:
existencia de un producto homogéneo, consumidores uniformemente distribuidos con
una demanda inelastica, costes de produccién nulos y costes de transporte constantes.
En esta situacidn, y suponiendo un comportamiento maximizador en términos de drea de
mercado por parte de los productores, Hotelling acaba por obtener un equilibrio
locacional que necesariamente implica la concentracién de los vendedores en un solo
punto.7 En definitiva, un aspecto clave del autor (compartido por el resto de tedricos
centrados en la competencia espacial) es el interés por la interdependencia locacional
entre las empresas, considerando asi que la localizacion de una determinada empresa
afectaria directamente al resto en la medida que se convertiria en un competidor. En este
sentido, el mensaje central del modelo de Hotelling seria que el proceso de competencia
espacial es oligopolista, mostrando por tanto la necesidad de estudiarla dentro de un

sistema de toma de decisiones interactivas.

Sin embargo, el modelo de Hotelling no estuvo exento de criticas. Asi, a pesar de la
elegancia del mismo, los supuesfos sobre los que se basaba eran excesivamente
restrictivos y faltos de realismo. Por otra parte, tal y como mostré Smithies (1941), el
incumplimiento de alguno de dichos supuestos (como la existencia de demanda elastica,
la posibilidad de que un productor tome en consideracién 1a probable reaccién del otro
productor a sus decisiones de localizacidn, el incremento de los costes de transporte,
etc) podria conducir a un resultado opuesto al obtenido por Hotelling, esto es, a la

dispersién de los competidores en el espacio.

Por ultimo, cabe mencionar que a partir de estas primeras aportaciones en el seno de la

teoria de la localizacion, fueron muchos los intentos de sintesis y superaciéon de las

"Un equilibrio socialmente desventajoso en la medida en la que hace méximos los costes de transporte.



24 Capitulo 2: Teorias de localizacién de la actividad econémica

principales restricciones mostradas por los mismos (ver Isard, 1956; Alonso, 1964;

Beckmann, 1976; d’ Aspremont et al, 1979). ya
/

2.3 Hacia la nueva teoria de la localizacién: el resurgimiento de la Geografia

Econdémica

Como se ha podido comprobar, son varias las limitaciones mostradas por las teorias de
localizacion tradicionales, entre las que cabria destacar su caracter excesivamente
normativo. En este sentido, mas que preocuparse por explicar como realmente los
productores elegian su ubicacion final o culles eran las razones que conducian a la
aglomeracion de las firmas en determinados puntos del espacio, su principal interés se
centraba en deducir cual habia de ser la localizacién Optima de los productores. Por otra
parte, dichos modelos se fundamentaban en supuestos excesivamente simplificadores y
faltos de realismo como demandas ineldsticas, consumidores distribuidos de forma

uniforme en el espacio, etc.

Sin embargo, durante la década de los ochenta pero especialmente a principios de los
noventa, presenciamos un cambio radical en el dmbito de la Geografia Econémica,
potenciado por Paul Krugman (1991a,b), y que llevara a la aparicién de una nueva teoria
de localizacion. Asi, Krugman acabara por despertar a la Geografia Econ6mica de su
letargo, introduciendo a partir de entonces en el anélisis de la localizaciéon conceptos
como el espacio, las economias de escala y los rendimientos crecientes (esenciales para
explicar la concentracion geografica de la actividad), las economias externas y; por

tanto, la competencia imperfcac:ta.8

No obstante, es necesario destacar que algunos de los aspectos claves sobre los que
posteriormente se fundamentaria la nueva teoria de localizacién ya habian hecho acto de |
presen'cia durante la primera mitad del presente siglo, siendo recuperados y puestos en
un marco analitico por Krugman. Asi, por ejemplo, conceptos como el de economias de

escala ya aparecian en autores como Losch o Christaller. Sin embargo, tal y como

® Krugman (1995) resucita lo que defini6 como las cinco tradiciones exiliadas de la Geografia
Econémica: la teoria de la localizacién, la fisica social, la causacién acumulativa, la modelizacién del uso
de la tierra y las economias externas locales marshallianas.
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defiende Krugman (1995), la imposibilidad de modelizar dichos conceptos, utilizando
para ello las herramientas analiticas existentes en aquel momento, llevaron al destierro

de los mismos de la teoria econémica.’

Pero, ;como explicar la aparicién de la nueva teoria de la localizacién? Tal y como
explica Brocker (1996), fue resultado de dos clases de fuerzas: internas y externas. En

relacion a las primeras, cabria destacar tres hechos importantes.

Primero, durante la década de los ochenta se desarrollé la Nueva Teoria del Comercio
Internacional en la cual, nuevamente, Krugman tuvo un papel destacado (Helpman y
Krugman, 1985; Krugman y Venables, 1990).10 En este sentido, y a diferencia de lo
postulado por la teoria neocldsica de comercio internacional, la nuevas teorias de
comercio fratarian de dar una explicacion al cada vez mayor peso del comercio .
intraindustrial y al intercambio comercial entre naciones con similares dotaciones de
factores. En este caso, se conseguiria una explicacion endbgena de los sistemas de
especializacién regional basada en la existencia de rendimientos crecientes y no
fundamentada en una dotacién de recursos exégena defendida por la teoria neoclasica."’
De esta forma se relajarian los supuestos basicos del modelo de Heckscher-Ohlin,
incorporando la diferenciacion de producto y las economias de escala en modelos de
competencia imperfecta (ver Bajo, 1991, para un analisis exhaustivo de la evolucién

habida en el terreno de las teorias de comercio internacional).

® Tal y como apunta Kruogman (1995), una situacion similar ocurrié en el campo de la Economia del
Desarrollo con la teoria del Big Push o Gran Empujon, tras la cual subyacian los conceptos de
externalidades y rendimientos crecientes. En la medida en que dichos conceptos chocaban claramente con
el formalismo del equilibrio general con rendimientos constantes, imperante en los economistas de
desarrollo durante la década de los sesenta, la teoria del Gran Empujon quedaria relegada al olvido hasta
la actualidad.

o 2| conjunto de ideas definidas como la Nueva Teoria del Comercio Internacional fueron, no obstante,
originalmente mencionadas por Dixit y Norman (1980), Krugman (1979, 1980, 1981) y Helpman (1984)
entre otros.

! A pesar de los avances realizados por las nuevas teorias de comercio internacional, segiin Ottaviano y
Puga (1997) son algunas las limitaciones de las que éstas todavia adolecen. Asi, por ejemplo, seguirian
explicando diferencias en las estructuras productivas a través de diferencias en las caracteristicas de los
paises que intervienen en el comercio. De esta forma, la mayoria de los nuevos modelos todavia se basan
en el supuesto habitual de existencia de dos mercados, uno grande y uno pequefio, sin explicar porqué
aparecen dichas diferencias.
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En segundo lugar, durante la década de los setenta se produjo un avance importante en
el ambito de la organizacion industrial que supuso el desarrollo de una amplia gama de
modelos de competencia imperfecta (Krugman, 1991a,b). Este hecho permitiria a los
economistas especificar modelos de economias con rendimientos crecientes a escala
marcadamente rigurosos. Asimismo, la modelizacién de estructuras de mercado no
competitivas se vio favorecida por el desarrollo de la Teoria de Juegos12 y por un uso

mas intensivo de las matemadticas en la Teoria Economica.

La tltima fuerza interna estd relacionada con la aparicion de las nuevas teorias de
crecimiento endégeno, las cuales, a diferencia de la teoria neoclasica de crecimiento,
sostendrian la presencia de rendimientos crecientes a escala y de economias externas
como elementos clave para explicar la existencia de crecimiento sostenido (en el
capitulo 3 se realizara un breve andlisis de la teoria neoclasica de crecimiento asi como

de las teorias de crecimiento endogeno).

Por 1ltimo, Brocker (al igual que Fujita y Thisse, 1996) considera que la fuerza externa
que favorecid la aparicion de la nueva teoria de localizacién se encuentra en el proceso
de globalizacién y, en especial, en la intensificacion del proceso de integracion de
economias nacionales dentro de bloques de comercio como la NAFTA o la Unién
Europea. Asi, ambos hechos despertaron de forma muy notable el interés de muchos
economistas por conocer el impacto espacial de la integracién en términos de

relocalizacion de la actividad y sus consecuencias sobre el desarrollo regional.
2.3.1 El juego de fuerzas en los nuevos modelos de Geografia Econémica

Uno de los rasgos que caracterizan a los modelos desarrollados en el ambito de la Nueva
Geografia Econoémica es la presencia, en todos ellos, de dos tipos de fuerzas opuestas:
las denominadas fuerzas centripetas, que conducen hacia la aglomeracion de la actividad
en pocas regiones/ciudades, y las fuerzas centrifugas, que favorecen la dispersién de la

misma en el espacio. Entre las primeras, ademds de economias internas a escala

12 E1 desarrollo de la Teoria de Juegos permitié retomar la idea de competencia espacial de Hotelling para
aplicarla a las economias de mercado modernas (Gabszewicz y Thisse, 1986).
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derivadas de la existencia de rendimientos crecientes a nivel interno de la industria,
podemos destacar las denominadas economias externas a escala (analizadas en el
apartado 2.3.1.1). Por contra, la presencia de factores inmdviles, de elevada competencia
en términos de producto y de factores o la apariciéon de deseconomias de escala
(derivadas, por ejemplo, de costes de congestion) destacardn como fuerzas claramente
dispersoras. De esta forma, la localizacién final de la actividad no sera sino el resultado
de un juego “mano a mano” entre ambos tipos de fuerzas. Asi, si finalmente las fuerzas
centripetas son mas intensas, la actividad econdémica se concentrara en determinadas
areas, mientras que la situacion contraria llevara a la dispersion de la actividad a lo largo

del territorio.

Teniendo esto en cuenta, y dada su relevancia, seguidamente se analizarad con mayor
detalle una de las principales fuerzas centripetas, las economias externas, para
posteriormente describir como interactiian dichas fuerzas con las fuerzas dispersoras en
los principales modelos de geografia econémica. Asimismo, se pondra especial atencion
en cdmo un proceso de integracion econdmica puede alterar la importancia relativa de

~dichas fuerzas centripetas y centrifugas y, por tanto, alterar el equilibrio regional.

2.3.1.1 Las economias externas

Si bien en la literatura se ha tendido a utilizar de forma indistinta los conceptos de
‘economias externas (o efectos externos) y de externalidades, existen ligeras diferencias
entre ambos. Asi, definiremos como externalidades a aquellas transferencias de
ganancias o pérdidas que un determinado sujeto ocasiona a un segundo sin que éste
Gltimo intervenga en el proceso. En cambio, como economias externas se entenderé a
aquel activo intangible que no es posible adquirir en el mercado y que afecta a todas
aquellas empresas que se encuentren situadas en un territorio concreto (vélidas por tanto
a escala unicamente local) y que participan activamente en su generacioén (Callejon y
Costa, 1995).7 A pesar de esta diferencia, ambos conceptos serdn utilizados

indistintamente a lo largo de la presente tesis.

3 . . . ; . : :
A diferencia de las economias externas, las economias internas son aquellas economias de escala que
afectan de forma directa a una firma y que suponen la existencia de rendimientos crecientes.
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Vista esta distincion, surge una pregunta: el concepto de economias externas, ;aparece
por primera vez a raiz de la Nueva Geografia Economica? No. Asi, si bien han sido,
entre otros, los trabajos de Romer (1986, 1990), Lucas (1988), Murphy et al (1989),
Azariadis y Drazen (1990) y Krugman (1991a,b) los que han reivindicado con fuerza el
papel de las externalidades en el crecimiento econdmico y en la localizacion industrial,
fue Marshall quien, en 1920, justificaria el esquema de localizacion dominante
recurriendo a la existencia de economias externas. Segin Marshall, eran tres las razones
que claramente favorecian la concentracion de las actividades econémicas (trinidad
Marshalliana). La primera hacia referencia a la formaciéon de un mercado conjuﬁto
especializado. Asi, en un contexto de aversion al riesgo, los trabajadores se beneficiarian
de formar parte del mismo en la medida en la que minimizarian la incertidumbre
derivada de los posibles ciclos o crisis de sus empleadores (aplicable tanto en un marco
de salarios fijos como flexibles). De forma similar, la formacién de dicho mercado
facilitaria la adaptacion de los productores a su propio ciclo productivo, revertiendo

positivamente en sus costes.

El segundo de los factores sefialados por Marshall se centraba en la existencia de
vinculos hacia adelante o de coste (forward linkages) y hacia atrds o de demanda
(backward linkages).“ Fl primer tipo de vinculos surgiria como consecuencia de la
concentracion de diversas empresas cerca de otras firmas especializadas en una parte
determinada del proceso productivo con el proposito de proveerse de mayor variedad, y
a menor coste, de inputs intermedios necesarios para su produccion. Por otra parte, la
posibilidad de disfrutar de una demanda segura, y lo suficientemente elevada como para
amortizar rapidamente los costes derivados de una maquinaria altamente especializada,
llevarian a las empresas subsidiarias a situarse en el centro industrial (vinculos hacia

atras). 15

Por ftltimo, el tercer tipo de externalidad definida por Marshall es la denominada

osmosis tecnoldgica (o desbordamiento tecnolégico), derivada de la posible transmision

' Para la aparicion de este tipo de vinculos es necesario que existan relaciones input-output entre las
firmas que se localicen en una misma érea.

15 En este sentido, es necesario destacar que este tipo de vinculos tendrian tanto efectos inter como
intraindustriales.
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e intercambio rapido de informacién entre firmas. Asi, en la medida en que la calidad de
la informacion y de la comunicacién es sensible a la distancia, las empresas tenderian a
agruparse en el espacio con el proposito de obtener beneficios de dicha transmision de

informacion.

Sin embargo, y dado que tras el concepto de externalidad se podria esconder la
presencia de rendimientos crecientes, ;cémo compatibilizar este hecho con el supuesto
imperante en tiempos de Marshall de rendimientos constantes y competencia perfecta?
Considerando, tal y como hizo el propio Marshall, que dichas economias eran externas a
las empresas pero internas a la industria en su conjunto, permitiendo con ello
rendimientos constantes a escala a nivel de firma. Sin embargo, a pesar de considerar
este ultimo aspecto, la dificultad de incorporar rendimientos crecientes en los modelos
tedricos, valiéndose para ello de las herramientas analiticas de aquel entonces,

. . .y r . . - r 14 . l
obstaculizaron la difusién de las teorias marshallianas en la tradicién econémica.'®

A pesar de ello, las economias externas han despertado el interés de numerosos autores,
estableciéndose diversas clasificaciones de las mismas. Scitovsky (1954) distinguié
entre externalidades pecuniarias y tecnoldgicas (no pecuniarias). Las primeras hacen
referencia a los beneficios de interacciones econdémicas que tienen lugar a través de
mecanismos usuales de mercado por via de la mediacién de precios (llevando a una
mejora en los costes para las empresas). En cambio, las externalidades no pecuniarias
son consecuencia directa de las interacciones de no mercado, afectando directamente a
la funcién de produccion de una firma (impulsan el cambio tecnolégico). A partir de
dicha clasificacién, y aun a pesar de que Marshall no hizo distincién alguna entre ambos
tipos de externalidades, es posible encontrar un paralelismo entre, por una parte, las
externalidades pecuniarias de Scitovsky y los dos primeros factores especificados por

Marshall (mercado de trabajo conjunto, mercado de inputs especializado) y, por la otra,

¢ Aunque posteriormente las externalidades marshallianas han sido retomadas por diversos autores, no
siempre dichas interpretaciones han sido fieles a la idea original de Marshall. Asi, tal y como se analizard
en el siguiente apartado, Krugman (1991a, b) recurrira a las externalidades marshallianas enmarcandolas
en un mundo de competencia imperfecta basado en la existencia de economias de escala internas a las
empresas.
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entre las externalidades no pecuniarias del primer autor y la osmosis tecnoldgica

marshalliana.

Por otra parte, Glaeser er al (1992) distinguieron entre externalidades dinamicas y
estaticas. Segtin dichos autores, el primer tipo de externalidades influye directamente en
el crecimiento de una industria (y, por tanto, en el crecimiento de la ciudad"’ que la
acoge), actuando como auténtico motor del mismo. En este caso, su via de actuacién
pasa por la difusion de informacién sobre aspectos tecnolégicos y no tecnoldgicos
(como marketing, disefio, gestién, etc), pudiéndose asimilar por tanto a las
externalidades no pecuniarias de Scitovsky. De esta forma, las innovaciones y mejoras
ocurridas en una determinada firma incrementan la productividad de aquellas empresas
que se hallan préximas a ésta y sin compensarla por ello enteramente.'® Por el contrario,
las externalidades estéticas determinan el tamafio de una industria en una localizacién
determinada, encontrandose muy proximas al concepto de externalidades pecuniarias

anteriormente definidas.

Asimismo, Glaeser et al distinguen tres tipos de externalidades dindmicas: las
externalidades tipo Marshall-Arrow-Romer (MAR), tipo Porter y tipo Jacobs. Las
externalidades tipo MAR son el resultado de la aparicién de externalidades o spillovers
tecnolégicos entre firmas que pertenecen a una misma industria, dado que la
acumulacidén de conocimiento por una firma tienden a difundirse hacia el resto de firmas
de esa misma industria, favoreciendo el crecimiento de ésta Gltima y, por tanto, el de la
ciudad donde se encuentra. Asimismo, dichos autores defienden que las industrias mas
especializadas regionalmente (mas concentradas en un tetritorio en relacion a la media)
y que mayores beneficios obtengan del intercambio de conocimientos creceran mas
rapidamente. Por otra parte, sostienen que una estructura de mercado basada en la
existencia de un monopolio local es mas favorable que la competencia local, dado que la

inexistencia de competencia permite internalizar las externalidades al innovador,

7 Es preciso recalcar que los citados autores tienen como objetivo principal el explicar el crecimiento de
las ciudades como concentraciones mas evidentes de actividad econémica.

'* A pesar de que del cardcter no rival de las externalidades se pudiera inferir una equivalencia entre éstas
Giltimas y los bienes pablicos, segiin Bellandi (1995) ambos conceptos diferirian en la medida en que las
externalidades son no excluyentes a escala inicamente local.
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restringiendo el flujo de ideas hacia posibles imitadores. Esto favoreceria la inversion en
investigacion y desarrollo (I+D) por parte del monopolista dado que la posibilidad de
que sus ideas pudiesen ser imitadas sin ningin tipo de compensacion desalentaria dicha

inversion.

Las externalidades tipo Porter se asemejan a las anteriores por lo que se refiere a los
efectos positivos sobre el crecimiento derivados de la concentracién geografica de
firmas pertenecientes a una misma industria. Sin embargo, difieren de aquéllas en lo que
hace referencia a la estructura de mercado idénea para potenciar el efecto de los
spillovers tecnoldgicos. Asi, segin Porter, la competencia local potenciard una mds
rapida difusion de la innovacion, impulsando a las empresas a innovar para no ser
expulsadas del mercado. Por tanto, las externalidades tipo Porter serdn maximizadas en

el seno de una ciudad con industrias especializadas y competitivas.

Por 1ltimo, las externalidades tipo Jacobs comparten con la anterior el supuesto bésico
de que la competencia local favorece la mayor adopcion de la tecnologia. Sin embargo,
difieren radicalmente de las dos anteriores en la medida en que, en este caso, se
considera que las transferencias tecnologicas mas importantes son aquéllas que tienen
lugar entre firmas pertenecientes a diferentes industrias, de forma que la base del
crecimiento se encontraria en la fertilizacion cruzada de ideas provenientes de diversas
industrias. Por ello la variedad y diversidad de industrias geograficamente proximas
favorece mas al crecimiento y a las innovaciones que la especializacion geografica
defendida por las externalidades MAR y Porter. Esto llevaria a Jacobs a predecir que las

industrias localizadas en ireas muy diversificadas crecerian mas rapidamente.

En relacién a las externalidades estaticas mencionadas por Glaeser et al, encontramos
basicamente dos tipos: las denominadas economias de localizacion y las economias de
urbanizacion. El primer tipo de economias externas explicarian la existencia de
especializacion regional de la industria en base a tres factores. Primero, a la existencia
de mercados de inputs especializados (o recursos naturales) con escasa o nula
movilidad. Segundo, a la existencia de industrias con un output especializado y

dependientes de una demanda variable para las empresas tomadas de forma individual
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pero estables a nivel agregado (estando las mismas especializadas con el proposito de
ajustar el empleo a bajo coste). Y, tercero, a la existencia de un mercado de inputs
(especialmente empleo) en los que las industrias especializadas puedan compensar el

poder de monopsonio de sus oferentes de inputs.

Las economias de urbanizacién, en cambio, explicarian el porqué empresas
pertenecientes a diferentes industrias tienden a localizarse en grandes nucleos
poblacionales caracterizados por una elevada demanda local de todo tipo de bienes y
servicios (consiguiendo asi la venta segura de una mayor parte de su outpuft) con la
intencién de minimizar los costes de transporte (especialmente importantes en industrias

caracterizadas por elevados costes fijos).

No obstante, las diferentes clasificaciones de externalidades que acabamos de analizar
no han estado exentas de criticas. Asf, Callejon y Costa (1995) enfatizan la dificultad de
separar los efectos estaticos y dindmicos dentro del grupo de economias externas que
afectan a la localizacién de las industrias, apoyandose en la correlacion existente entre el
tamafio y el crecimiento de la industria. Por ello, matizan la distincién anterior pasando
a definir como economias externas dindmicas irreversibles (incorporadas a la funcién de
producciéon de las firmas) a los desbordamientos tecnoldgicos y de otro tipo que
“ocasionan un aumento permanente de la eficiencia de las empresas en términos de
costes o de calidad y que no desaparecen aun cuando la empresa modifique su
localizacién”. Por el contrario, definirdn economias externas de carcter estatico como
reversibles (no incorporadas a la funcién de produccidn) siempre que sus efectos sobre
los costes desaparezcan al “cesar la fuente de las economias externas” (como
consecuencia, por ejemplo, del cambio de localizacién de los proveedores

especializados locales).

2.3.1.2 Hacia la determinacion endégena del mercado: el inevitable sistema centro-

periferia

Un claro ejemplo de como se determina de forma enddgena el mercado en diferentes

regiones y de como interactiian diversas fuerzas opuestas para determinar finalmente la
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localizacién industrial puede encontrarse en el modelo de Krugman (1991a,b). Los
supuestos basicos sobre los que se fundamenta dicho modelo pueden resumirse en los

siguientes puntos:

e existencia de dos regiones y dos sectores, relacionados basicamente con la industria
(que produce un bien diferenciado) y la agricultura (que produce un bien

homogéneo).

e predominio de la competencia monopolistica en el sector industrial (siguiendo la
propuesta de Dixit y Stiglitz, 1977) como consecuencia de la presencia de
rendimientos crecientes a escala en dicho sector' (revelando el peso que los costes
fijos tienen sobre el computo de los costes de produccién totales). Presencia de

competencia perfecta en el segundo sector (agricultura).

e cada sector utiliza un tnico factor productivo de forma intensiva: el trabajo en el caso

de la industria y los granjeros (o la tierra) en el caso de la agricultura.

e Unicamente el factor trabajo es movil entre regiones (no entre sectores), trasladandose

alla donde el salario real sea mayor (costes nulos de migracion).

e los costes de transporte del bien agricola son nulos de forma que los precios y
salarios agricolas son idénticos en ambas regiones. En el caso de los bienes
manufacturados, los costes de transporte son de tipo Samuelson, tomando por tanto

forma de iceberg (una parte del producto se pierde durante el viaje).

e inicialmente ambas regiones son idénticas (incluso por lo respecta a su dotacién de

. . e 0
factores 1nmov1les).2

A diferencia de Marshall, quien suponia rendimientos crecientes {inicamente a nivel externo pero
manteniendo el supuesto de competencia perfecta a nivel interno, Krugman parte de la existencia de
goendimientos crecientes también a nivel de cada firma.

De esta forma, se observa como, a diferencia de los modelos de comercio internacional, no existen
diferencias a priori entre las regiones en forma de una dotacién factorial asimétrica.
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A partir de este escenario, Krugman analiza ¢cdmo un determinado pais puede, de forma
endogena, llegar a tener un centro totalmente industrializado junto a una periferia
totalmente agricola. En este sentido, tres seran los elementos clave que acabaran por
explicar el resultado final: el nivel de costes de transporte, el grado de economias de
escala internas y el share de bienes industriales en el gasto total de los consumidores.
Asi, ante costes de transporte muy elevados, economias de escala poco importantes y
escaso peso de los bienes industriales, la distribucién de la produccién manufacturera
estara totalmente determinada por la distribucion espacial de la poblacion campesina (la
cual supone una demanda dispersa e inmévil a lo largo del territorio y actia como una
fuerza claramente centrifuga). De esta forma, y en caso de que se asuma una dotacién
idéntica de recursos en ambas regiones, el resultado final (equilibrio estable) serd una
situacién de autarquia donde la industria se encontrard dividida en partes iguales entre
las regiones con la intencidn de suministrar bienes industriales a una poblacion dispersa.
En cambio, la situacién contraria (costes de transporte bajos, economias de escala
importantes y elevado peso de los bienes industriales) llevara a exacerbar las ventajas

derivadas de la concentracién de la actividad.

Teniendo ello en cuenta, y partiendo de una situacidn inicial de dispersion de la
actividad (con muy elevados costes de transporte), Krugman se plantea cuéles serian las
consecuencias, en términos de relocalizacion de la actividad, de una reduccién en el
nivel de costes de transporte (de forma similar, cabe pensar en un desmantelamiento
progresivo de las barreras arancelarias).21 Dado que el sector industrial presenta
rendimientos crecientes, una mayor integracion harfa mas ventajosa la concentracion de
la actividad en una sola regién,” en concreto en aquélla donde mayor fuese la demanda

(home market effect), con la intencién de minimizar los costes de transporte. Por otra

*! De forma generalizada, en los modelos de geografia econémica se establece un paralelismo entre el
nivel de costes de transporte y el grado de integracion regional existente. Asi, mientras que una situacion
con costes de transporte muy elevados se asimila a una autarquia, una reduccién de los mismos se
relaciona con una intensificacion del proceso de integracion.

2 Segtin Krugman (1991a), es frecuente que la localizacién de una industria particular sea indeterminada
y altamente dependiente de la historia (history matters), de forma que posibles accidentes historicos (mas-
que claras ventajas iniciales) pueden llevar a la concentracién de la industria en una determinada regién.
No obstante, cabe notar también que las condiciones iniciales son basicas para determinar la evolucién
del sistema. Asi, si al inicio del periodo, una region concentra una proporcién de poblacién superior a la
mostrada por la otra, la primera acabara por atraer firmas y mano de obra procedentes de la otra region
como consecuencia del proceso de causacion circular generado.
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parte, un mayor numero de firmas en una regién incrementaria el nimero de variedades
de productos industriales en dicha region de destino asi como la demanda del factor
trabajo en la misma (y por tanto los salarios). Ello atraeria a parte de los trabajadores de
la otra regién (similar al concepto de vinculo hacia adelante definido por Hirschman,
1958), los cuales presentan una clara preferencia por la diferenciacién. Asimismo,
cuantos mas trabajadores se concentrasen en una region determinada, mayor seria la
demanda final en la misma, atrayendo con ello a mas firmas, las cuales desearian
abastecer al mayor mercado (similar al concepto de vinculos hacia atras de Hirschman).
En relacion a este aspecto, es necesario destacar que para Krugman, a diferencia de
Marshall, las economias externas que actiian son bésicamente de tipo pecuniario y no
tecnolc’)gico.23 Asi, el incentivo que mueve a las firmas a trasladarse desde una region a
otra no es el deseo de aprovecharse de la transmision de conocimientos sino el de
suministrar bienes industriales a aquella region donde mayor sea el nimero de firmas

(va que alli sera mayor el nimero de trabajadores y, por tanto, la demanda final). 24

De esta forma se observa como una mayor integracion alentaria la aparicion de fuerzas
. - . .2

centripetas que conducirian a un proceso de causacién acumulativa, > llevando a que un

proceso de concentracidn inicial se autorreforzase (efecto snow-ball), de manera que,

una vez comenzado, seria dificil que desapareciese rapidamente.

Sin embargo, frente a estas fuerzas centripetas surgen dos fuerzas claramente
centrifugas: la mayor competencia tanto en términos de producto como de factores que
aparece en la region de destino, desalentando en parte dicha concentracmn 6 Por tanto,

y tras tener en cuenta la tension existente entre ambas fuerzas, jcuando un equilibrio

> Este es uno de los aspectos que diferencian a la Geografia Econdmica de Krugman de la Nueva
Geografia Industrial, dado que ésta ultima considera de gran importancia los spillovers tecnolégicos y de
conocimiento.
¢ Krugman argumenta que las externalidades tecnoldgicas son dificiles de aislar y de medir y que no
influyen en las decisiones de localizacién. En relacion a este ultimo aspecto, Callejon y Costa (1995)
apuntan que el problema de Krugman radica en que el autor no diferencia entre transmision de
conocimientos entre industrias de alta tecnologia y difusién de informacion sobre innovaciones que se da
en cualquier sector, considerando unicamente la primera acepcién (cosa que le lleva a afirmar que el
desbordam1ento tecnoldgico actiie como fuerza centripeta tan s6lo en algunos sectores concretos).

Un concepto similar al de causacién acumulativa puede encontrarse en Myrdal (1957) y Pred (1966).

$ Un mayor nimero de firmas concentradas en una sola region afectara a los beneficios de dichas firmas
por dos vias: primero, porque existira una mayor presion sobre los salarios del factor trabajo y, segundo,
porque mayor sera la oferta de bienes para los consumidores y, por tanto, menor el precio de los mismos.
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simétrico inicial seria alterado? Cuando la reduccion en los costes de transporte fuese lo
suficientemente importante como para que las fuerzas centripetas dominasen sobre las
fuerzas dispersoras, conduciendo hacia una situacién donde una regién se convertiria en
el centro, concentrando toda la industria, mientras que la otra se veria relegada a una
posicién de periferia desindustrializada. En este caso, es preciso destacar que este
sistema centro-periferia seria tanto mds probable cuanto mdas importantes fuesen las
economias de escala®’ (o, de forma similar, cuanto menor fuese la elasticidad de
sustitucién de la demanda de los consumidores respecto de los bienes industriales™) y

que mayor fuese el share de las manufacturas sobre el gasto total.

Por tanto, se observa como a partir del modelo de Krugman, y tras asumir el supuesto
basico de movilidad interregional del factor trabajo, una reduccién suficientemente
importante de los costes de transporte llevara a un equilibrio final donde ambas regiones
divergen, apareciendo un esquema centro-perifmria.29 Un esquema que, como se ha
podido comprobar, surge de forma endégenaw como consecuencia tinicamente del juego
de fuerzas centripetas y centrifugas, sin basar por tanto el resultado final en una dotacién

inicial desigual.

A partir del modelo de Krugman, diversos autores han desarrollado nuevos modelos,
modificando ligeramente alguno de sus supuestos bésicos, obteniendo un resultado
semejante en relacion a la formacion endégena de un sistema centro-periferia. Asi, por
ejemplo, Puga (1996a), partiendo de un modelo similar al de Krugman, trata de explicar
porqué en los paises europeos desde el siglo XIX se desarrollé un sistema urbano
equilibrado, con predominio de empresas de pequefio y mediano tamafio (sin grandes

metrépolis con muy elevadas concentraciones industriales), mientras que, en la

77 De forma similar, Briilhart y Torstensson (1996) sostienen la existencia de una relacion positiva entre
el grado de economias de escala de la industria y su nivel de concentracion.

% De forma habitual en este tipo de modelos, la elasticidad de sustitucién actua como un indice inverso
de la existencia de economias de escala.

» No obstante, Helpman (1995) obtiene un resultado opuesto: una reduccioén de los costes de transporte
favorece la dispersion. En este caso, el autor sustituye el sector agricola de Krugman por un sector de
viviendas que no interviene en el comercio. Esto lleva a que una caida en los costes de transporte haga
posible disponer de manufacturas en regiones menos congestionadas con un menor coste, permitiendo a
su vez que los trabajadores emigren con el propésito de reducir sus costes en términos de vivienda.

% En este caso, la interaccién entre economias externas a escala y costes de transporte es un factor clave
para la explicacién de la formacion de centros y periferias regionales.
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actualidad, en los paises en desarrollo se estd alzando un sistema similar al centro-
periferia de Krugman, donde emerge una gran ciudad primaria, que concentra la
totalidad de la industria, relegando a una posicion periférica al resto de ciudades. Para
explicar este hecho, Puga introduce en el modelo de Krugman el supuesto de movilidad
intersectorial del factor trabajo (ademas de la interregional ya existente), de modo que
los trabajadores del sector agricola podran dirigirse hacia el sector industrial (de esa
misma region o de diferente) siempre que ello suponga un aumento significativo de su
utilidad.’! En este caso, la existencia de bajos costes de transporte, elevadas economias
de escala, elevado share de productos manufacturados en el gasto total>> y elevada
elasticidad de oferta de trabajo hacia el sector industrial respecto de los salarios reales,
conduciria a que las fuerzas centripetas predominaran sobre las centrifugas, llevando a
la aparicién de una primacia urbana (condiciones presentes en la actualidad en los paises
en desarrollo y que han motivado el sistema de ciudades existente). En cambio, la
situacién opuesta, similar a la existente durante el siglo XIX en las ciudades europeas,

favoreceria la emergencia de un sistema urbano equilibrado.33

Junius (1996) da una explicacién similar al hecho analizado por Puga. Asi, para dicho
autor, la combinacion de unos costes de transporte muy elevados y una distribucion de
las industrias (al igual que de la poblacion urbana y de los trabajadores cualificados)
bastante similar entre las diferentes ciudades europeas al comienzo del proceso de
industrializacion, posibilité un sistema de distribucién de la industria en Europa bastante
equilibrado. En cambio, actualmente, en los paises en desarrollo los costes de transporte

son comparativamente muy bajos y la distribucion inicial de la produccién esta bastante

*! En el modelo se supone que cada trabajador dispone de informacion sobre el nivel de utilidad que
%btendré tras trasladarse a otro sector y a otra region.

En este caso, Puga describe el efecto de este factor a través de tres canales diferentes. Asi, cuanto
mayor sea la proporcion de bienes industriales sobre el gasto total: primero, mayor serd el peso del indice
de precios de los productos industriales en los salarios reales de los trabajadores, favoreciendo la
emigracion de estos tiltimos hacia regiones con mayor numero de firmas; segundo, mayor sera el tamafio
relativo de un mercado con més trabajadores, haciendo mas atractiva la entrada para las firmas; y, por
ltimo, mayor sera la elasticidad de la oferta de trabajo desde el sector agricola.

Por otra parte, Puga resalta la relevancia del disefio de las redes de transporte para explicar el proceso
de urbanizacion. Asi, el predominio de un sistema radial de redes de transporte habidas en los paises en
desarrollo ha exacerbado la aparicién de un sistema urbano no equilibrado caracterizado por la existencia
de un nimero reducido de ciudades con un tamafio desproporcionado (en algunos paises europeos como
Espafia e Italia habian existido con anterioridad sistemas radiales).
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mas dispersa, concentrandose la mayor parte de la industria en algunas grandes ciudades

(en concreto, alld donde es mayor el porcentaje de poblacion inmigrante).

No obstante, tanto en el modelo de Krugman (1991a,b) como en el de Puga (1996a), el
principal mecanismo que ha motivado la aparicion de externalidades ha sido la\
existencia de vinculos entre firmas y trabajadores (consumidores), asumiendo a su vez
el supuesto de movilidad interregional de ambos. Sin embargo, Krugman y Venables
(1995) y Venables (1996) construyen sendos modelos donde la principal fuente de las
externalidades es la existencia de vinculos verticales entre empresas a través de una
estructura input-output, asumiendo asimismo la inmovilidad del factor trabajo a nivel
interregional. De esta forma, los vinculos verticales entre firmas reemplazardn a la
migracién del factor trabajo como fuerza centripeta en la determinacion endégena del

tamatfio del mercado a nivel regional.

En el caso concreto del modelo de Krugman y Venables (1995), se introduce el supuesto
de que el sector manufacturero produce bienes industriales que son adquiridos como
bienes finales por los consumidores y bienes intermedios usados como inputs por otras
firmas para utilizarlos durante su proceso productivo. En este caso, también se crearan
vinculos de demanda y de coste pero esta vez como consecuencia de la existencia de
vinculos input-output entre las firmas. Asi, la concentracién de la industria en una
determinada region atraera a aquellas firmas que producen bienes intermedios en la
medida en la que verdn en esta regién un mercado amplio y una demanda segura
(vinculos de demanda o backward). Por otra parte, aquellas firmas que utilicen bienes
intermedios durante su proceso productivo tenderan a concentrarse también en el centro
con el propdsito de tener un acceso mas rapido y menos costoso a dichos inputs
intermedios (vinculos de coste o forward), atrayendo con ello de nuevo a mas firmas
productoras de bienes intermedios y asi sucesivamente. Como se puede observar, al no
existir movilidad interregional sino Gnicamente un trasvase de trabajo del sector agricola
al industrial, el incremento de la demanda para las firmas productoras de bienes
intermedios provendra de aquellas firmas que se trasladen desde otra regién al centro y

que utilicen dicho bien como inpuf intermedio.
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Asimismo, y de manera similar al proceso descrito por Krugman (1991a,b), ante una
caida del nivel de costes de transporte, la existencia de vinculos input-output (junto al
supuesto de existencia de rendimientos crecientes en el sector industrial) potenciaré los
vinculos backward y forward. Estos actuardn como fuerzas centripetas que
desencadenaran un proceso de causacién acumulativa, llevando a la aparicién de forma
endogena de un centro industrializado®™ y de una periferia desindustrializada
(divergencia regional). Sin embargo, tal y como destacan Puga y Venables (1995), el
nivel critico a partir del cual se generara un sistema centro-periferia dependera de dos
factores basicos: primero, la importancia de los vinculos input-output y, segundo, del
grado de economias de escala. Asi, en ausencia del primer factor, un equilibrio simétrico
inicial sera siempre estable con independencia de los costes de transporte. En cambio, si
tanto las economias de escala como las relaciones input-output son muy importantes, la
asimetria estar4 presente para cualquier nivel de costes de transporte. Unicamente para
niveles intermedios de ambos factores existird una frontera de costes de transporte que

hara desestabilizar el equilibrio simétrico inicial.

Venables (1996) desarrolla un modelo similar donde la no movilidad del factor trabajo
es sustituida por la existencia de vinculos verticales entre firmas como principal fuerza
aglomeradora. Venables deriva la existencia de vinculos verticales (y, por tanto,
vinculos forward y backward) como consecuencia de la existencia de dos tipos de
industrias: industrias upstream y downtream,”’ las cuales operan bajo el supuesto
imprescindible de competencia imperfecta.36 Sin embargo, los vinculos de demanda y
de coste tendran que competir contra dos fuerzas centrifugas: la presencia de algin
factor inmévil y la localizacién de demanda final dispersa. Asi, el equilibrio final
dependera, tal y como ocurria en el modelo de Krugman y Venables (1995), de la

fortaleza de los vinculos verticales y del nivel de costes de transporte, de manera que

> En este sentido, Hanson (1994) evidencia que para el caso de Méjico la integracién econémica con
EE.UU. ha llevado a incrementar la importancia de los vinculos de demanda y de coste como
determinantes de la localizacién industrial, siendo més intensa la aglomeraci6n resultante en sectores con
ggndimientos crecientes.

Las industrias upstream producen bienes que seran utilizados como imputs intermedios por las
ggdusnias downstream, configurando éstas tltimas el mercado de las primeras.

Seglin Venables, el supuesto de competencia imperfecta es imprescindible para que se den vinculos de
demanda y de coste en la medida que, bajo este tipo de competencia, el precio de los bienes
suministrados por las industrias upstream ser4 menor alld donde mas firmas estén concentradas
(generando vinculos de coste y, posteriormente, de demanda).
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costes de transporte muy bajos y vinculos input-output muy débiles inducirén a la
dispersion de la industria mientras que el caso contrario favorecera la concentracion de
la industria en una sola region. Por Gltimo, es interesante destacar el concepto de ‘base
industrial’ de Venables, el cual implica que las firmas querran localizarse donde haya
una base industrial de suministradores y consumidores. Esto le lleva a afirmar que una
localizacién que presente una fuerte base industrial permitiré atraer a la industria a pesar\
de los mayores salarios relativos. En cambio, aquella region con una débil base
industrial ser4 menos atractiva, pudiendo acabar totalmente desindustrializada (salvo
que los salarios fuesen suficientemente bajos como para impedir una divergencia

extrema).

Llegado este punto, se puede observar como un factor comin de todos los modelos
analizados hasta el momento ha sido la existencia de Unicamente dos sectores: la
industria (competencia monopolistica) y un sector agricola perfectamente competitivo.
No obstante, tanto en los modelos de Walz (1996a,b) como en el modelo de Martin y

Ottaviano (1996) aparece un nuevo sector: el sector de Investigacién y Desarrollo.

En el primer caso, y a diferencia de los modelos estaticos anteriormente analizados,
Walz (1996b) construye un modelo de crecimiento regional que le permite introducir
dinamicidad en el mismo y analizar el equilibrio a corto plazo asi como el proceso de
ajuste hasta alcanzar un equilibrio a largo plazo.37 Walz define un modelo birregional
donde se produce un bien tradicional y bienes finales (sin costes de transporte en
ninguno de los dos casos) ademas de inputs intermedios (bienes y servicios que son
producidos localmente y que no son libremente intercambiables). Asimismo, incorpora
un sector de I+D que produce conocimiento bajo rendimientos constantes, el cual es
utilizado por el sector de bienes intermedios (que pasard a ser una pieza clave para

. . « . . 38 .
explicar el mecanismo de crecimiento regional).” Por otra parte, define dos factores

37 Definiremos como equilibrio a largo plazo a aquel estado estacionario donde ninguna de las firmas
tiene ya incentivos para trasladarse desde una regién a otra.

%% Asi, el crecimiento sera consecuencia directa de las innovaciones permanentes de productos en el
sector de bienes intermedios que llevaran a una creciente variedad de bienes intermedios y de servicios.
En este caso, el niimero creciente de inputs incrementara la productividad de los bienes finales. En este
sentido, Walz seguira el mecanismo de crecimiento endégeno descrito por Grossman y Helpman (1991) y
por Romer (1990).
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productivos: un factor inmoévil (tierra o trabajo no cualificado) y uno moévil (trabajo o
trabajadores cualificados), emigrando este dltimo hacia aquella regién con mayores

salarios reales.

En este modelo, la localizacion final de la industria se vera influida por fuerzas
centripetas (vinculos de demanda y de coste motivados por la existencia de relaciones
input-output entre las firmas) y centrifugas (mayor competencia en producto y en
factores existente en regiones donde se concentra un elevado nimero de firmas). De esta
forma, el equilibrio a largo plazo surgird como resultado de la tensién entre ambos tipos
de fuerzas. Walz distingue tres posibles equilibrios a largo plazo. En un primer caso, si
la dotacién de factores es diferente entre ambas regiones, existird un inico equilibrio a
largo plazo caracterizado por un sistema centro-periferia, donde aquella regién que
mayor dotacion presente acabard por concentrar toda la produccion del bien industrial
final, de los bienes intermedios, del sector de I+D (el cual se localizara alld donde se
encuentren las firmas de bienes intermedios) y de los factores méviles. Por el contrario,
la otra regién se especializard relativa o completamente en la produccién del bien

. . 39
tradicional.

Los dos casos siguientes descritos por Walz aparecen cuando ambas regiones presentan
una dotacidn inicial de factores inméviles idéntica (y, por tanto, igual tamafio). En este
caso, aparecera un equilibrio multiple donde podrd acabar prevaleciendo un sistema
centro-periferia, donde la regidon con mayor nimero de inputs intermedios en el
momento inicial acabard mostrando una ventaja comparativa endégena40 en la

produccion de bienes finales que la hara convertirse a largo plazo en el centro del

% Este resultado influira decisivamente en el nivel de comercio intraindustrial. Asi, en un sistema centro-
periferia, inicamente el comercio interindustrial tendrad cabida, mientras que un equilibrio simétrico a
largo plazo posibilitaré la aparicién de comercio intraindustrial de bienes intermedios. De forma similar,
Briilhart y Torstensson (1996) definen una relacion inversa entre volumen de comercio intraindustrial y,
por una parte, el grado de economias a escala y, por la otra, el nivel de integracion econdémica. Asi,
respecto a esta ultima relacién, en estadios tempranos de integracién el comercio intraindustrial
incrementars para disminuir posteriormente a medida que se eliminen las barreras arancelarias.

De esta forma se observa como diferencias pequefias iniciales pueden tener consecuencias importantes
en el producto y en el crecimiento regional a largo plazo.
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sistema, o un sistema equilibrado simétrico, donde existird innovacién en ambas

. 41
regiones.

Asi se observa como, tras incluir en el modelo el sector de I+D y en funcién de las
condiciones iniciales, los vinculos existentes entre los productores de bienes finales e
intermedios pueden favorecer la aparicion de un sistema desequilibrado donde tanto los
productores de bienes intermedios como los innovadores estén concentrados en una
region. En este caso, las diferencias interregionales en el ratio de cambio tecnoldgico no
son impuestas de forma exégena (a diferencia de las teorias de crecimiento regional
tradicionales) sino que surgen como resultado de las fuerzas centripetas y centrifugas
descritas. Ademas, en la medida en que el crecimiento se da tnicamente en el sector
industrial, el centro presentard un ratio de crecimiento positivo, a diferencia de la
periferia, la cual no crecerd en absoluto. A su vez, el crecimiento del output en el sector
industrial serd proporcional al ratio de innovaciones, de modo que una innovacién

permanente de producto llevara a un incremento continuo de la productividad.

Por ultimo, es interesante resaltar las consecuencias que, segiin Walz, puede tener un
proceso de integracion sobre los anteriores equilibrios. Asi, una mayor inte:graci()n42
puede llevar a una mayor diferenciacién a nivel regional del producto y del ratio de
crecimiento, incrementando la especializacién regional y haciendo mas posible la
emergencia de un sistema centro-periferia. Esto serd asi en la medida en Ia que la fuerza
centrifuga para el sector de bienes intermedios® (derivada de la existencia de costes de
transporte) estard debilitada, favoreciendo la concentracién de la produccién. En este
caso, politicas destinadas a mejorar la capacidad tecnologica de las regiones atrasadas

antes de avanzar en la integracion podrian reducir el gap derivado de la integracién.

* Cuando el supuesto de movilidad perfecta del factor trabajo es asumido, las regiones en el largo plazo
no tienen que tener necesariamente un crecimiento igual e iguales sistemas de innovacion.

“ O cualquier politica destinada a reducir la distancia entre las regiones, por ejemplo, a través de
inversiones en carreteras y otros sistemas de transporte.

# Los costes de transporte actiian como fuerza centrifuga en el sector de bienes intermedios en la medida-
que protegen a los productores de este tipo de bienes en el mercado mas pequefio de la competencia
existente fuera del mercado local de dicha region. Esto permitird que los bienes intermedios puedan ser
producidos en una regién con una cierta desventaja inicial ya que los productores de bienes finales
tendran que pagar mayores precios por los bienes intermedios importados. Sin embargo, si los costes de
transporte disminuyen, las firmas productoras de bienes finales emigraran hacia aquella region que tiehe
mayor namero de variedades de bienes intermedios, pudiendo ser mas productivos a menor coste (por la
presencia mas intensa del sector de I+D en dicha region).
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‘No obstante, hasta el momento un rasgo comun de los modelos analizados es la
consideracion de la industria en su conjunto, analizando la ubicacion final de la misma.
Sin embargo, no se ha considerado la posibilidad de analizar un sistema donde existan
diversos sectores industriales, permitiendo que las diferentes regiones acaben por
especializarse en alguno de dichos sectores. En este sentido, Krugman y Venables
(1996) tratan de explicar el proceso de especializacién regional considerando como
factor clave la existencia de diferentes intensidades en los vinculos forward y backward
a nivel inter e intrasectorial. Asi, dichos autores asumen como hipétesis de partida que
los beneficios derivados de los vinculos de demanda y de coste son més intensos entre
firmas pertenecientes a un mismo sector, mientras que la competencia en términos de
producto y de factores afecta de forma similar a las firmas con independencia del sector
al cual pertenezcan. Esto lleva a que una reduccién lo suficientemente importante de los
costes de transporte posibilite que cada region se especialice en la produccién de un
tinico sector.** De esta forma, las firmas de un mismo sector tendran, por una parte,
fuertes incentivos para localizarse cerca unas de las otras y beneficiarse asi de los
vinculos input-output que las unen, y, por la otra, tendran un incentivo para localizarse
lejos de aquellas firmas pertenecientes al resto de sectores en la medida en que no

querran competir por los factores inmoéviles.

En relacion al proceso de especializacion regional como consecuencia del proceso de
integracion descrito por Krugman y Venables (1996), Grunwald y Flamm (1985)
describen una posible reorganizacion vertical de la produccién como consecuencia de un
acuerdo de liberalizacion. Asi, en el caso de industrias intensivas en trabajo como el
sector textil o el calzado, se puede producir un salto desde una situacién caracterizada
por una produccion verticalmente integrada para el mercado doméstico a otra donde los
paises en desarrollo se especializan en tareas de ensamblaje para firmas extranjeras
(tareas con bajo valor afiadido). En cambio, las tareas como el disefio, servicios de
marketing o asistencia técnica (tareas de elevado valor) podrian ser realizadas en paises
desarrollados, los cuales subcontratarian el proceso de ensamblaje a paises en desarrollo.

En relacién a este aspecto, Hanson (1994) muestra como el acuerdo de liberalizacién

“ Incrementando con ello, tal y como apunta Krugman, la posibilidad de sufrir shocks asimétricos y, por
tanto, recesiones regién-especificas.
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entre Méjico y EEUU motivé una reorganizacion vertical de la produccién. Asi, las
actividades como el disefio o el acabado en el sector textil se relocalizaron desde la
ciudad de Méjico hacia el Norte, concentrandose en las regiones mas cercanas a la
frontera con EEUU con la intencién de aprovechar las economias de localizacién
externas (derivadas de la existencia de rendimientos crecientes y de la proximidad a los
mercados de inputs especializados). En cambio, las actividades de ensamblaje que
presentaban rendimientos constantes permanecieron en las regiones surefias dados los

bajos salarios y la baja cualificacion de la mano de obra alli presentes.
2.3.1.3 ;Es inevitable la aparicién de una periferia desindustrializada?

En los modelos analizados hasta el momento, la principal fuerza que podia compensar
en parte la fuerte tendencia hacia la aglomeracion de las firmas era la mayor
competencia espacial habida tanto en términos de factores como de producto. Sin
embargo, cuando la integracién era suficientemente importante, las ventajas derivadas
de la concentracion (mayor demanda iocal, existencia de vinculos input-output)
superaban ampliamente dichas fuerzas dispersoras, conduciendo a un equilibrio estable
caracterizado por una esquema centro-periferia. De esta forma, de los modelos de
Krugman (1991a,b) o de Walz se podria extraer la existencia de una relaciéon monétona

entre costes de transporte (integracién) y concentracién de la actividad.

Pero, ;es la divergencia regional el resultado inevitable de un proceso de integracién?
La respuesta parece no estar tan clara para Puga (1996b) o Puga y Venables (1995,
1996a,b, 1997). Asi, Puga (basandose en los modelos de Krugman 1991b, Krugman y
Venables, 1995 y Puga, 1996a), obtiene una relacién no mondtona entre integracioén y
relocalizacidn industrial, esta vez en forma de U invertida.*’ En este modelo, y de forma
similar a los anteriores, cuando los costes de transporte son muy elevados, la
localizacién de las firmas estara fuertemente influida por la existencia de una poblacion
inicial dispersa a lo largo del territorio, que lleva a que la industria se encuentre dividida

en partes iguales entre ambas regiones con tal de satisfacer dicha demanda. Asimism?,

 No obstante, Krugman ya sostenia una relacién en forma de U-invertida entre integracién econémica y
bienestar.
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una reduccion en el nivel de costes de transporte puede desestabilizar el equilibrio
inicial simétrico, llevando a que las regiones se diferencien de forma endégena en un
centro industrializado y en una periferia desindustrializada. En este caso, dado que las
firmas podran competir en mercados distantes sin producir localmente en ellos, la
localizacion estard determinada por los vinculos de coste y de demanda. Estos surgiran
de la concentraciéon de firmas y trabajadores en un mismo lugar,46 llevando a la
aparicion de externalidades pecuniarias que superaran los costes derivados de la mayor
competencia en producto y factores en aquella regiéon donde se concentre un mayor
numero de firmas. En este caso, el nivel critico de costes de transporte a partir del cual
se desestabiliza el equilibrio inicial serd mayor cuanto menor sea la elasticidad de
sustitucién de los consumidores (mayores economias de escala), mayor el share de
manufacturas en los gastos totales, mayor el share de productos intermedios en la
produccién final (mayores vinculos input-output) y mayor la elasticidad de la oferta de
trabajo desde la agricultura al sector industrial*’ (lo que permitira atraer a mas

trabajadores desde el sector agricola con menores incrementos salariales).

Hasta aqui no existirian diferencias significativas respecto de la relacion entre
aglomeracion y costes de transporte descrita en los modelos anteriores. Sin embargo,
/seré este nuevo equilibrio, basado en un sistema centro-periferia, estable? La solucién a
esta pregunta dependerd de un elemento clave: la existencia o no de movilidad
interregional. ;Por qué? La aglomeracién de la industria incrementa los salarios reales
de los trabajadores en el centro como consecuencia tanto de los mayores salarios
nominales (fruto de la mayor demanda de trabajo proveniente del mayor nimero de
firmas en el centro) como de los menores indices de precios (ya que disponen de un

mayor niimero de variedades de productos producidos en el centro por los que no se

“ En este modelo, Puga nuevamente asume que para la produccion del bien final es necesario tanto el
factor trabajo como otros inputs intermedios, los cuales, para simplificar el modelo, considera producidos
por el mismo sector. En el caso de que exista movilidad del factor trabajo a nivel interregional e
intersectorial, los vinculos de costes provendran de los menores precios que tanto las firmas como los
consumidores deberan pagar por las manufacturas alld donde haya un mayor nimero de firmas. Los
vinculos de demanda surgirin como consecuencia tanto de la mayor demanda para bienes
manufacturados en aquella regién donde mayor sea el numero de firmas y/o de trabajadores como por la
mayor demanda del factor trabajo para los trabajadores.

Se puede observar facilmente que algunos de los modelos analizados previamente no son sino casos
particulares del modelo mas general desarrollado por Puga (1996b). Asi, en el modelo de Krugman no
existian vinculos input-output entre firmas y no existia movilidad intersectorial.
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deberan pagar costes de transporte). Llegado este momento, si existiese movilidad
regional, los trabajadores emigrarian desde la periferia al centro, atraidos por los
mayores salarios reales, lo que llevaria a que finalmente los salarios nominales en la
periferia creciesen lo suficiente como para compensar a los trabajadores por permanecer
en la periferia. En este caso, la aglomeracion se veria reforzada por la migracién de los

trabajadores y, finalmente, el sistema centro-periferia seria un equilibrio estable.

Sin embargo, en el caso en que no exista migracion interregional, una intensificacién en
el proceso de integracion econdmica acabara por desestabilizar la aglomeracion anterior,
favoreciendo de nuevo la dispersion de la industria.*® Ello es debido a que, aunque un
incremento del niimero de firmas conduce a la aparicion de fuertes externalidades de
tipo pecuniario en el centro, la presién ejercida sobre los costes del factor trabajo (y
sobre el precio del resto de bienes no comercializables) no puede ser debidamente
compensada por un incremento en la oferta laboral proveniente de la otra region. Como
consecuencia, se produce una clara diferenciacion salarial entre el centro y la periferia
que puede impulsar a que parte de la industria se traslade hacia la region que presente
unos costes salariales comparativamente inferiores.” Asimismo, esta dispersion se vera
reforzada en la medida en que una disminucién de los costes de transporte debilitaran
las externalidades pecuniarias, surgidas de los vinculos de coste, ya que el ahorro
derivado de adquirir cualquier bien intermedio producido en el centro (en lugar de

importarlo) se hara cada vez mas insignificante.

Por tanto, se puede observar como la inmovilidad interregional puede llevar a que los

efectos aglomeradores derivados de la integracidn se pospongan, actuando la

* Es importante destacar que, aun cuando no exista movilidad interregional, puede aparecer de forma
endégena un sistema centro-periferia siempre que existan vinculos input-output. Sin embargo, a
diferencia de la situacién donde si se da esta movilidad, una mayor demanda del factor trabajo en el
centro debera ser suplida por factor trabajo proveniente del sector agricola, a los que se les debera ofrecer
un mayor salario nominal. Por tanto, en este caso, la diferenciacion salarial derivada de la emergencia de
un sistema centro-periferia sera causada por un incremento importante de los salarios nominales en' el
centro (siempre que el trabajo no sea totalmente elastico a cambios salariales).

* En este sentido, Junius (1996) utiliza el ratio de salario real definido como salarios reales en la periferia {
dividido por los salarios reales en el centro como medida aproximativa de la importancia relativa de las
fuerzas centripetas sobre las centrifugas. Asi, si dicho ratio es menor que 1 implicard que los salarios en
el centro son superiores a los existentes en la periferia, lo cual atraerd a un mayor niimero de trabajadores
desde la periferia, dominando en este caso las fuerzas centripetas y favoreciendo por tanto la
concentracion.
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diferenciacion salarial como una fuerza centrifuga que impide un resultado final estable
caracterizado por una divergencia regional extrema.’® Sin embargo, es preciso tener en
cuenta que para que una mayor integracién conduzca a una dispersién de la actividad, es
necesario que se cumplan los dos supuestos siguientes: primero, la integracion debe
poder alcanzar niveles importantes (no procesos de integracion débiles) y segundo, los
salarios deben ser flexibles a los cambios existentes en la estructura de empleo
industrial®’ (va que, de otro modo, la periferia no ofrecera ventajas que la permitan

converger hacia el centro).

En Puga y Venables (1996b) se describe un modelo mas general que el definido por
Puga (1996b). Dichos autores parten de la existencia de mas de dos paises, donde la
industria inicialmente se encuentra concentrada en un subconjunto de ellos y donde no
existe movilidad internacional del factor trabajo. En este caso, la extensién de la
industria hacia el resto seguiré un proceso de industrializacion gradual posibilitando que
el grupo de paises mas pobres pueda aproximarse hacia las posiciones mostradas por el
club de paises mas industrializados (si bien seguiran coexistiendo paises pobres y ricos).
Inicialmente Puga y Venables parten de una situacién donde la industria se encuentra
localizada en un tnico pais, mientras que el resto actia como periferia no
industrializada. A partir de aqui, suponen que se produce una cambio fexc’)geno52 que
lleva a una expansién inicial de las manufacturas en relacién al resto de bienes
comercializables, haciendo por tanto aumentar el tamafio del sector industrial en
relacion al agricola. En un primer momento, este hecho presionara sobre la demanda del
factor trabajo en el pais que inicialmente concentra la industria, aumentando con ello el

gap existente en términos de salarios entre el centro y la periferia. En este caso, si dicha

% Puga (1996b) establece dos posibles escenarios cuando no existe movilidad interregional: un cambio
discontinuo y otro gradual. En el primer caso, existen dos unicos equilibrios extremos: o una
concentracion total de la industria en una regioén o un equilibrio totalmente simétrico. En cambio, en el
segundo escenario se describe un cambio gradual donde, para determinados niveles de costes de
grlansporte, es posible encontrar industria en ambas regiones.

A diferencia del modelo de Puga (1996b), Krugman y Venables (1995) asumen elasticidad infinita de
la oferta de trabajo respecto de los salarios, no existiendo por tanto diferencias salariales a pesar de los
cambios habidos en el empleo industrial (salvo que no exista produccién agricola), permitiendo por tanto
que tan solo alguna parte de la industria se relocalice desde el centro hacia la periferia.

En este caso, el cambio ex6geno que analizan es el crecimiento econdmico, el cual incrementa el share
de bienes industriales en relacion a la agricultura. Asi, el crecimiento exégeno sera definido en base a un
incremento exégeno en la dotacién de trabajo fruto de un crecimiento en la tasa de participacion laboral o
como resultado de la mejora en la dotacién educacional de la fuerza laboral.
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presion continua, se alcanzard un nivel que forzard a que algunas firmas se trasladen
hacia otro pais que, al encontrarse lejos del centro, tenga salarios comparativamente
inferiores al primero. A su vez, este comportamiento podria ser imitado por otras firmas,
incentivadas por la posibilidad de aprovechar los vinculos de demanda y de costes
derivados de la nueva aglomeracion, hasta alcanzar una masa critica donde los salarios
en el pais de destino acaben igualando a los vigentes anteriormente en el centro.
Llegado este punto, y tras aparecer dos paises industrializados pero con salarios
netamente superiores al resto, el continuo crecimiento del sector industrial acabard por
desencadenar un proceso similar en el resto de paises de la antigua periferia,

. . . . 153
favoreciendo la dispersion industrial.

De esta forma, se observa como un cambio exdégeno en la economia podria cambiar la
importancia relativa de las fuerzas centripetas sobre las centrifugas, desencadenando un
proceso de difusion industrial que contrarrestaria la divergencia anterior.”* Sin embargo,
es importante resaltar que el proceso descrito sera tanto mas probable cuanto menores
sean los vinculos derivados de la estructura input-output entre las firmas situadas en el
pais inicialmente industrializado™ y mayor la elasticidad de las empresas al salario
percibido por sus trabajadores (especialmente en industrias muy intensivas en mano de

obra y con un ratio capital/trabajo inferior).

De forma similar, Puga y Venables (1995, 1996a) analizan cémo cambios en la politica
de comercio a nivel internacional pueden promover la difusién de la industria desde un
pais inicialmente industrializado hacia el resto de paises periféricos. En concrefo,
analizan los efectos sobre el bienestar de los paises participantes en diversos acuerdos de
comercio como una liberalizacion multilateral, una liberalizacién unilateral

(liberalizando tnicamente las importaciones de la periferia desde el centro), acuerdos

%3 Este hecho podria explicar la extensién de la industria llevada a cabo desde Jap6n hacia los paises del
Este asiatico como consecuencia de la cada vez mayor produccién manufacturera en dicho pais.

> No obstante, no se trataria de un proceso de catch-up de tipo neoclésico donde los paises pobres se
acercasen hacia los ricos. En su lugar, coexistirian paises ricos y pobres pero existiendo determinados
mecanismos (por ejemplo, cambio tecnolégico, acuerdos comerciales, etc) que posibilitarian que algunos
?Saises pobres se uniesen al club de los ricos (siendo por tanto un catch- up progresivo o en oleadas).

En este sentido, las industrias upstream tenderan a desplazarse antes dada su menor necesidad de estar
proximos a otras firmas suministradoras de productos intermedios. Asimismo, el desplazamiento hacia
otros paises de este tipo de industrias generara un efecto significativo de arrastre sobre el resto de
industrias downstream.
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preferenciales inicamente entre paises periféricos y acuerdos hub-spoke.® En este caso,
y de forma similar a lo ocurrido en Puga y Venables (1996b), a partir de un equilibrio
inicial basado en la existencia de un sistema centro-periferia, describen como una
liberalizacién comercial entre paises desarrollados y paises en desarrollo podria
favorecer la aparicion de produccidén industrial en estos Wltimos. Este hecho podria
producirse en la medida en que dicho acuerdo posibilitaria la importacién de productos
intermedios en la periferia a menores precios, lo cual (como consecuencia de la
existencia de vinculos backward y forward y teniendo en cuenta los menores salarios
comparativos en relacion al centro) podria desencadenar un proceso de causacion

. . . . e, 5T
circular en la periferia que favoreciese su industrializacion.

Una relacion similar en forma de U-invertida entre nivel de concentracion y, por una
parte, costes de transportes y, por la otra, nivel de desarrollo econémico, es obtenido por
Junius (1996). De este modo, para muy elevados costes de transporte o bajos niveles de
desarrollo econdémico, la actividad tiende a estar dispersa en el territorio como
consec:@ncia de la existencia de una poblacién inmévil dispersa. Sin embargo, a medida
que disminuyen los costes de transporte y/o incrementa el nivel de desarrollo
econémico, el efecto home market y los vinculos forward y backward actuaran como
fuerzas claramente centripetas que dominaran sobre las centrifugas (demanda dispersa),
favoreciendo la concentracion de la actividad industrial en el centro. Por ultimo, cuando
los costes de transporte sean practicamente insignificantes y/o el nivel de desarrollo

. . e . . .58
economico muy elevado, la dispersion industrial comenzara a dominar.

Si bien en los modelos anteriormente descritos, la inmovilidad del factor trabajo era un
factor esencial que posibilitaba un equilibrio final no basado en un esquema centro-

periferia, Englmann y Walz (1995) desarrollan un modelo similar al definido por Walz

% Este acuerdo supone la existencia de un pacto bilateral entre un pais (o grupo de paises) central y dos
gaises periféricos sin que exista un acuerdo similar entre estos ultimos.

En concreto, dichos autores concluyen que una liberalizaciéon multilateral lleva a unos mayores
beneficios globales. Por otra parte, Puga y Venables (1997) comparan los resultados de un acuerdo de
liberalizaci6n unilateral y una politica de sustitucién de importaciones. En este caso, si bien comprueban
que ambos tipos de acuerdos conducirian a una industrializacién de la periferia, el primer tipo de politica
reportard mayores incrementos en el bienestar de los paises en desarrollo, siendo la liberalizacion de
ixsnportaciones dificil de aplicar en paises pequefios.

La U-invertida sera tanto mas pronunciada cuanto maés desigual sea la distribucion inicial de la
industria,
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descrito en el anterior apartado, que permitird un equilibrio a largo plazo no basado en la
divergencia regional como consecuencia de la existencia de externalidades tecnoldgicas.
Asi, distinguen entre dos casos: existencia de spillovers tecnolégicos unicamente locales
o interregionales. En el primer caso, es posible que emerja un sistema centro-periferia
donde una Unica regién se convierta en el centro industrial y exhiba un crecimiento
positivo. En cambio, en el segundo'caso, los conocimientos pueden ser difundidos a
nivel regional por medio tanto de los trabajadores méviles como del intercambio de
productos industriales producidos a partir de bienes intermedios que incorporan las
innovaciones. En este caso, y bajo determinadas condiciones, es posible que la
innovacidn tenga lugar en ambas regiones a la vez.” Sin embargo, ahora la principal
fuerza centrifuga que llevard a la convergencia regional no se encuentra en la
diferenciacion salarial fruto del supuesto de inmovilidad del factor trabajo (asumen
movilidad interregional). Por el contrario, la principal fuerza dispersora son los costes
de congestién en forma de mayor polucién, mayor indice de criminalidad o fuertes
embotellamientos de trafico. Asi, cuanto mayor es el nivel de desarrollo, dichos costes
de congestion se agudizan, incrementando de forma muy notable los costes de producir
en el centro y el salario real relativo de la periferia en relacién al centro a ojos de los
trabajadores. Ambos aspectos acabardn por favorecer la marcha hacia la periferia de

algunas firmas y trabajadores.
2.3.2 Conclusiones generales sobre los modelos de Geografia Econémica

A modo de conclusion, encontramos que de forma generalizada en los modelos de
geografia econdmica descritos, la distribucidn regional de la industria es derivada de
manera enddgena como resultado de una lucha entre fuerzas centripetas o
aglomeradoras y fuerzas centrifugas o dispersoras (asumiendo en todos los casos costes
de transporte no nulos). A partir de dichos modelos, se han podido detectar dos grandes
fuerzas centripetas: la existencia de vinculos de demanda y de costes tanto entre firmas
(si se asume la existencia de vinculos input-outpur) como entre firmas y trabajadores

(bajo el supuesto de movilidad interregional), impulsando a la concentracién del sector

% Kubo (1995) desarrollé un modelo donde, bajo determinadas condiciones, sera posible un crecimiento
no desigual entre regiones como consecuencia de la existencia de economias externas regionales,
entendiendo estas Gltimas como un concepto mas general que el de Englmann y Walz (1995).
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industrial en el espacio. Por otra parte, tanto la mayor competencia en términos de
producto y de factores existente en regiones que concentran un elevado numero de
firmas, como la existencia de demanda dispersa a lo largo del territorio (caso de asumir
inmovilidad de parte de la poblacién) actian como fuerzas claramente centrifugas,
desalentando dicha concentracion. De esta forma, el mayor peso de unas sobre las otras

acabara por determinar la localizacion final del sector industrial.

Sin embargo, en el resultado final, el nivel de costes de transporte juega un papel
esencial. Asi, cuando dichos costes de transporte son muy elevados (integracion
regional muy escasa o nula), la existencia de factores inmoéviles acabara por inducir a la
dispersion total de la industria, llevando a la aparicién de un equilibrio estable simétrico.
En cambio, una reduccién suficientemente importante de dichos costes podra modificar
el equilibrio anterior como consecuencia de alterar la importancia relativa, existente
previamente, entre fuerzas centripetas y centrifugas. Asi, ante un avance importante en
el proceso de integracion, y partiendo del supuesto clave de existencia de rendimientos
crecientes en el sector industrial, las firmas tendran un incentivo claro a concentrarse en
una Unica region, en concreto, en aquélla que presente un mayor mercado local (con el
proposito de minimizar los costes de transporte). A partir de aqui, y como consecuencia
de los vinculos de demanda y de coste antes citados, .aparecerén externalidades
pecuniarias que, en caso de ser suficientemente relevantes como para compensar a las
fuerzas centrifugas, atraeran con fuerza a un nimero cada vez mayor de firmas hacia
dicha regién. De esta forma, se desencadenara un proceso de causaciéon acumulativa que
llevara a que el proceso de concentracion iniciado en una region (a veces, como
consecuencia de un accidente histérico) se autorefuerze, teniendo como consecuencia la
emergencia de un sistema centro-periferia y el incremento de la especializacion
regional. En este caso, la estabilidad de dicha divergencia regional ante mayores
reducciones en los costes de transporte dependerda fundamentalmente del supuesto
establecido en relacion a la movilidad interregional del factor trabajo. Asi, en caso de un
incumplimiento de dicho supuesto, la diferenciaciéon salarial generada como
consecuencia de la emergencia del sistema centro-periferia dotard a la periferia
desindustrializada de una clara ventaja comparativa, posibilitando la difusion de la

industria hacia la misma. Asimismo, la existencia de costes de congestion y de
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economias externas regionales y, en concreto, de externalidades tecnologicas
interregionales podran también favorecer, bajo determinadas condiciones, un equilibrio

final no totalmente asimétrico.

2.4 Localizacion de la actividad en el seno de Europa y Espaiia

Una vez analizadas las principales pautas que guian la localizacién de la actividad
econdmica en el espacio cabria plantearnos en qué medida el esquema esbozado se adecua
a la distribucién territorial de la actividad en la UE y en Espafia, como han evolucionado
dichos patrones de localizacién durante las ultimas décadas, cudles han sido las
consecuencias sobre el nivel de desigualdad existente y, por ultimo, como puede afectar el

proceso integracion econdmica europea al esquema presente en la actualidad.

2.4.1 ;Concentracion o dispersién de la actividad? La balanza econémica

Han sido varios los trabajos que han analizado la evolucién del nivel de concentracién
geografica y de especializacion en el seno de la UE durante las ultimas décadas.® En
relacion al grado de concentracién geografica, Krugman (1991a) compara el nivel de
concentracion industrial presente en el seno de los Estados Unidos con el de Europa,
obteniendo un mayor grado de concentracién en el primer ambito. Este hecho es
explicado por el autor como resultado de la menor integracién y, por tanto, de las
mayores barreras arancelarias presentes en esta Ultima durante un amplio periodo de

tiempo.

Un estudio mas exhaustivo aparece en Briilhart y Torstensson (1996), Fluvia y Gual
(1993) o en Amiti (1997), analizando en los dos 1ltimos casos las regiones europeas
durante la década de los ochenta. De los resultados obtenidos por Briilhart y Torstensson
tras calcular ¢l coeficiente de Gini para 18 industrias de 11 estados de la UE en 1980 y

1990 se confirma la presencia de un creciente grado de concentracion industrial durante la

% Los indices de concentracién geografica son utiles para conocer si un determinado sector se encuentra
altamente concentrado en pocas regiones o si, por el contrario, presenta una distribucion mas equilibrada.
Los indices de especializacién regional indican si una regién estd altamente especializada en pocos
sectores o si, en cambio, presenta una distribucién de su empleo mds diversificada.
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ultima década. Por otra parte, Amiti, tras calcular el coeficiente de Gini para un total de 61
industrias, detecta un incremento del nivel de concentracion en el ambito de los paises
europeos para un total de 30 industrias (el sector de acabado textil entre otros), una caida
en 12 industrias (por ejemplo, en la construccién) y un cambio no significativo en el nivel
de concentracion de las 23 industrias restantes. Asimismo, Amiti obtiene que la evolucién
de los niveles de concentracién industrial en los paises de la UE es consistente tanto con
las nuevas teorias de comercio internacional (que sostienen un incremento en el nivel de
concentracion de los sectores con elevadas economias de escala) como con la Nueva
Geografia Econémica (que predice un incremento en la aglomeracién de industrias con
importantes vinculos input-outpuf). De forma similar pero descendiendo a un nivel
regional, Fluvia y Gual (1993) obtienen que el grado de concentracion regional en la UE
durante la década de los ochenta es relativamente bajo, si bien detectan un ligero
incremento del mismo, en especial, en sectores que partian de niveles muy bajos de
concentracion. Por el contrario, Molle (1996) encuentra una tendencia generalizada de
reduccion del nivel de concentracion geogréfica en la mayoria de las 17 ramas de actividad
analizadas, con la excepcién de la agricultura y del sector textil, para el caso de las

regiones europeas durante el periodo (1950-1990).

Por lo que respecta al grado de especializacion industrial, tal y como sefiala Amiti, los
estudios empiricos aplicados al caso europeo arrojan resultados contradictorios. Asi, por
ejemplo, Aquino (1978) encuentra que el nivel de especializacién en los paises europeos
no incrementd durante el periodo 1951-1974. Por el contrario, Hine (1990) y Greenaway y
Hine (1991) observaron un ascenso en dicho nivel a principios de la década de los
ochenta. Sapir (1996) encuentra que la especializacién permanecié précticamente
constante en el periodo 1977-1992 en tres paises de la UE: Alemania, Italia y Reino
Unido, mientras que en Francia la especializacion incrementd desde 1986.°" Asimismo, y
a partir del indice de Gini y de la desviacion estandar ponderada del indice de Balassa
aplicada a datos de empleo y de produccidn extraidos de la base del EUROSTAT para un
total de 5 paises y 65 sectores, Amiti encuentra que durante el periodo 1976-1989 la

especializacion increment6 en Bélgica, Francia, Reino Unido y Alemania, mientras que en

%' Amiti explica la aparente contradiccién de dichos resultados como consecuencia de los diferentes indices,
variables y niveles de agregacion utilizados.
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Italia dicho incremento no fue significativo. Por otra parte, y utilizando la base UNIDO
para 10 paises europeos y para un total de 27 industrias, obtuvo un incremento notable, en
especial entre 1968-1990, en el caso de Dinamarca, Alemania, Grecia, Italia y Holanda.
Bélgica, Francia, Portugal y Espafia mostraron un ascenso significativo durante la década
de los ochenta (resultados no concluyentes fueron obtenidos para Reino Unido). Sin
embargo, en el caso concreto de Espafia y Reino Unido, el nivel de especializacion cayé
de forma importante entre 1968 a 1990, mientras que Portugal no mostré un cambio
significativo en dicho periodo.62 Descendiendo a un nivel regional, Fluvia y Gual (1993)
detectan un nivel de especializacion relativamente bajo, con una destacable variabilidad
entre regiones y con una tendencia a incrementar. Por el contrario, Molle (1996) obtiene a
nivel regional europeo una tendencia lenta pero continuada a disminuir su nivel de
especializacién a lo largo del periodo 1950-1990 para 17 ramas de actividad, haciéndose

por tanto mas similares las estructuras econdmicas de las regiones europeas.

Por otra parte, van den Berg y Sturm (1997) tratan de verificar la validez del modelo de
Krugman (1991a,b) contrastando si la concentracion geografica en Europa se ve explicada
por el nivel de costes de transporte, por la demanda local y por la existencia de
rendimientos crecientes a escala. Asimismo, dichos autores incluyen otras variables no
incorporadas por Krugman: la disponibilidad de inputs y el grado de economias externas
(tanto de localizaciéon como de urbanizacion). Para contrastar dicho modelo, toman una
muestra formada por las regiones de los paises de Francia, Italia, Holanda, Portugal,
Espafia y Reino Unido para el periodo 1980-1990 y para 8 sectores industriales. Entre los
principales resultados, obtienen un efecto positivo de la demanda local y de la
accesibilidad de la region sobre el nivel de concentracion geografica, no encontrando
significativo el efecto de las economias de escala internas sobre dicho nivel de
concentracién. Asimismo, encuentran evidencia a favor de la existencia de diferentes
esquemas de localizacion para el sector de manufacturas y de servicios. Asi, mientras que
la manufacturas se localizan en regiones con bajos costes de transporte y con elevada

disponibilidad de recursos naturales, los servicios se localizan en regiones con elevada

¢ Una posible explicacién, segin Amiti, se encuentra en que tras la incorporacién de dichos paises a la
Comunidad Europea durante la década de los ochenta y la subsiguiente eliminacion de dichas barreras, se
produjo un incremento de la competencia, siendo necesario por tanto incrementar la produccion en aquellas
industrias en las cuales tenian alguna ventaja comparativa.
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demanda local (elevada densidad de poblacién) y cerca de industrias manufactureras con
elevadas economias de escala. Por ultimo, no encuentran una relacion significativa entre
economias externas de localizacion y concentracion geografica, a diferencia de lo ocurrido
con las economias externas de urbanizacion, las cuales parecen tener un impacto positivo

sobre la localizacién de los productores de servicios.

No obstante, con anterioridad a van den Berg y Sturn, otros autores habian tratado de
contrastar la relevancia de algunos de los factores de localizacién de Krugman por
separado. Asi, Biehl (1986) obtiene evidencia a favor de una relacién positiva entre
infraestructuras, especialmente de carreteras, y concentracion geografica. Asimismo,
McQuaid et al (1996) analizaron los vinculos entre accesibilidad de mercados y
localizacion de las firmas, encontrando evidencia a favor de una correlacién positiva entre
ambas (si bien detectan una respuesta diferente a esta accesibilidad en funcion de las
caracteristicas de las firmas). A su vez, Keeble et a/ (1981) y Molle (1983) encontraron un
efecto positivo de la demanda local sobre dicho nivel de concentracion. Briilhart y
Torstensson (1996), baséndose en el ranking de industrias ordenadas segiin su nivel de
economias de escala elaborado por Pratten (1988), obtuvieron, al igual que Kim (1995), la
existencia de una correlacion significativa y positiva entre economias de escala y grado de

concentracién industrial.®

Por otra parte, Briilhart y Torstensson contrastaron si la ubicacién de las industrias con
superiores economias de escala se llevaba a cabo en los paises o regiones centrales. Para
ello, utilizaron un indice de perificidad (elaborado por Keeble er al en 1986) calculado a
fin de evaluar la accesibilidad de 166 regiones europeas al centro de la UE, agregandolas
posteriormente en 12 estados y ponderandolas por su poblacion regional de 1983. De esta
forma, y tras comparar el sesgo locacional hacia los paises centrales con el ranking de
industrias citado, los autores obtienen una correlacion positiva y significativa entre ambos
que confirma la idea de que las industrias mas eficientes y con mayores economias de
escala se encuentran altamente localizadas en los paises centrales de la Union, no

existiendo por lo tanto una simetria entre las regiones o paises europeos (resultados

® La aparente contradiccién de este resultado con el obtenido por Amiti (1997) puede deberse, como
explica esta ultima autora, al diferente nivel de agregacion sectorial utilizado.
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similares son obtenidos tras repetir el estudio a nivel regional para nueve estados y
dieciocho sectores). Este resultado confirmaria asi la conclusién alcanzada por la
Comision Europea a partir de la construccién de un indice de perificidad (basado en el
célculo de las distancias a los mercados) sobre la existencia de una importante relacion
entre poder de compra y la proximidad a los mercados centrales. Sin embargo, a diferencia
de lo ocurrido durante la década anterior con el grado de concentracion, el sesgo
locacional hacia el centro de la UE ha mostrado un ligero retroceso en 1990 en relacién a

1980.

Por 1ltimo, cabe notar que Caballero y Lyons (1990) contrastan la relevancia de las
economias internas y externas a escala en el ambito de las industrias manufactureras (a dos
digitos) para cuatro paises europeos: Alemania, Francia, Bélgica y Reino Unido. Los
autores obtienen escasa evidencia a favor de rendimientos internos a escala, encontrando
que unicamente tres de las trece industrias analizadas presentaban rendimientos internos
crecientes significativos (v en s6lo dos de los cuatro paises como maximo). Por el
contrario, obtienen una elevada significacién de las economias externas para los cuatro
paises, especialmente en el caso de Francia y Bélgica. De esta forma, concluyen en la
relevancia de los efectos externos cuya omision (siempre que fuesen significativos) estaria
sesgando claramente al alza a los rendimientos internos de las industrias. Asimismo, en
relacidén a la existencia de rendimientos internos y externos a escala, Suarez Bernaldo de
Quiros (1992) obtiene, tras realizar un ejercicio de medicion de las fuentes cie crecimiento
de las regiones espafiolas para el periodo 1964-1987, un predominio de los rendimientos
constantes a nivel sectorial. Asimismo, detecta la existencia de externalidades en el valor
afiadido bruto cuando analiza un nivel de agregacion sectorial superior, llevando a la

aparicion de rendimientos crecientes internos a nivel agregado.

A nivel espafiol, Callejon y Costa (1995) analizan, en el contexto provincial espafiol (50
provincias exceptuando Ceuta y Melilla) para el periodo 1981-1991, el grado de
concentracion industrial territorial presente, valiéndose para ello del célculo del indice de
Gini para 37 sectores. De este analisis, asi como del célculo de los indices de
especializaciéon industrial provincial, concluyen en la presencia de una elevada

concentracion territorial (indices de Gini mayoritariamente superiores a 0,5) y en una




