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7. Analisis

En esta seccidén presentamos las variables utilizadas en el modelo, luego analizamos
los resultados obtenidos para cada una de las hipdtesis, ademas se realizan
comparaciones con las metodologias tradicionales y finalmente se corroboran los
hallazgos.

7.1 Descripcion de las variables del modelo
7.1.1 Ocupacion

Tal como mencionamos anteriormente, la estratificacion ocupacional de las personas
realizadas en forma individual lleva a un desmembramiento de los hogares y a una
consideracion del estrato social como una entelequia, pues si uno antepone la lupa del
hogar veria mas de un estrato en una misma unidad familiar. Si bien este tipo de
clasificaciones puede resultar interesante solo a efectos de evaluar en forma abstracta
el mercado laboral, pierde su eficacia cuando se traslada mecanicamente a la
sociedad.

La importancia de realizar un tratamiento conjunto de los miembros del hogar implica
considerar que sus miembros comparten ciertos recursos y relaciones sociales que
posibilitan su tratamiento como unidad, es decir, que participan de ciertas “realidades”
comunes que hace que sus miembros tengan ciertas percepciones similares acerca de
la realidad. De esta manera, resulta dificil tratar a todos los nifios e inactivos en forma
separada de las personas de su hogar que participan del mercado laboral, puesto que
el fruto de su participacién en él (los ingresos, la posicion social, etc.) es compartido. O
en términos de nuestro marco tedrico: todos los miembros del hogar participan de los
mismos bienes primarios.

Para asignar un status ocupacional al hogar, como hemos mencionado, realizamos
varios pasos. En primer lugar, utilizamos la clasificacion ocupacional de Portes y
Hoffman y la adaptamos a la Encuesta Permanente de Hogares, aplicando sus
categorias a los trabajadores argentinos en los cuatro momentos analizados. La
siguiente tabla muestra los resultados obtenidos a ese nivel:

Tabla N°15: Porcentaje de personas ocupadas segun categoria ocupacional

Recuperacion

Periodo Estabilidad Post Crisis .. .
Incipiente Consolidada

Categoria ocupacional de las personas 1997 2002 2003 2006
Patron o empleador (empresas de 6 o mas personas) 0,5 0,4 0,4 0,5
Profesional Asalariado 1,5 1,56 1,7 1,7
Categoria Ocupacional Alta 1,9 1,9 21 2,2
Patrén o empleador (empresas con menos de 6 personas) 1,2 1,0 1.1 1,3
Cta propia profesional o técnico 1,7 1,6 1,7 1,6
Pequerios propietarios 2,9 2,6 2,8 2,9
Trabajador formal no manual (profesional o técnico) 4.2 43 41 4.3
Trabajador formal manual 10,8 8,5 8,7 12,3
Cta propia (calificacion operativa o no calificado) 6,3 6,5 6,4 6,3
Trabajador informal 9,5 10,9 13,6 13,2
Trabajadores 30,7 30,1 32,8 36,3
Desocupados 58 7.6 7,0 4.4
Desocupacion 5,8 7,6 7,0 4,4

Inactivos 57,8 57,2 54,3 53,8
Inactividad Laboral 57,8 57,2 54,3 53,8
Sin clasificar® 0,8 0,5 1,1 0,5

Total 100,0 100,0 100,0 100,0

Cantidad de Personas en numeros absolutos expandidos 22.020.826  24.583.971 23.168.082 24.007.368

* Incluye trabajadores familiares sin salario
Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH
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En un segundo paso, seleccionamos la ocupacién con mayor estatus ocupacional,
gracias al orden que asignan Portes y Hoffman a su propia clasificacion.
todos los

El tercer paso consiste en aplicar esa

independientemente del sexo del trabajador.

jerarquia a hogares

A partir de estos tres procedimientos obtenemos los siguientes resultados:

Tabla 16: Distribucién de los hogares segun clasificacion ocupacional
Estabilidad

Recuperacion

Post Crisi
ostLrists Incipiente Consolidada

Periodo

Categoria ocupacional

1997

2002

2003

2006

Patrén o empleador (empresas de 6 o mas personas)
Profesional Asalariado
Hogares con Categoria Ocupacional Alta
Patrén o empleador (empresas con menos de 6 personas)
Cta propia profesional o técnico
Hogares con Pequerios propietarios
Trabajador formal no manual (profesional o técnico)
Trabajador formal manual
Cta propia (calificacion operativa o no calificado)
Trabajador informal
Hogares con Trabajadores
Desocupados
Hogares con Desocupacion
Inactivos
Hogares con Inactividad Laboral
Sin clasificar

1,4%)
4,5%
5,9%
3,7%
4,5%
8,2%
11,0%
26,3%)
13,4%
12,5%
63,2%)
4,5%
4,5%)
17,5%
17,5%
0,6%)

1,2%
4,4%
5,6%
3,0%
4,2%
7,3%
1,1%
21,5%
14,2%
17,0%
63,7%
5,9%
5,9%
17,2%
17,2%
0,3%

1,1%)
5,0%
6,1%
2,8%
4,3%
7,1%
10,5%
21,3%
13,8%
19,6%
65,2%
4,5%)
4,5%
16,5%
16,5%
0,6%)

1,4%
5,1%
6,4%
3,4%
4,3%
7,7%
10,7%
27,6%
12,5%
16,8%
67,7%
2,6%
2,6%
15,5%
15,5%
0,1%

Total
Cantidad de Hogares en numeros absolutos expandidos

100,0%
6.355.710

100,0%
7.115.643

100,0%
6.914.843

100,0%
7.245.436

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH

Si observamos los totales de las dos tablas presentadas previamente, vemos que la
primera tabla se refiere a personas y la segunda a hogares. De la misma manera, la
primera tabla clasifica a las personas insertas en el mercado laboral, por ello éstas
estan en torno al 40% de la poblacion considerando a patrones, pequefios propietarios
y trabajadores. En cambio, en la segunda tabla, al tratarse de hogares, el conjunto
mencionado (patrones, pequefos propietarios y trabajadores) en conjunto se
encuentra en torno del 80% del total de hogares. La diferencia entre ambos resultados
es la aplicaciéon del procedimiento que hemos explicado anteriormente, es decir,
aplicar los criterios utilizados en la estratificacién individual para construir una
estratificacion social unidimensional basada en los hogares.

Las principales caracteristicas reflejadas por la estratificacién ocupacional basada en
hogares refleja los siguientes resultados: la categoria ocupacional “Alta” representa en
torno a 6,0% de los hogares, los “Pequefios propietarios” suman entre el 7 y 8%, los
hogares con “Trabajadores” se encuentran entre el 63% y 68% y los hogares que no
estan vinculados al mercado de trabajo varian entre el 16 y 23%. Este ultimo grupo
esta compuesto por hogares en situacion de desempleo o de inactividad y varia en
funcién del ciclo econdmico; asi el valor mas alto se da en el periodo post-crisis donde
casi el 6% de los hogares padecia esta situacion. Esto implica que uno o mas
miembros de esos hogares se declaraban como desocupados al momento de la
encuesta, lo que representa un valor excepcionalmente alto y se corresponde en
términos individuales con una tasa de desocupacion del 17,8%.

Aunque el método aplicado es perfectible, mejorando la clasificacion de categorias por
ejemplo, consideramos que es importante establecer un umbral a partir del cual poder
avanzar en la tarea de estratificacion tomando al conjunto de los hogares, es decir, al
conjunto de la sociedad y no sélo a una parte de ella y, en particular, incluye a las
mujeres insertas en el mercado laboral y al conjunto de la poblacion laboralmente
inactiva. Una ventaja que tiene esta forma de estratificar la sociedad es que no impide
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trabajar con individuos, muy por el contrario, es una metodologia versatil que ademas
de caracterizar al conjunto familiar, cada individuo retiene sus propios atributos
laborales.®®

Si tomamos en cuenta la definicidn tradicional de estratificacion descrita en el apartado
tedrico, observamos que las categorias analizadas nos permiten diferenciar entre los
poseedores y no poseedores de medios de produccion si consideramos patrones o
empleadores como poseedores y al resto de las categorias como no poseedores. En
ese sentido los cuentapropistas son una categoria intermedia. Portes y Hoffman
ubican a los cuentapropistas profesionales y técnicos como miembros de la burguesia
y a aquellos que son no cualificados como miembros de la clase trabajadora.

También es posible clasificar la ocupacién en el eje de autoridad, dada la
diferenciacion que se produce entre aquellos puestos que son ocupados por personas
con trabajadores a cargo y aquellos que no. Al igual que en el eje de funcion social,
dado que se encuentran bien determinados los roles que cada puesto desempefia y
cada uno de ellos lleva asociado un status socialmente valorado.

Y, en parte, lo mismo sucede con el eje de derechos sociales. Especificamente nos
referimos tanto a los derechos que genera el trabajador en pos de la obtencién de una
jubilacion o a coberturas y subsidios en situaciones de paro intermitentes. Claramente
los trabajadores informales son los que se ven doblemente perjudicados (sin derechos
sociales), pues no sélo carecen del acceso al reconocimiento de sus derechos como
trabajadores sino que la falta de aportes por jubilacion, afecta en forma significativa su
bienestar futuro.

7.1.2 Salud y Seguridad Social

Seguidamente describiremos los sistemas de salud y seguridad social vigentes y en
qué medida determinadas variables pueden ser proxis de la cobertura que tienen los
distintos hogares. Estos fendmenos no pueden abordarse directamente a través de
indicadores disponibles en la Encuesta Permanente de Hogares para toda la
poblacién, dado que la EPH puntual no consultaba a los encuestados sobre el sistema
de salud de que disponian. En este sentido dejamos aqui claramente expresada esta
limitacién de nuestro trabajo.

Tal vez un elemento atenuante de esta carencia de informacion, sea el hecho que, a
través de la ocupacion de los trabajadores se puede obtener una “proxy” bastante
fidedigna de su relacion con el sistema de seguridad social y de salud, pues aquel
trabajador que ocupe posiciones laborales formales accedera a ambos sistemas (a la

% Los resultados de las variables “rama de actividad” y “sector publico, privado u otro” del establecimiento
pueden consultarse en el Anexo N°5.
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jubilacion y a una obra social para la cobertura de salud) mientras que aquel que
realice tareas informales no estara vinculado al sistema de seguridad social, con lo
que ello implica en términos de un futuro acceso a la jubilacion, y sélo tendra acceso al
sistema publico de salud.

7.1.2.1 Salud

El sistema de cobertura de la salud en Argentina estd compuesto por tres subsectores:
publico, obras sociales y privado. El sector publico es un sistema fragmentado
dominado por los gobiernos provinciales que ha quedado conformado por 24 sistemas
luego de un largo proceso de descentralizacién. Las obras sociales, se consolidan a
partir de la década del setenta y surgen como un seguro obligatorio para los
trabajadores en relaciéon de dependencia segun su rama de actividad. Este sistema
toma en cuenta a aquellos trabajadores que tienen un empleo formal, siendo los
trabajadores informales —al igual que los desempleados— cubiertos sélo por la salud
publica. Por otro lado el sector privado de la salud (que es de afiliacién voluntaria)
tiene un rol significativo en la prestacion de servicios médicos y, en menor medida,
como oferente de seguros privados a los sectores de la poblacion de mayores
ingresos (OIT y Ministerio de Economia y Produccién, 2005: 101).

A los efectos de tener una dimension de este sector, a través de la Encuesta
Desarrollo Social de Siempro/INDEC de 1997 puede mencionarse que la mayoria de
los hogares tenia un jefe o jefa de hogar con cobertura de obra social (59,8%), lo que
indica en forma indirecta, su participacion laboral en el sector formal. Los hogares que
contaban con acceso a medicina privada eran el 9,2% del total y un gran porcentaje de
la poblacion solamente contaba con la cobertura del sector publico (31,0%).*°

7.1.2.2 Seguridad Social

El sistema de Seguridad Social en Argentina esta compuesto por seis componentes: el
régimen previsional, las obras sociales, el seguro de desempleo, el sistema de riesgos
del trabajo, el PAMI (Programa de Atencién Médica Integral) que brinda cobertura
médica a la tercera edad y el régimen de asignaciones familiares, que otorga subsidios
multiples (como subsidios con hijos en edad escolar, hijos discapacitados,
prestaciones por matrimonio, maternidad, etc.). Por otra parte, la seguridad social se
diferencia del resto de la politica social por su caracter contributivo (Ronconi, 2002: 3).

Argentina, como la mayoria de los paises de América Latina posee un amplio sector
de la poblacion trabajadora que no forma parte de la economia formal. La existencia
de este tipo de mercado pone en riesgo la seguridad de muchos trabajadores, asi

% Elaboracion propia sobre la base de Encuesta Nacional de Gastos de los Hogares (INDEC), 1997.
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como también la sostenibilidad intergeneracional del propio sistema. En funcién de la
clasificacion ocupacional que hemos realizado podemos observar que los trabajadores
informales crecieron el 19% entre 1997 y 2002 y en el momento de la recuperacién, en
el periodo que va entre 2003 y 2006 descienden casi un 14%, aunque no alcanza a
recuperar los niveles de 1997. La cifra seria mayor si se tomaran en cuenta la
situacion de los cuentapropistas, que es un sector caracterizado por un alto nivel de
informalidad, pero del que no disponemos de informacion en la EPH puntual como
para clasificarlo exhaustivamente.

Tabla N°17: Distribucién de los trabajadores segun formalidad laboral
Recuperacion

Periodo Estabilidad Post Crisis .. )
Incipiente Consolidada
Trabajadores 1997 2002 2003 2006
Formales 3.301.415 3.143.858 2.976.530 4.002.087
% 61,3 54,0 48,6 55,7
No formales 2.083.141 2.676.010 3.146.015 3.180.500
% 38,7 46,0 51,4 443
Total 5.384.556 5.819.868 6.122.545 7.182.587

Fuente: elaboracién propia sobre la base de EPH

La Encuesta de Desarrollo Social llevada a cabo en 1997, pone de manifiesto la
regresividad del sistema de seguridad social. Esta situacion se explica por una
dualidad en el mercado de trabajo que genera que las personas que logran insertarse
en trabajos mas seguros y formales logran convertirse en contribuyentes del sistema y
luego recibir sus beneficios, mientras que aquellas personas perteneciente a los
sectores mas desprotegidos logran incorporarse por determinados periodos como
contribuyentes, pero su vinculacién, mas erratica y flexible al mercado laboral, hace
que dichas contribuciones no logren obtener la regularidad necesaria como para poder
acceder a los beneficios que se brindan luego de la contribucion, como es el caso
tipico del sistema jubilatorio o del sistema de salud de las obras sociales.

Tabla N°18: Beneficiarios de la Seguridad
social segun Quintil de IPCF

Porcentaje que
Quintil de Ingreso per percibe beneficios
capita del hogar de la Seguridad
Social
25,9
46,5
56,1
65,1
73,9
Fuente: Encuesta de Desarrollo Social, 1997

b wWNH

El cuadro muestra como la mayor parte de las personas pertenecientes a los quintiles
de mas altos ingresos (cuarto y quinto) logran acceder a mayor proporcion de los
beneficios, mientras que los sectores de mas bajos ingresos acceden en una cuarta
parte (primer quintil) o a casi la mitad (segundo quintil) de los beneficios de la
seguridad social.

7.1.3 Educacion
Argentina es uno de los paises de América Latina que en forma mas temprana tuvo
una ley de educacion obligatoria. Ello contribuyd a una expansion educativa temprana

con caracteristicas similares a la de los paises desarrollados. En ese sentido, en
Argentina, también puede afirmarse que la expansién educativa constituye uno de los
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fenbmenos sociales mas decisivos de la segunda mitad del siglo XX y es el resultado
de un consenso historico entre los estados, las organizaciones productivas y las
familias, todos ellos interesados en contribuir al aumento de los niveles educativos
(Beduwe, Planas 2003:173-175).

La primera ley de educacion universal, obligatoria, gratuita y laica fue sancionada en
1884 y establecia que todo nifio entre 6 y 14 afos debia cumplir un minimo de
asignaturas impartidas en seis o0 mas afnos. Esta ley estuvo ligada a la necesidad de
construir una identidad nacional para garantizar la cohesion social y la estabilidad
politica en el marco de una activa estrategia de atraccién de inmigrantes Por otro lado
existia la formacion de la clase politica que transcendia el objetivo de socializar al
conjunto de la poblacion en los valores propios del proceso de modernizacion y unidad
nacional y estas eran la escuela secundaria y la universidad (Tedesco y Cardini,
2007:440).°

Solo a titulo informativo, se comenta que en 2001 la tasa de asistencia escolar de la
poblacién de 6 a 13 afios era de 96,8% a nivel nacional, la tasa neta de escolarizacién
para el nivel medio de la poblacion entre 13 y 17 afios alcanzaba al 71,5% (Tedesco y
Cardini, 2007:462-463). Por su parte, considerando a las personas de 15 y mas afos,
aquellas que han alcanzado el nivel terciario o universitario (completo o incompleto)
suman en conjunto el 17% (OIT y Ministerio de Economia y Produccién, 2005: 369).

A continuacién observamos los afos de escolaridad promedio que hemos calculado
para cada hogar, aplicando los criterios mencionados en el apartado dedicado a la
operativizacién de los conceptos, primero a las personas y luego a los hogares.

0 Resulta interesante agregar que el censo de 1895 daba cuenta de que el 25,5% de la poblacion total
era extranjera (Devoto, 2007: 539) y especificamente en la Ciudad de Buenos Aires, el porcentaje de
extranjeros superaba a los nativos (52,0%), gran parte constituida por italianos (27%) y por espafoles
(12,1%) entre otras nacionalidades, en el censo de 1914 el porcentaje de ambas nacionalidades se
equiparo en el 19% (Torrado, 2007: 404)
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Tabla N°19: Distribucidén de hogares segun anos promedio de escolaridad
Recuperacion

Periodo Estabilidad  Post Crisis .. .

Incipiente Consolidada
Niveles de escolaridad 1997 2002 2003 2006
Sin escolaridad 0,5% 0,5% 0,6% 0,4%
Primario incompleto 7.1% 5,6% 5,5% 5,1%
Primario completo 24,9% 20,8% 20,8% 18,7%
Secundario incompleto 24,5% 24.5% 23,3% 22,0%
Secundario completo 17,7% 20,0% 19,5% 20,0%
Superior o univers. incompleto 16,5% 18,3% 17,7% 20,0%
Superior o univers. completo 8,7% 10,3% 12,4% 13,6%
Ns/nr 0,1% 0,0% 0,2% 0,1%
Total 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH

Mas del 40% de los hogares posee escolaridad secundaria. El porcentaje de hogares
con escolaridad primaria va disminuyendo con el paso de los afos, a favor del
aumento de los niveles de escolaridad mas altos. La escolaridad superior y
universitaria aumenta, pasando del 25,2% en 1997 al 33,6% en 2006.

El aumento general de los niveles de escolarizacion ademas de relacionarse con el
proceso de expansion educativa estan vinculados al relevo demografico, el primer
fenbmeno producto de la formacién de poblacién (a través de la universalizacién del
sistema educativo) y el segundo fendmeno es el que se da cuando las generaciones
mas jovenes y mas educadas van reemplazando a las mayores, menos educadas por
el mero paso del tiempo (Beduwe, Planas 2003a:173-175).

Por su parte, siguiendo nuestro analisis tedrico, la educacion esta vinculada al cuarto
eje de estratificacion: derechos sociales.

7.1.4 Vivienda

Como en otros aspectos sociales, la década del cincuenta en Argentina fue la mas
productiva en términos de vivienda. La incorporacion del derecho a la vivienda en la
constitucion de 1949 tuvo su correlato en términos de financiamiento, pero esta
relacion no se mantuvo a través del tiempo. Asi, la inversion del sector publico en
construccién de viviendas represento el 5,9% del PIB en los afios 1951 y 1952. A partir
de alli comenzd una reduccién de la inversion hasta llegar a representar un 0,3% del
PIB en toda la década del noventa (Viola, 2000: 228)

En términos de cobertura puede afirmarse que los problemas habitacionales persisten
y que el déficit habitacional se ha mantenido casi sin variaciones en los ultimos 30
afios. Segun estimaciones del Censo de Poblacion y Vivienda el déficit habitacional
alcazaba en 2001 al 33,6% del total de hogares (OIT y Ministerio de Economia y
Produccion, 2005: 164). Un tercio de estos hogares tenia un déficit absoluto, definido
como aquellos hogares que no poseen vivienda o que habitan en una vivienda
irrecuperable y los dos tercios restantes tienen un déficit relativo, es decir, que
comparten sus viviendas con otros hogares o que habitan espacios fisicos que podrian
ser recuperados.

Presentamos a continuacion los indicadores que usamos en la dimension vivienda,
gque como hemos analizado previamente, se trata de una clasificacién de los hogares
segun su nivel de hacinamiento (mas de dos personas por cuarto), segun la tenencia y
uso de bafio y segun el régimen de tenencia de propiedad.
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Tabla 20: Distribucion de hogares segun hacinamiento, tenencia de bafio y
régimen de tenencia vivienda

Recuperacion

Periodo Estabilidad Post Crisis .. .

Incipiente Consolidada

Vivienda 1997 2002 2003 2006
Hacinamiento
Con Hacinamiento 12,6% 13,7% 12,9% 11,8%
Sin Hacinamiento 87,4% 86,3% 87,1% 88,2%
Tenencia y uso de Baino
Bafio uso exclusivo 87,9% 92,8% 94,2% 94,6%
Bario uso compartido 2,0% 3,4% 4.2% 4,0%
No tiene bafo 10,0% 2,5% 0,8% 0,8%
Ns/Nr 0,0% 1,3% 0,8% 0,6%
Tenencia de vivienda

Propietario 75,0% 76,7% 72,6% 70,9%
Inquilino 15,7% 14,0% 14,4% 16,8%
Ocupante c/rel. 0,9% 1,0% 3,8% 3,8%
Ocupante gratuito 7,0% 71% 6,5% 6,5%
Otros 1,3% 1,2% 1,9% 1,5%
Ns/Nr 0,0% 0,0% 0,8% 0,6%
Total 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH

El nivel de hacinamiento aumenta un punto con la crisis de 2002. En el caso de la
tenencia y uso de bafio, debe tenerse en cuenta lo comentado sobre el uso de tres
formas diferentes de medirlo. No obstante es importante tener una idea de la
dimension de este fendmeno. Con respecto a la tenencia de vivienda, observamos
mas alla de la primacia de hogares propietarios, la dimension del sector de alquiler,
que ronda el 15%. Los ocupantes, ya sea por relacion de dependencia o en forma
gratuita, conforman un amplio sector si se tiene en cuenta que se trata de un 8% de
los hogares. Una parte de este ultimo conjunto de hogares podria se homologado a lo
que en Espafia se conoce como okupas (Alabart, 1998), pero sin la dimensién de
movimiento social, pues se trata de todos los hogares que habitan una vivienda sin
pagar por ella e incluye los que tienen permiso y los que no.

Finalmente, los indicadores vinculados a la vivienda, lo clasificamos dentro del eje de
estratificacion de derechos sociales.*'

“"'No incorporamos la vivienda al eje de estratificacién de propiedad ya que a éste lo hemos vinculado a la
posesion o no posesion de medios de produccion.
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7.1.5 Ingresos

Tal como hemos comentado extensamente al principio de esta tesis, la captacion de
los ingresos individuales y consecuentemente los familiares, tienen grandes
limitaciones, aun cuando éstas tratan de minimizarse a través de ingeniosos sistemas
de ajuste. Ahora bien, eliminar el ingreso como indicador de estratificacion seria un
error. Consideramos que debemos tomarlo en cuenta, con sus limitaciones. Por ese
motivo, incorporamos en el andlisis de estratificacién el indicador “Decil de ingresos
per capita familar” sin ningun otro tipo de ajuste (por subdeclaracién, por escalas de
equivalencia). A su vez tomamos el riesgo de asumir dos fuentes de sesgos con
respecto al nivel de “no declaracion de ingresos”. el que resulta de la cantidad de
hogares que no responden en cada momento, que es variable, y el que resulta de la
aplicacion de dos modalidades diferentes de la encuesta, que impacta en la forma
concreta de captacién de los ingresos.

Teniendo en cuenta los elementos mencionados y su impacto en la variabilidad de los
resultados, presentamos a continuacién la distribucion de los hogares que declara
tener cero ingresos y la que no los declara, que etiquetamos como “Sin especificar”,
mientras que el resto de los hogares se encuentra dividido en diez partes.

Tabla N°21: Distribucion de los hogares que no poseen o no declaran IPCF
Recuperacion

Periodo Estabilidad Post Crisis . )
Incipiente Consolidada
1997 2002 2003 2006
Cero ingresos 1,5% 1,3% 2,0% 1,0%
Sin especificar 9,2% 13,3% 25,3% 18,1%

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH

Las observaciones a realizar son basicamente dos: que en todos los afos
encontramos hogares que declaran ingreso cero; y que el nivel de no declaracién es
variable y ha tenido un porcentaje muy elevado en el aino 2003, probablemente
producto del inicio de la nueva modalidad de relevamiento, junto con los efectos de la
suspensién de pagos en la que entro el pais que afectdé en forma espectacular la
circulacion monetaria, y esta situaciéon de alguna manera podria verse expresada en
una falta de respuesta a un organismo oficial, al cual el encuestado puede identificar
como co-responsable de una situacion critica.

En términos de nuestro marco teérico, podemos afirmar, en primer lugar que el ingreso
puede ser clasificado dentro en los cuatro ejes de estratificacion analizados dado que
a través de él se puede acceder o no a medios de produccion. También brinda
autoridad en tanto y en cuanto es considerado un valor social a alcanzar y, en tercer
lugar, esas valoraciones también otorgan un status determinado. También puede ser
clasificado en el cuarto eje de estratificacion, es decir, en términos de derecho
sociales. En este sentido, merecen destacarse particularmente aquellos programas
sociales que otorgan asistencia en sumas monetarias como por ejemplo programas de
renta basica o similar.
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7.2 Tipologia estructural y articulada: proceso seguido en la construcciéon de los
estratos sociales

Tal como comentamos en el apartado destinado a la operativizacidon de los distintos
conceptos a utilizar en la estratificacion social, si bien nuestro esquema es
basicamente hipotético-deductivo, la creacion propiamente dicha de los estratos
sociales estuvo signada por un dialogo entre teoria y empiria hasta lograr una tipologia
apropiada de los estratos. Fue en esa instancia en la que se exploraron los criterios
para tomar decisiones, buscamos mas trabajos tedricos y empiricos sobre Argentina,
para pensar sobre cuestiones que los datos mostraban, y que, a priori, no habian sido
advertidas y volvimos a la teoria con el fin de buscar mas referencias que pudieran
ayudarnos a entender los resultados que estabamos obteniendo.

Asi, en el trabajo con las bases datos fuimos practicando esa manera particular de
“‘entender la construccion y analisis tipolégico” de la que nos habla Lépez Roldan, al
realizar el analisis en términos de “tipologia estructural y articulada”, esto es, clasificar
o estructurar —en un conjunto reducido y significativo de categorias— el fenémeno que
se desea analizar, sean individuos, grupos, instituciones, sociedades, etc. A este
procedimiento el autor lo denomina “estructural” porque no solo le permite describir la
realidad a que hace referencia sino que proporciona un modo de explicacién del
fenbmeno, al sistematizar una regularidad relacional y reconstruye el objeto de
investigacion a partir de los elementos desagregados de los que da cuenta la tipologia.
También, lo denomina “articulado”, porque la propuesta metodolégica ocupa un lugar
intermedio entre la teoria y la realidad empirica y le confiere una dimensién que oscila
entre la deduccion y la induccion, entre la abstraccién y la concrecion (Lopez Roldan,
1996: 11-22).

Las variables que hemos incluido como activas son 6: 1) la ocupacion del hogar
desagregada en 11 categorias, 2) el nivel de hacinamiento (2 categorias), 3) la
tenencia y uso de bafo (con 3 categorias), 4) el régimen de tenencia de vivienda (5
categorias); 5) los afnos de escolaridad promedio por hogar (7 categorias) y 6) el decil
de ingreso per capita familiar (12 categorias, 10 de decil mas una de no respuesta y
otra de ingreso cero). Si las preguntas originales tienen datos en la categoria No sabe
o No contesta, se incluye en el ACM. Esto explica la variacion entre 41 y 43 categorias
(o modalidades) segun el afo.

Este conjunto de variables es el resultado de la seleccion a partir de la operativizacion
de las hipoétesis planteadas. Ademas se utilizan tres variables ilustrativas, la ocupacién
agregada en cinco categorias —categoria ocupacional alta, pequefios propietarios,
trabajadores, desocupados e inactivos—, el sector —publico, privado u otro— y la rama
de actividad a la que pertenece el establecimiento que se corresponde con la
ocupacion seleccionada del hogar.

Con el fin de explicar cdmo se llego a la definicion y construccidn de los estratos desde
nuestra perspectiva, pero también de ilustrar ese proceso, se presentara el relato del
transcurso de la investigacion a través de dos vias, una dividida en etapas que se
presenta seguidamente, ya que se trata de un encadenamiento de procesos. Por otro
lado, se presenta un apartado de resultados provisionales que se fueron obteniendo
en cada etapa, que sera presentado en el Anexo N°6. Si bien las Etapas Ill, IV, V y VI,
asi como los resultados presentados en el Anexo estan orientados al especialista en
analisis multivariado, resultando una lectura algo criptica para los no especialistas,
decidimos incluirlos igualmente, con el fin de ilustrar el proceso de investigacion en
forma mas fidedigna. No obstante, la falta de claridad de los apartados mencionados,
producto del lenguaje técnico utilizado no deberia afectar la comprension global que
quedara satisfecha si se piensa en que el ejercicio consistid en realizar pruebas con
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varias metodologias diferentes, dentro de un mismo método, para alcanzar el mejor
resultado posible en la clasificacién de los estratos sociales.

Etapa |:** La decision de tomar la Encuesta Permanente de Hogares como fuente se
basé en el hecho de incorporar un periodo que abarque varios afos y que fuera
posible contrastar los resultados obtenidos en el tiempo. La EPH (en su metodologia
puntual —hasta mayo de 2003- o continua —a partir de esa fecha-) era la unica fuente
disponible para este periodo y la mas apropiada para llevar adelante este trabajo pues
como hemos visto es la encargada de relevar la situacién ocupacional y demografica
en forma periddica en Argentina. Este cambio no estuvo libre de problemas, ya que
introdujo elementos que hicieron reflexionar con respecto a los resultados obtenidos
anteriormente (Fachelli, 2007). Basicamente los comportamientos entre los afios 1997
y 2002 eran similares entre si pero diferentes a los de 2003 y 2006. Este hecho
condujo a un estudio de la fuente de informacion y a un proceso de homogeneizacion
de las variables utilizadas, debido a la reformulacién metodologica en 2003 de la EPH.
Luego de este proceso de armonizacion y a partir de la elaboracién de distintos ACM y
ACL, quedaron de manifiesto dos elementos:

1) con respecto a la base de datos, los resultados se estabilizaban al utilizar las bases
de la EPH Continua (2003 y 2006) en forma semestral (elemento que fue corroborado
por la experiencia de otros expertos argentinos posteriormente); y

2) que el analisis del objeto bajo estudio podia realizarse en forma adecuada utilizando
tres ejes factoriales, decisién consolidada a partir de la aplicacién de los “criterios
técnicos y del investigador” mencionados previamente.

Etapa II:** Esta etapa se caracteriza por la deteccién de inconsistencias en la
recodificacion de las variables. Esto obligd a realizar un nuevo proceso de revision
pero esta vez en la construccion de cada una de las variables. Este proceso fue
tedioso, no sélo por el hecho de revisar codificaciones del SPSS* de 20 paginas para
cada afio, sino por el hecho de que la elaboracion de esas paginas habia respondido a
distintos momentos de construccion del andamiaje metodologico de la investigacion.
Se corrigieron errores, se reconstruyeron nuevamente todas las variables y se inicio el
proceso desde el principio. Esta reformulacion es la que permite en esta etapa
reconocer lo que aparecia solapadamente en los analisis anteriores y es el hecho de
que habiamos estado observando dos tipos de fendmenos, uno mas estructural (o
macro) que capta la estabilidad de las “divisiones” sociales en 4 estratos y un nivel
intermedio (que denominamos mesosocial) reflejado en la conformacion de distinta
cantidad de subgrupos, susceptible de captar los movimientos de la coyuntura segun
situaciones de alta o baja desocupacién y cambios en el ciclo econémico. Una vez que
se separaron dos efectos: uno, producto de los errores de codificacion de las
variables, y otro, los efectos del reflejo de una realidad subyacente captada por los

2 Ver Anexo N°6 Apartado A.
3 Ver Anexo N°6 Apartado B.
4 SPSS Statistical Package for the Social Sciences. Especificamente usamos la version 15.
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datos, se adquirié una vision mas global y una profundizacion en la comprension del
fenbmeno, hecho que permitié reencauzar la investigacion.

Etapa III:* Habiendo obtenido resultados que mostraban una cierta estabilidad, se
plantea la necesidad de profundizar los hallazgos observados en la etapa anterior. Es
decir, que si un ACM arroja una clasificacion de 4, 5 y 9 grupos como los mejores
posibles, podemos cruzar la particion en 4 por la de 9 para mirar los subgrupos que se
conforman, pues como hemos mencionado, las particiones sucesivas a la inicial (en 4
grupos) muestran diferentes aspectos de la coyuntura econémica y social. Para ello
tuvimos que profundizar los conocimientos sobre el método empleado. ElI método
mixto de clasificacion (denominado Semis en el SPAD) utilizado hasta ahora consiste
en un procedimiento que combina tres etapas: comienza con una particidon inicial
aleatoria, luego una clasificacidon jerarquica que privilegia la minima varianza (Ward)
comparando cada una de las unidades de analisis y finalmente una reasignacioén de
los elementos mas alejados de sus centroides a sus centros méviles mas cercanos a
través de un método no jerarquico de 10 iteraciones®. Este método no nos garantiza
un cruce “puro” entre los diferentes grupos. Por eso se decidié probar otro método de
organizacién jerarquica que nos permita alcanzar ese objetivo y para ello se explord
entonces el método Recip”’. Cabe destacar que uno de los objetivos secundarios de
este ejercicio consisti6 en observar si el cambio de metodologia afectaba la
organizacién estructural en 4 grupos. De esta manera, la aplicacion de este
procedimiento constatd, por un lado, la estabilidad en los resultados sobre el nimero
de particiones en 4 estratos en todos los afios. Pero, por otro lado, se detecta un
problema con los cruces. Si bien los cruces mejoraban en su pureza, comparandolos
con los observados en el método mixto, no se lograron cruces totalmente “puros”, por
ejemplo no se obtuvo el 100% de los casos del séptimo subgrupo (de nueve grupos)
ubicados en uno y sélo uno de los 4 grupos iniciales. En este momento de la
investigacion no fue posible resolver este problema, que sin embargo quedara
despejado unos meses mas tarde (en la Etapa V).

Etapa IV:* En esta etapa se regresa a la utilizacién del método mixto y se analizan las
distintas caracteristicas de los estratos. Se trata de un vasto analisis hacia la
composicion interna de los datos con el fin de observar la organizacion de los hogares
en sus diferentes agrupaciones, desde el nivel mas agregado hasta el nivel intermedio.
En esta etapa también se realizan otros tipos de analisis estadisticos con el fin de
explorar el comportamiento de las variables que componen el fendmeno estratificacion
social: nivel de asociaciéon global de las variables, exploracidon sobre la conformacion
interna de cada estrato en cada afio a partir de un analisis de regresion logistica
binaria multiple, etc.

“5 Ver Anexo N°6 Apartado C.

“6 Este sistema de clasificacion esta explicado con mayor detenimiento en el Anexo N°4 Apartado C.
" Nombre que recibe en el SAPD la agrupacion jerarquica Ward.

8 Ver Anexo N°6 Apartado D.

110



Etapa V:* Se enfoca nuevamente el problema que no se habia podido resolver en la
Etapa Ill. Se vuelven a realizar pruebas con el método Recip. Se advierte que el
problema radica en que, por defecto, el procesamiento informatizado luego del
procedimiento Ward realiza un paso final de 10 iteraciones para reasignar los hogares
mas discolos a sus centros moéviles mas cercanos. Ello explica por qué la clasificacion
final nunca es “pura”. A partir de investigar la aplicacién del programa SPAD se pudo
anular el efecto de iteracién y se obtuvieron los tan deseados grupos puros. Empero,
se advirti6 el problema de que esta forma de clasificar cambiaba los resultados
obtenidos hasta el momento y, en segundo lugar, no presentaba consistencia con el
comportamiento de las variables micro y macro del periodo analizado. No obstante
estos hallazgos vuelven a confirmar la constante macro advertida durante los ultimos
meses de investigacion vinculadas a la conformacién de 4 grupos sociales bien
diferenciados entre si. Con estos resultados se decide volver a la utilizacion del
método mixto con iteracién. Pero antes se realizan pruebas de sensibilidad de las
agrupaciones comparando el método Recip sin iteracion con los resultados del Quick
Cluster Analysis, Quick Cluster con coordenadas de ejes factoriales del método Recip
y con Two Step Cluster Analysis. Se descarta el método Two Step Cluster Analysis
como un método util para los fines de esta investigacion y queda fehacientemente
corroborado el hecho de que el método Recip con iteracion puede ser reproducido con
el SPSS utilizando la opcion del método Ward del Quick Cluster Analysis.

Etapa VI:* Habiendo incursionado en la caja negra del proceso de clasificacion, se
decide realizar un analisis comparado modificando los puntos de corte inicial de la
clasificacion que poseen los programas informaticos como predeterminados. En ese
sentido se reproducen todos los analisis de clasificacidon mixtos y Recip (con iteracion
y sin iteracion) y en el caso del método mixto se cambia la particion base de 2x10 a
4x10 y 7x10. Los resultados son interesantes pues ratifican los hallazgos obtenidos
hasta el momento y una vez mas se confirma el nivel macro estructural conformado
por 4 estratos sociales. Puestos en la fase final de consolidacion de este proceso de
clasificacion, se decide realizar un Analisis de Correspondencias Multiples Condicional
(ACMC) uniendo en una sola base de datos los hogares de cada uno de los afios
analizados (que suman 116.218 hogares, en la muestra sin expandir, para los cuatro
afos) y verificar si el método ACMC vuelve a arrojar el patrén de 4 grupos sociales
observados hasta el momento a nivel macro y los comportamientos intermedios que
reflejan cambios coyunturales. Los resultados son auspiciosos, pues indican que el
mejor método de clasificacion es el mixto con iteracién y se decide cerrar esta etapa
de investigacion a raiz de los extensos procesos de corroboracion de los estratos
sociales a utilizar. Se constata en el ordenador que hasta ese momento han sido
registrados 175 Analisis de Correspondencias Multiples y el mismo numero de Analisis
de Clasificacion.

9 Ver Anexo N°6 Apartado E.
%0 Ver Anexo N°6 Apartado F.
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Etapa VII:*' Es la abocada a estudiar la distancia entre estratos. Habiendo decidido la
utilizacion de 3 ejes factoriales de acuerdo a los criterios que hemos expresado mas
arriba, estudiamos los conceptos de inercia y masa para establecer una medida
adecuada de distancia. Despejadas las dudas a partir de entender la descomposicion
geomeétrica de la inercia en tres ejes, y definida la medida de inercia en relacion al
centro de las masas como la suma de los cuadrados de las diferencias (las distancias)
de cada punto al centro de la nube de puntos, decidimos elaborar medidas para cada
afio que reflejan las distancias entre cada estrato y a su vez entre éstos y el hogar
promedio u “hogar tipico argentino”. Con el fin de avanzar en estas mediciones
estudiamos la descomposicion de la inercia total en la suma de la inercia intergrupo y
de la inercia intragrupo. Este aprendizaje nos permite utilizar las medidas de distancia
entre todos los estratos de cada afio. Dado que el indicador “Disto” surge directamente
del procesamiento del ACM pudimos comparar las distancias entre estratos. Si bien
estas medidas resultaban utiles para nuestro propdsito nosotros necesitdbamos una
medida que pudiera identificar la posicion de cada hogar en relacion a los bienes
primarios. Es decir, necesitdabamos una medida cuantitativa que resumiera los
aspectos cualitativos de cada uno de los hogares. Hasta aqui habiamos dado los
pasos suficientes para:

a) poner en interaccion 6 variables que en total conforman 43 modalidades
(categorias) que actuan como indicadores de los bienes primarios de los que disponia
un hogar;

b) reducir todos esos elementos a 3 ejes factoriales; y luego

c) obtener 4 posiciones sociales macro, es decir, los estratos sociales.

Para resolver este problema, comenzamos a indagar una manera de reproducir la
inercia a nivel de cada uno de los hogares. Alcanzado este objetivo, se tuvieron todos
los elementos necesarios para realizar el analisis sobre las distancias de los hogares y
de los estratos.

%" Ver Anexo N°6 Apartado G.
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7.3 Interpretacion de los resultados obtenidos

A continuacién se presentaran los resultados obtenidos a partir de aplicar las técnicas
multivariadas ACM y el ACL y los criterios técnicos y del investigador.

7.3.1 Dimensiones del analisis

El procedimiento utilizado para organizar los hogares nos ha permitido estructurar la
“‘estratificacion social” en tres dimensiones. El cuadro siguiente presenta los
porcentajes de la varianza explicada por cada dimension:

Tabla N°22: Porcentaje de varianza explicada por afio segun cada dimensién
Recuperacion

Periodo Estabilidad Post Crisis . .
Incipiente Consolidada
Eje factorial 1997 2002 2003 2006
1 = 1ra. Dimensién 44 8 455 42,8 48,3
2 = 2da. Dimensioén 17,3 18,4 16,5 18,6
3 = 3ra. Dimensién 12,3 13,2 14,2 13,4
Varianza explicada 74,4 77,2 73,4 80,3

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH y SPAD

La observacion general es que los cuatro afios, aunque son muy diferentes entre si, no
presentan una variabilidad muy importante en cada una de los valores de varianza
explicada segun cada dimensién. No obstante, hay dos afios que muestran pequefas
diferencias. Tanto el aifo 2002 como el aiio 2006 presentan la particularidad de que la
primera y la segunda dimension tienen mas importancia que en los afios 1997 y 2003.
A modo de hipdtesis proponemos que este efecto es producto de la relevancia que
adquieren estas dimensiones en momentos de crisis profunda o, por el contrario, en
momentos de mayor estabilidad o cohesién social, porque como veremos
seguidamente, estas dimensiones expresan el aspecto distributivo de los bienes
primarios. Si bien esto se formula en términos hipotéticos, esperamos tener la
posibilidad de constatarlo en la medida en que realicemos analisis mas extensos en el
tiempo y en forma comparativa con otros paises.

Lo que si es posible saber es lo que representan estas dimensiones. Seguidamente
comentamos cada una de ellas.

1ra. Dimension: refleja la posicion de los hogares con respecto a la distribucion de
bienes primarios. Es la que debe observarse en el primer eje factorial resultante del
ACM.

2da Dimension: refleja la posicidbn de los hogares con respecto a las diferentes
modalidades de insercion en el mercado laboral. Es la que se observa en el segundo
eje factorial del ACM.

3dra. Dimension: refleja la posicion de los hogares con respecto al proceso de
mercantilizacién/desmercantilizacion, es decir, que diferencia entre los hogares
vinculados al mercado laboral de aquellos que no lo estan. Es la que se observa en el
tercer eje factorial del ACM.

Cada una de estas dimensiones da cuenta de un aspecto del fendbmeno de
estratificacion social. Cada aspecto tiene distinto peso en su descripcidon (tiene
diferente varianza explicada como muestra la Tabla N°22) y finalmente, las tres
dimensiones son independientes entre si. Describimos en mayor detalle cada una de
ellas a continuacion.

1ra. Dimensién: en un primer nivel de andlisis los hogares estan asociados y
organizados segun la distribucién de oportunidades de acceso a bienes primarios, esto
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es, aquellos hogares que acumulan mas propiedad, autoridad y derechos sociales se
ubican de un lado (el izquierdo) del eje factorial, y en el lado opuesto se ubican
aquellos hogares que no poseen estas oportunidades o que las poseen en menor
medida.

Consecuentemente, la primera observacién general es que la estratificacion social
tiene un primer componente que estructura a los hogares segun su nivel de
pobreza/riqueza con respecto a los bienes primarios. Esta dimensién explica entre el
45% y 48% del fendmeno estratificacion social, lo que la constituye en la mas
importante.

Resulta de interés destacar que la forma de la ubicacion espacial de los hogares es
similar a una curva de Guttman (en forma de herradura). Asi observamos que mas alla
de la ocupacion, que ya conociamos su distribucion, advertida por Hoffman y Portes, el
resto de los indicadores en este primer eje factorial también muestra esa disposicion.
Este hecho no pasaria de una anécdota si no fuera porque sus implicancias nos llevan
a reparar en dos fendmenos puntuales como son los fendmenos de pobreza y de
riqueza presentes en los extremos de nuestra curva.

En primer lugar queda de manifiesto que los bienes primarios acumulados por unos y
otros son bien diferentes. En segundo lugar, si retomamos el concepto de Adam Swift,
con respecto a las posiciones sociales y las oportunidades, o mas especificamente, las
posiciones sociales como fronteras de las oportunidades, los resultados obtenidos en
esta primera dimensién nos permiten dejar planteada en forma de hipoétesis la
existencia de un mismo mecanismo social®?, que funciona de dos maneras diferentes,
segun esté en uno u otro extremo de la curva de Guttman.

°2 En el sentido usado por Merton, Hedstom, Elster y Lizon de generalizaciones intermedias que no
alcanzan el estatus de ley pero que superan las descripciones tipoldgicas.
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Grafico N°6: 1ra. Dimension: Distribuciéon de oportunidades de acumulaciéon/desacumulacion de bienes primarios. Afio 1997

Factor 2 e
5" Dec s
7 Dol gy G St LRy Trave; formal (oper
Ty 5° Dec
SRR o ST 30
o~ Secundsts cumpieto o -
Traba| Formal (prof -~ hacivos a ' : -, Secundaro ncompkt
L ,' " Aafs ‘x.-».v':,v." 3 ® tg 3 L8 - S
oror e UNerst 77 ue pae : .u... . - 0 Prvese .. y \.\.. Z* Dec
0 ool iy Pablico o Sn Hacnamwenlo “* " & g orosessses Prirarks compisls '\"" """"""""""""""""""""
P Gl ] o Of Cuemazroph (operat @ 2
" SR n ._1‘ o _n- (
- Bafo wso cungaride
s n espe ac > ! -
- K o
— o Con Hacemaments
L n clasdcar NS0 Some
i (i & Trabajador nformal -
- Cuentapropia (profes ol 1* De
o - -
' mareans No tene nafs
140
F gerar o uniesst completo
Profesonal asalara $
' ' 1 ' '
150 y =75 ¢ 0.75 . 1.50

Acumulacién: Desacumulacion: Factor 1

+ propiedad Distribucion de - propiedad

* autoridad Oportunidades de - autordad

+ funciones sociales - funciones sociales

+ derechos sociales

- derechos sociales



Grafico N°7: 1ra. Dimension: Distribuciéon de oportunidades de acumulacion/desacumulacion de bienes primarios. Afio 2002
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Grafico N°8: 1ra. Dimensidn: Distribucion de oportunidades de acumulacion/desacumulacion de bienes primarios. Afio 2003
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Grafico N°9: 1ra. Dimension:
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Partiendo del hecho que la posicién social puede ser caracterizada en términos de las
oportunidades (Swift, 2000: 669-670) a las que acceden sus poseedores y que lo que
hace a una posicidn social mejor podria ser precisamente las oportunidades obtenidas
por aquellos que la ocupan, planteamos la siguiente hipétesis:

Hipotesis: existe un mecanismo social que potencia las posiciones y las oportunidades
en términos de bienes primarios. Asi:

Hipotesis A: los hogares que comparten el extremo con mayor cantidad de bienes
primarios (mayores niveles de educacién, mejores puestos de trabajo, mayor calidad
de las condiciones habitacionales y mayores ingresos) se encuentran bajo el “efecto
mateo™ esto es, tienen mayores posiciones que les da acceso a mejores
oportunidades, y a su vez, a través de ellas alcanzan mayores posiciones. La relacion
entre oportunidades y posiciones actua en forma circular, creando un circulo virtuoso.
Hipotesis B: los hogares que comparten el otro extremo de la curva, tienen menor
cantidad de bienes primarios (bajos niveles de educacion, bajos puestos de trabajo,
baja calidad en las condiciones habitacionales y bajos ingresos) y se encuentran en el
“circulo de la pobreza™*. De esta manera, como tienen menos oportunidades alcanzan
menores posiciones y estas posiciones no generan nuevas oportunidades. La relacion
entre oportunidades y posiciones actua en forma circular, creando un circulo vicioso.

Hasta aqui hemos expuesto lo observado en la primera dimension de analisis y es que
los hogares participan de una distribucion de oportunidades diferentes que varia entre
un polo que acumula bienes primarios y otro que desacumula dichos bienes.

2da Dimensidn: esta dimension es la asociada a modalidades de insercion en el
mercado laboral diferenciadas entre puestos de trabajo “tradicionales” y “otros tipos de
tareas”

Asi, los trabajos “tradicionales” en general pertenecen al ambito formal y se vinculan
en mayor medida a la industria, el comercio, la hoteleria, el transporte y la
administracion publica. A su vez estan relacionados con puestos que requieren una
educacion intermedia.

Por su parte los “otros tipos de tareas” pueden diferenciarse por dos rasgos muy
heterogéneos entre si. Por un lado, aquellos hogares vinculados con trabajos que

%3 Utilizado por Merton al analizar los premios de los sistemas de comunicacion en el ambito cientifico. El
término alude a la “Parabola de los Talentos” del Evangelio de San Mateo 14-30 “al que mas tiene mas se
le dara...” (Versiculo 29). Utilizado también para analizar el efecto de un mayor background académico y
socioeconémico familiar como explicacion de mayor actividad educativa, motivacion y logros en la vida
adulta. Ver Walberg y Shiow_Ling Tsai; Coleman, Campbell, Hosbon, Partland, Weinfeld y York)

% O en términos de Susana Torrado participan en el largo plazo del proceso de “transferencia
intergeneracional de la pobreza”
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requieren altos niveles de calificacidn, asociados con puestos de direccion en sectores
como finanzas y actividades inmobiliarias, ensefianza, salud y servicios sociales. En
segundo lugar, encontramos los hogares relacionados con trabajos no cualificados,
vinculados a los sectores de la construccion y el empleo doméstico, con bajos niveles
de escolarizacion y bajos niveles de ingreso.

Estos ultimos hogares son los que estan mas expuestos a la informalidad laboral,
fenbmeno que ha venido creciendo desde la década del 70. Segun Rodgers y Rodgers
(1992) el origen del empleo precario puede buscarse en el sistema industrial,
especialmente en el cambio de los modelos de produccion industrial y sectorial, los
avances tecnoldgicos y la creciente competencia en los mercados de productos
motivada por la integracion internacional. Estos autores caracterizan como trabajos
precarios a aquellos que no son regulares, estables, asalariados y seguros, que se
caracterizan por el alto grado de incertidumbre en la continuidad del mismo. También
son mas inseguros cuando hay menor control de las condiciones laborales sobre los
salarios o el ritmo de trabajo, ademas carecen de proteccion a través de leyes o
convenios colectivos de trabajo y por ultimo se trata de trabajos mal remunerados. Los
autores vinculan todas estas caracteristicas a situaciones de vulnerabilidad social, en
el sentido de los riesgos de exclusion que generan, tanto en el ambito econdémico,
social y cultural. Finalmente, s6lo una nota sobre este aspecto, para destacar los
calculos realizados por Perlbach y Gonzalez (2005: 14) para 1997 y 2003 sobre la
probabilidad de estar ocupado en el sector informal segun el nivel educativo, con las
mismas fuentes de informacién que la utilizada en esta investigacion. Los resultados
muestran que dicha probabilidad es mayor a un 70% para los trabajadores con
primario incompleto, pasa a ser del 50% para los trabajadores que tienen secundario
completo y descienden a menos del 30% entre los trabajadores con estudios
superiores completos.

Todas estas caracteristicas apoyan la observacién realizada por varios autores, en el
sentido que a partir de los afios setenta se ha venido produciendo un proceso de
desplazamiento de la industria por los servicios, asi los puestos tipicamente ocupados
por padres obreros asalariados muestran un recambio en la generacion de los hijos
hacia puestos de servicios, por un lado y a puestos profesionales por el otro (Kessler y
Espinoza, 2003: 18) El hecho en si de que la industria se haya reestructurado y que el
sector servicios haya crecido en forma importante es un hecho global (Alabart, Gar'cia
y Giner, 1994: 3-14), lo interesante es el cambio que se produce desde una
perspectiva intergeneracional.

Para finalizar, resta aclarar que este eje factorial explica en torno al 18% de la varianza
del fendmeno estratificacion social.

Los graficos siguientes presentan la distribucion de los hogares segun esta dimension.
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Grafico N°10: 2da. Dimensién: Insercion en el mercado laboral, tareas tradicionales vs. otro tipo de tareas. Afio 1997
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Grafico N°11: 2da. Dimensién: Insercion en el mercado laboral, tareas tradicionales vs. otro tipo de tareas. Afio 2002
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Grafico N°12: 2da. Dimension: Insercion en el mercado laboral, tareas tradicionales vs. otro tipo de tareas. Ao 2003
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Grafico N°13: 2da. Dimension: Insercion en el mercado laboral, tareas tradicionales vs. otro tipo de tareas. Afo 2006
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3dra. Dimension: esta asociada a la diferencia entre hogares activos laboralmente y
hogares que se encuentran fuera del mercado laboral. Los hogares que se encuentran
fuera del mercado de trabajo, tienen caracteristicas muy diferentes del resto (se
posicionan a -1,5 desvios del promedio) desplazando la distribucion hacia la derecha
como vemos en los graficos N°14 a N°17. Estos hogares estdn asociados con
menores niveles de escolaridad dado que se encuentran compuestos en mayor
medida por jubilados y pensionados, que en Argentina es el grupo con menor nivel de
escolaridad. En aquellos periodos en los que la desocupacion es alta, los hogares con
esas caracteristicas conforman un subgrupo importante junto a los inactivos y en los
momentos en que la desocupacién es baja, estos hogares se equi-distribuyen entre
todos los estratos. Asi, este eje factorial muestra los polos opuestos marcados por la
mercantilizacion y desmercantilizacién® de los hogares.

Los hogares que participan de la inactividad laboral los circunscribimos dentro del
concepto de desmercantilizacion porque efectivamente son hogares que al no estar
vinculados al trabajo activo no obtienen los recursos a través de este medio. Esping
Andersen hace uso de este concepto cuando afirma que el Estado de Bienestar
debilita el vinculo monetario, garantizando el derecho independientemente de la
participacién en el mercado, asi los bienes y servicios sociales tienden a perder, en
parte, su caracter de mercancia (Esping-Andersen, 1999: 43).

Consideramos que esta dimension puede ser aun mas importante en las sociedades
desarrolladas, dado el nivel de envejecimiento de la poblacién. Los avances
tecnoldgicos per se han impactado en el aumento de la esperanza de vida, y en
sociedades con un estado de bienestar relativamente sélido este fendbmeno puede
representar un elemento mas importante aun del que refleja la sociedad argentina. Asi,
en el afo 2001 el indice de vejez en la Argentina era del 35%* (OIT y Ministerio de
Economia y Produccién, 2005: 38). Este indice se esta acercando al que presentaba
Catalunya en 1970 que era del 40% (Alabart, 1994: 211). Dado que el tercer eje
factorial explica en torno a un 13% de la varianza del fendmeno de estratificacion
social, sostenemos que este valor muestra timidamente un fendmeno que en otras
sociedades debe representar un porcentaje mucho mas elevado.

A su vez, si se tomamos en cuenta que esta dimensién recoge a hogares con familias
monoparentales y con estudiantes, también estria mostrando los cambios que se
estan produciendo “en el tamafio de la familia, en sus formas de organizacién, en el
papel del padre o de la madre... el retraso en la edad de matrimonio, las separaciones,
la disminucion del numero de hijos, etc.” (Castells y Subirats, 2007: 109-111)

% Ademas de otorgarle la definicién de Gosta Esping Andersen (1999) lo asociamos a las descripciones
que hace Claus Offe, describiendo a los grupos periféricos o desmercantilizados como miembros cuya
situacion social no se definen (en un momento dado) directamente por el mercado de trabajo y cuya
disponibilidad de tiempo, es mas flexible, por ejemplo, pensionistas, las amas de casa de clase media, los
estudiantes y jovenes desocupados total o parcialmente.

% Que se calcula poniendo en relacién la poblacion de mas de 65 afios con la de menos de 15 afos.
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Grafico N°14: 3ra. Dimension: Mercantilizacion-Desmercantilizacion. Afio 1997.
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Grafico N°15: 3ra. Dimension: Mercantilizacidon-Desmercantilizacion. Ao 2002.

Factor 1

150 1

Cueniapropia (pt
Trabay Formad (geof of

oj."f

/’7’ Prefesonal asalara

3~ ® Syeeror o unierst completo

8 10° Deci

.
' Decd
Empleacor (Maste 51 SUDENOr O universt ¢
Q75 ¢+ Franias y actv PR
Paedania L .
: T* Decd
< cfear
N espeacics = nr < . S0 Hacwmamentlo
- H
Piblcs . . " A .
SOLA Y $60VIC0N 80 H
Segdndan torgelo 4 o : - . 9 €° Dect
Asofhat pubkcs O 5* Dect .
cupante ¥ - @t 80f0 vse exchane
.
srsssnanns Sesaia st BMCIIGK] resssesa omtar
4% Doct .

a Lol
Trabaj Fermal (oped- Pmnooa p
Bla S e L

2} .
JECIUT IR

nactvos

3

SN escouramd

O Otros Senvens E N\ Prmarn noomglets
Secuniern rezngel o \Q Decs \\ -
o o e Prmaris comgle b
Prmario Dlees
L7 Cuemagropla (operat ' 0 e Desocusados
o
P . - panie gratut
008 Egleu domestico
Trabapdor nformal H
8 Con Macnamenio
N 8 1°Decs
1% 1 :
. " Hailv uso Comparte
221 , :
0 beane tano »
. * - = LAfs e : :
0rs 0 0% 1%
Factor 3
_Hogares Mercantilizacion/ Hogares NO
vinculados al —=====| nposmercantiliacion |~ vinculados al
mercado laboral

mercado laboral



Grafico N°16: 3ra. Dimension: Mercantilizacidon-Desmercantilizacion. Ao 2003.
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Grafico N°17: 3ra. Dimension: Mercantilizacion-Desmercantilizacion. Afio 2006.
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7.3.2 Estratos sociales en 1997, 2002, 2003 y 2006

A partir de la descripcidbn y caracterizacion de los indicadores de ocupacion,
educacion, vivienda e ingresos y teniendo en cuenta el doble proceso de articulacion
tedrico (los ejes de estratificacion y la guia de los criterios normativos) estamos ahora
en condiciones de presentar los estratos sociales en Argentina que hemos definido.

Para obtener este resultado hemos fundido los indicadores de los diferentes bienes
primarios aplicando el Analisis de Correspondencias Multiple (ACM) y el Analisis de
Clasificacién (ACL), aplicando el procedimiento que hemos comentado en la seccion
anterior y que podemos sintetizar en la siguiente tabla:

Tabla N°23: Matrices utilizadas para obtener los estratos sociales en Argentina

Afo X > F e T
(nxp) ACM (nxm) ACL (kxm)
1997 6354293 hogares x 6 variables 6354293 hogares x 3 dimensiones 4 estratos x 3 dimensiones
2002 7115643 hogares x 6 variables 7115643 hogares x 3 dimensiones 4 estratos x 3 dimensiones
2003 6914843 hogares x 6 variables 6914843 hogares x 3 dimensiones 4 estratos x 3 dimensiones
2006 7245436 hogares x 6 variables 7245436 hogares x 3 dimensiones 4 estratos x 3 dimensiones

Siendo: n= n° de hogares; p= el n° de variables; m= n° de dimensiones (ejes factoriales) y k= n° de estratos
Fuente: Elaboracion propia

En funcién del analisis de las caracteristicas de cada estrato social le hemos asignado
un nombre. Al primero lo denominamos “estrato alto” y al ultimo “estrato bajo”. Los dos
grupos que denominamos estrato medio tienen caracteristicas particulares que
permiten diferenciarlos y los denominamos “estrato medio laboral activo” y “estrato
medio laboral inactivo”. Los resultados obtenidos se presentan a continuacion:

Tabla N°24: Estratificacion Social en Argentina

Recuperacion

Periodo Estabilidad Post Crisis . . .
Incipiente Consolidada

Estratos Sociales 1997 2002 2003 2006
Alto 15,3 14,0 14,5 16,2
Medio Laboral Activo 46,5 43,4 425 458
Medio Laboral Inactivo 21,2 22,3 21,3 17,9
Bajo 17,0 20,2 21,7 20,1
Total 100,0 100,0 100,0 100,0
Hogaes expandidos 6.354.293 7.115.643 6.914.843 7.245.436

Fuente: elaboracién propia sobre la base de EPH y SPAD

En primer lugar puede observarse que existe un estrato medio bastante numeroso,
que en todos los casos supera el 40% de los hogares y cuyos miembros estan
vinculados al mercado laboral. En segundo término encontramos un estrato social
conformado practicamente con hogares que no tienen vinculacion al mercado laboral y
que ronda el 21% aunque en 2006 es menor producto de la recuperacion econémica y
la mayor cantidad de oferta laboral. En tercer lugar encontramos a los hogares del
“estrato bajo” que crecidé con la crisis econdémica del 2002 y no ha podido recuperarse.
Finalmente, tenemos el sector mas pequeio de hogares, que son los pertenecientes al
“estrato alto” que varia entre el 14% y 16% de los hogares argentinos.

La tabla siguiente muestra el cambio producido en todo el periodo:
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Tabla N°25: Cambio porcentual en el tamafio de los estratos
Cambio % Cambio %
1997 y 2002 2003 y 2006

Estratos Sociales

Alto -8,1 11,8
Medio Laboral Activo -6,6 7,7
Medio Laboral Inactivo 51 -16,1
Bajo 19,0 -7,2

Fuente: Elaboracion propia

La crisis produjo un efecto de “empequefiecimiento” del “estrato alto” de un 8,1% y del
“estrato medio laboral activo” de un 6,6% entre los afios 1997 y 2002. Mientras que la
reduccion en los niveles de ocupacion hizo que el “estrato laboral inactivo” creciera en
5,1% y que este valor aumente al casi 20% cuando se observa el “estrato bajo”,
producto principalmente del aumento de los hogares con desocupados, de la
informalidad laboral y de la caida en la cantidad de puestos de trabajo manuales
formales.

La situacién inversa se da entre el 2003 y el 2006. El proceso de recuperacion hace
que el “estrato alto” y “medio laboral activo” se recuperen el 11,8% y el 7,7%
respectivamente. Por el contrario, los estratos “medio laboral inactivo” y “bajo” acusan
la recuperacion descendiendo en la proporcion de hogares que lo componen, pero
este descenso es diferente: pronunciado en el primer estrato y muy moderado en el
segundo.

A continuacion se presentan los graficos que representan la posicion de cada uno de
los estratos sociales por afio. Cabe destacar que también aqui en todos los afios se
observan similitudes en el posicionamiento de los estratos sociales. Los estratos
medios se ubican mas cerca del cruce de los ejes, algo que estudiaremos
seguidamente.
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Grafico N°18: Representacién grafica de la estratificacion social, 1997
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Grafico N°19: Representacion grafica de la estratificacion social, 2002
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Fuente: elaboracién propia sobre la base de EPH y SPAD

El eje horizontal hace referencia a la dimension 1 (acumulacion/desacumulacion de
bienes primarios) y el eje vertical es el correspondiente a la dimension 2 (que
discrimina entre formas tradicionales de insercién en el mercado laboral frente a otros
tipos de insercion).

El cruce de ambos ejes representa el “hogar promedio argentino” de forma tal que los

estratos mas alejados de este hogar tipico promedio, son el “estrato alto”, que es un
sector muy reducido comparado con el “estrato medio laboral activo” y a una distancia
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de un desvio y medio del hogar promedio, lo que ya indica una de las caracteristicas
especificas que describe a ese grupo. Por el otro lado, el “estrato bajo” aunque es mas
numeroso que el estrato alto, también comparte la caracteristica de estar bastante
alejado del hogar promedio (a menos un desvio y medio), pero por razones opuestas
al estrato alto. Veremos con mas detalle estos aspectos en los apartados siguientes.

Grafico N°20: Representacion grafica de la estratificacion social, 2003
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Grafico N°21: Representacion grafica de la estratificacion social, 2006.
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Fuente: elaboracién propia sobre la base de EPH y SPAD
El ACL nos ha permitido identificar cada uno de los hogares insertos en cada estrato,

asi, los graficos siguientes representan el posicionamiento espacial de todos los
hogares analizados, segun su estrato de pertenencia. Al costado del grafico se
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identifica cada uno de los estratos, segun el color con el que se los ha designado. Asi,
el color azul corresponde al “estrato alto”; el color verde corresponde al “estrato medio
laboral activo”; el color blanco al “estrato medio laboral inactivo” y el violeta al “estrato
bajo”.

La idea es observar, afo a afio, las transformaciones que se manifiestan y, en
términos globales, la similitud entre estratos en forma longitudinal.

Grafico N°22: Distribucion de hogares entre los 3 ejes factoriales: 1997
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Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH y SPAD

La diferencia entre este grafico y el siguiente, es que en el afio 1997 los hogares
parecen agruparse en forma mas compacta (habria menos distancia entre ellos), en
cambio en el afio 2002 hay una dispersion evidente, que mas adelante observaremos
como mayor distancia social entre estratos, producto de la crisis econdmica y social.
Obsérvese también que el “estrato medio laboral inactivo” (el de color blanco) es el
que parece tener mas dispersion entre sus hogares, pues existe una mayor
diferenciacion hacia su interior, que describiremos oportunamente.
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Grafico N°23: Distribucion de hogares entre los 3 ejes factoriales: 2002
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Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH y SPAD

Ademas de parecer mas “abierta” la distribucion de los hogares entre los ejes
factoriales en 2002, hay algunos posicionados muy alejados de sus estratos
respectivos, como son los casos de todos los estratos menos el “estrato medio laboral
activo” (el verde) que es el Unico que parece mantener su cohesion.

Los graficos siguientes pertenecen a 2003 y 2006. En este caso, el 2003 todavia
muestra cierta dispersion de los hogares, nuevamente, a excepcién del “estrato laboral
activo”.

En cambio en el afio 2006 observamos a los hogares con una forma mas compacta,
como la observada en 1997.
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Grafico N°24: Distribucion de hogares entre los 3 ejes factoriales: 2003
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Grafico N°25: Distribucion de hogares entre los 3 ejes factoriales: 2006
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Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH y SPAD
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7.3.2.1 ;Cuales son las caracteristicas principales de los estratos sociales?

Las observaciones graficas realizadas precedentemente nos brindan una primera idea
de la conformacién de cada uno de los estratos, poniendo de manifiesto que a pesar
de los grandes cambios socioeconomicos vividos en Argentina en los diez afos bajo
analisis, es posible encontrar rasgos o patrones similares en cada uno de los cuatro
periodos.

A continuacion se describen los rasgos mas relevantes que caracterizan a los hogares
que componen cada grupo social.

Estrato alto, mayormente compuesto por hogares:
a) con patrones o empleadores y profesionales asalariados,
b) con nivel educativo superior o universitario completo,
c) sin hacinamiento, con bafo de uso exclusivo y propietarios,
d) con decil de ingreso per capita familiar alto (octavo al décimo).

Estrato medio laboral activo, mayormente compuesto por hogares:

a) con trabajadores formales manuales

b) con secundaria completa e incompleta,

c) sin hacinamiento (aunque hay un porcentaje pequefio de hogares que tiene
hacinamiento), con bafio de uso exclusivo y propietarios (con un pequefo
porcentaje de hogares que son inquilinos),

d) con decil de ingreso per capita familiar medio (cuarto al octavo).

Estrato medio laboral inactivo, mayormente compuesto por hogares:
a) no vinculados al mercado de trabajo (que superan el 70% y es lo que le da el
nombre a esta categoria),”’
b) con primario completo e incompleto y en menor medida secundario,
c) sin hacinamiento, con bafo de uso exclusivo y propietarios,
d) perteneciente a todos los deciles de ingreso per capita familiar aunque con
mayor presencia del quinto al séptimo.

Estrato bajo, mayormente compuesto por hogares:
a) con trabajadores informales, cuenta propias con calificacion operativa o sin
calificacion y en menor medida trabajadores formales,
b) con primaria completa y en menor medida secundaria incompleta,

" Recordamos que la técnica utilizada asocia a hogares similares tomando en cuenta todas sus

caracteristicas. Por ese motivo los hogares inactivos en todos los afios superan el 70% del total de esta
categoria y la gran mayoria restante son desocupados, excepto en el aino 2006 donde baja mucho la
desocupacion. Ademas existe un porcentaje muy pequefo de otros hogares que siendo laboralmente
activos, comparten ciertas caracteristicas que los homologan mas a la categoria de inactivos que a la de
los activos.
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c) con hacinamiento, con bafo de uso exclusivo (con presencia de hogares que
comparten bafo o que no lo tienen) y propietarios (aunque es el estrato con
mayor porcentaje de hogares que ocupan gratuitamente la vivienda),

d) con bajo decil de ingreso per capita familiar (primero al tercero).

A continuacién nos detendremos en la ocupacién de los hogares con el fin de observar
los cambios que se han producido a partir de la variaciéon en el ciclo econémico y
social de argentina entre 1997 y 2002, por un lado, y entre 2003 y 2006, por el otro.

Se ha comparado la distribucion de los hogares en cada categoria entre los afos
referidos. Los cambios que signifiquen un incremento hasta 0,5 puntos porcentuales o
una disminucién hasta un 0.5 puntos porcentuales se los ha indicado con una E, que
hace referencia a cierta estabilidad entre periodos (lo consideramos estable pues una
variacion a ese nivel se encuentra dentro del error muestral). Si hay una variacién que
supera los 0,5 puntos porcentuales se considera un aumento (y se indicada con el
signo “mas”) y si el valor es inferior a 0,5 se considera una disminucion (y se indicada
con el signo “menos”).

Tabla N°26: Variacion de la situacion ocupacional de los hogares entre periodos

Estratos Sociales 1997 y 2002 I Estratos Sociales 2003 y 2006
o . Medio Medio ! Medio Medio
Cat |
alegoria ocupaciona laboral | Laboral ! laboral | Laboral
Alto activo | Inactivo Bajo 1 Alto activo | Inactivo Bajo
' |
Patron o empleador (empresas de 6 E E E E . E E E E
0 mas personas) !
Profesional Asalariado E E E E ! E E E E
Patrén o empleador (empresas con E E E E | E E E E
menos de 6 personas) .
Cta propia profesional o técnico E E E E i E E E E
Trabajgdor forrr}al no manual E E E E : E E E E
(profesional o técnico) |
Trabajador formal manual E - E - ' + E E +
Cta propia (calificacion operativa o E E E . | E ) + E
no calificado) 1
Trabajador informal E E E + I E E E -
Desocupados E E + + 1 E + - E
1
Inactivos E E E E | E + - E

Referencia: Sube (+) Baja (-) E (Se mantiene Estable). Se asume E en las variaciones entre 0,5y -0,5
Fuente: Elaboracion propia

Al margen de observarse pequefias variaciones en funcién de la dinamica del mercado
de trabajo segun el afo analizado, lo que es interesante destacar es la relativa
estabilidad entre periodos, lo cual podria estar reflejando la capacidad de los hogares
para asimilar los procesos de crisis del mercado laboral, a diferencia de los
indicadores individuales que nos brindan mayor variabilidad.

No obstante, no sucede lo mismo con los ingresos, por ello, es importante incursionar
en su analisis. Para ello presentamos la siguiente Tabla:

Tabla N°27: IPCF de los hogares por estrato entre periodos ($ constantes de 1997)
Recuperacion

Periodo Estabilidad Post Crisis T EeoEen
Estrato 1997 2002 2003 2006
Estrato alto 853 533 551 685
Estrato medio laboral activo 268 168 167 274
Estrato medio laboral inactivo 253 170 196 277
Estrato bajo 98 52 70 99
Total 325 196 208 306

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH y SPAD
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Como observacion general es importante destacar que en términos constantes en el
afio 2006 el conjunto de los hogares todavia no habia recuperado los ingresos que
tenia en 1997, ya que en este afo el IPCF era de $325 y en 2006 es de $306. Por otra
parte, de la observacion de los ingresos por estrato se desprende que los estratos mas
altos tienen asociados ingresos mas altos y que el ingreso disminuye a medida que
descendemos de estrato, a excepcion del “estrato medio laboral inactivo” cuyo numero
de componentes del hogar es menor a los del “estrato medio laboral activo” y ello en
ocasiones, juega a favor del aumento del ingreso per capita familiar.

Es importante realizar una observacion de caracter general y es que la crisis de 2002
impacto en forma muy importante en los ingresos, pues en promedio el conjunto de los
ingresos de los hogares desciende en un 40% entre 1997 y 2002, aunque el impacto
mas importante lo lleva el “estrato bajo” donde el IPCF cae el 47%. La recuperacién de
los ingresos entre 2003 y 2006 es importante (47%). Entre estos afos, a nivel global el
“estrato laboral activo” es el que mas se ha beneficiado en la recuperaciéon de sus
ingresos (64% en términos reales). También podemos observar que el “estrato bajo”
en 2006 recupera su nivel de ingresos.

Grafico N°26: Ingreso per capita familiar por estrato en Argentina
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Por ultimo, podemos destacar un efecto secundario positivo de nuestro analisis, que
se refiere a la comprension sobre quiénes son los hogares que no responden sobre
sus ingresos. También el posicionamiento en términos de “estrato social” que tienen
los hogares con ingresos cero en la Encuesta Permanente de Hogares. El préximo
cuadro ilustra ambas situaciones:

Tabla N°28: Hogares con ingreso cero y hogares que no declaran ingresos
Estratos Sociales 1997 | Estratos Sociales 2002
Decil de IPCF Medio Medio i Medio  Medio

laboral Laboral laboral Laboral
Alto activo Inactivo  Bajo ' Alto activo Inactivo  Bajo Total
Cero ingresos 0,0% 0,0% 1,4% 0,0% 1 ,5%! 0,0% 0,0% 1,3% 0,0% 1,3%
Sin especificar 22% 4,8% 1,2% 1,0% 9,2%i 2,7% 75% 2,2% 1,0% 13,3%
Periodo Estratos sociales 2003 1 Estratos sociales 2006
Cero ingresos 0,0% 0,0% 1,8% 0,2% 2,0%i 0,0% 0,3% 0,4% 0,3% 1,0%
Sin especificar 50% 14,1% 3,3% 29% 253% 4,3% 96% 2,4% 1,8% 18,1%

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH y SPAD

El estrato de los hogares con ingreso cero es casi exclusivamente el de los inactivos, y
ello se observa en todos los afios, exceptuando el 2006 que baja el porcentaje de
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hogares sin ingresos al uno por ciento y se distribuyen entre todos los estratos, menos
en el estrato alto que no posee ningun hogar con esas caracteristicas.

Los hogares que no declaran sus ingresos provienen de todos los estratos pero en
forma diferenciada:

a) Los hogares del “estrato medio laboral activo” son los que en, mayor medida, no
declaran sus ingresos.

b) Le siguen los hogares de “estrato alto”;

c) En tercer lugar se encuentran los hogares del “estrato laboral inactivo”

d) Finalmente, en ultimo lugar —y de acuerdo con todos los hallazgos obtenidos hasta
el momento en el campo de la subdeclaracion de ingresos— se encuentra el “estrato
bajo”.
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7.3.3 Lo invisible ante los ojos del socidlogo/a clasico que también forma parte
del espacio social

El “estrato medio laboral inactivo” varia en su conformacion segun exista o no
desocupacion. En general puede estar compuesto por aproximadamente el 70% de
hogares con jubilados o pensionados, un 18% de amas de casa, y el resto se divide en
iguales proporciones entre estudiantes y rentistas. Como veremos mas adelante se
trata de un estrato con baja cantidad de personas por hogar (2 por hogar) cuando la
media argentina asciende a 3,5 personas por hogar. Este estrato tiene también otra
particularidad que lo caracteriza y es la de reunir a personas de muy variados niveles
de ingreso.

Hacemos aqui una pequefia reflexion sobre la importancia de la aparicion de un
estrato que no habia tenido una entidad propia en los analisis de estratificacion social
durante el siglo XX.

Creemos que hay varios elementos que explican la no existencia en la literatura sobre
estratificacion social del “estrato medio laboral inactivo”, a saber:

1) Los socib6logos/as clasicos siempre han analizado la estratificaciéon desde la
perspectiva ocupacional o desde el posicionamiento en la estructura de
ingresos. Esta situacién ha llevado a incorporar al analisis a los trabajadores
(poblacién econdmicamente activa), con lo cual los jubilados, las amas de
casa, los estudiantes y los rentistas no han tenido lugar en esa estratificacion.

2) Los esfuerzos de recuperar poblacion invisible, cuando existio, se dirigié a
analizar la forma de incorporar a la mujer al analisis y en ese sentido se
produjo un avance, pero aun permanecia un “ocultismo” del resto de la
poblacion, muy dificil de mantener actualmente si no es a costo de distorsionar
la realidad.

3) No se contaba con marcos tedricos solidamente establecidos que promovieran
el analisis integral de la sociedad, ni de filtros adecuados de seleccion acerca
de qué elementos deben tenerse en cuenta como para imbricar una red de
categorias “clasicas”, como las de la ocupacion y la de ingreso, con otros
elementos, que al combinarlos funcione para ambos aspectos de la realidad
social (ocupados y no ocupados).

4) No se contaban con herramientas adecuadas para realizar analisis mas
sofisticados, en términos metodolégicos, como para poder integrar una parte
de la sociedad que estaba no visible debido a la “falta de categorias” de los
analisis sociologicos tradicionales. En ese sentido, las técnicas multivariadas, si
bien tienen larga vida (si se piensa que sus origenes) su uso efectivo puede ser
ubicado desde la década de los afios ochenta, a partir de la aparicion del
ordenador personal.

Creo que los socidlogos/as todavia no hemos tomado conciencia del hecho de que en
el analisis de estratificacion se ha dejado de lado mas del 50% de la poblacion —la
economicamente inactiva—, simplemente porque no teniamos categorias de analisis
para incorporar ese grupo a nuestra mirada.

El hecho de que este estrato tenga entidad propia debe ser entendido también, desde
una perspectiva demografica y, particularmente, incorporando a nuestros analisis los
efectos del aumento de la expectativa de afios de vida promedio y del envejecimiento
de la poblacion.

Torcuato Di Tella analizando la formacion de coaliciones entre actores sociales y

particularmente las relaciones de fuerza entre grupos y factores de poder en el
escenario social, enfatiza sobre la importancia de definir correctamente los actores
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sociales que intervienen en el escenario e insiste en el hecho de tener alguna
aproximacioén sobre el “peso especifico” de los actores sociales, como una manera de
apreciar sus relaciones de fuerza (Di Tella, 2003). En nuestra investigacién el actor
“estrato medio laboral inactivo” aparece con un peso especifico propio, pues conforma
un grupo suficientemente importante como para aparecer con entidad auténoma en
este escenario de la sociedad argentina, y ademas su peso es tan grande como el de
los grupos que histéricamente y tradicionalmente han sido tomados en cuenta: el
‘estrato bajo” y el “estrato alto”. Consecuentemente, debemos abrir el telén del
escenario para recibir a un nuevo actor social, del que los sociélogos/as no hemos
dado cuenta anteriormente, principalmente porque nuestras gafas no tenian la
suficiente “graduacion” como para advertirlos y, ademas, porque la sociedad ha
cambiado y ahora necesitamos abordarla desde otra perspectiva.
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7.3.4 Subestratos y dinamica mesosocial

Como hemos mencionado anteriormente, es posible indagar hacia el interior de cada
estrato y encontrar subgrupos con caracteristicas diferentes. Lo interesante de este
analisis es que estos subgrupos van variando de acuerdo con el ciclo econémico. Es
decir, que aqui ya estamos en un nivel distinto del estructural, pues observamos un
nivel intermedio que hemos denominado mesosocial y que refleja el movimiento del
ciclo socioeconémico. Esta es la razén por la cual no encontraremos grupos
homogéneos en todos los afios, como si hemos observado a nivel estructural, pues los
subestratos son lo suficientemente flexibles para captar esta dinamica social y
econdmica del periodo que estamos analizando.

Asi, destacaremos en primer lugar, las caracteristicas generales para mostrar el
procedimiento, analizando el afio 1997 y luego presentaremos los resultados del resto
de los afos.

El “estrato alto” en general tiene dos subgrupos cercanos, uno mas vinculado a
hogares de profesionales asalariados que pertenecen al decil 10 de IPCF y con altos
niveles de educacion (Subestrato 8 en 1997), y otro grupo ligado a hogares con
empleadores o patrones con 6 y mas trabajadores, también con altos ingresos pero
con un nivel de escolaridad un poco menor que el anterior (Subestrato 7).

Grafico N°27: Estratos y subestratos. Afio 1997
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Fuente: Elaboracion propia sobre la base de la EPH y SPAD

El “estrato medio laboralmente activo” se nutre de tres subestratos, el mas importante,
conformado por los trabajadores formales vinculados a la industria, al comercio y a la
administracion publica que acceden a la seguridad social, tienen garantizados su
derechos laborales (subestrato 2); el segundo grupo de hogares vinculados al trabajo
informal y cuenta propia (no profesional), ligados al empleo doméstico y a la
construccién y sin acceso a la seguridad social, con ingresos bajos (subestrato1) y en
tercer lugar, uno muy minoritario de hogares ligados a la inactividad laboral (subestrato
4).
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El “estrato laboralmente inactivo”, arrastra a algunos hogares del ultimo subestrato
descrito (el subestrato 4) que tienen ingresos medios y altos, pero en mayor medida se
compone por hogares del subestrato 5 que contienen la mayor parte de hogares
inactivos y algunos desocupados, con ingresos mas bajos y menores condiciones
habitacionales.

El “estrato bajo” estd compuesto por un grupo muy particular de hogares con
hacinamiento, que no tiene bano o, si lo tiene, es de uso compartido y los ocupantes
gratuito de vivienda (subestrato 6). Ademas aqui también estan presentes gran parte
de los hogares del subestrato 3 donde la mayoria son desocupados, con malas
condiciones habitacionales y bajo nivel de escolaridad promedio.

De la misma manera que el afio 1997, podemos observar el resto de los anos, que sin
embargo no abundaremos en su descripcion. Asi, se presentan a continuacion los
graficos que muestran la distribucién de los subestratos. Algunos afos tienen mayor
divisién de estratos que otros, por ejemplo el afio 2002 tiene 9 subestratos, el afio
2003 tiene 7 y el afio 2006 tiene 10.
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Grafico N°28: Estratos y subestratos. Afio 2002
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Grafico N°29: Estratos y subestratos. Afio 2003
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Grafico N°30: Estratos y subestratos. Afio 2006
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Luego de esta descripcidn general, pasamos a analizar los “subestratos cruzados” que
surgen de cruzar (los cuatro) estratos estructurales y los subestratos (8, 9, 7 o 10
segun el ano 1997, 2002, 2003 o 2006 respectivamente).

Hasta ahora lo que hemos analizado son las caracteristicas de los estratos (divididos
en 4) y la de los subestratos (muy someramente) que presentan distintas divisiones
segun cada ano. Ahora presentamos un analisis un poco mas detallado que refleja la
conformacion de lo que hemos denominado “subestratos cruzados” a partir del cruce
entre el elemento estructural y los subestratos, que nos lleva a especificar, en mejor
medida, la dinamica mesosocial que hemos comentado. No obstante, antes debemos
comentar el procedimiento que hemos realizado, con el fin de obtener mayor detalle
del nivel intermedio o mesosocial.

Tal como comentamos en el apartado metodolégico (que explica el sistema mixto de
clasificacion utilizado para la conformacién de los estratos sociales), es importante
recordar que al subdividir los estratos no obtenemos subestratos “puros”.® Para
ejemplificar esta situacién y ser mas claros en lo que queremos decir pondremos por

%8 \/éase Anexo N°8.
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caso el afo 1997. El cruce entre un nivel macro (cuatro estratos) y un nivel mas
detallado de clasificacién® (ocho particiones) da en total 32 subgrupos, muchos de los
cuales son categorias vacias. De esa manera los subgrupos en los que realmente hay
hogares representados son 16 subgrupos. Pero muchos son residuales pues
contienen muy poca cantidad de hogares. Asi que la estrategia que escogimos fue
analizar cada uno de los subgrupos y reorganizarlos (respetando la estructura macro)
segun el perfil de los hogares que lo componian. En el caso concreto de 1997 el total
de “subestratos cruzados” quedo en 11.

Con el fin de sintetizar el procedimiento llevado a cabo para observar este nivel
intermedio (aun mas detallado que el anterior) se presenta el siguiente cuadro:

Tabla N°29: Dinamica mesosocial: subestratos cruzados, su definicidon
Clasificacion final

Afio Particiones  Particiones Medio Medio Subestrat
inciales con datos Alto Laboral Laboral Bajo ubestratos
. . cruzados
Activo Inactivo

1997 4x8 16 2 4 3 2 11

2002 4x9 18 2 4 3 3 12

2003 4ax7 18 2 3 2 2 9

2006 4x10 19 2 5 3 4 14

Fuente: Elaboracion propia

De esta manera, la tabla puede sintetizarse de la siguiente manera: se obtuvieron 32
particiones iniciales en 1997, 36 particiones en 2002, 28 particiones en 2003, y 40 en
2006. Eliminados los casilleros vacios, los subgrupos a analizar se redujeron a 16 en
1997, 18 en 2002 y 2003, y 19 en 2006. Finalmente se descartaron aquellas
particiones muy pequefias (se analizé caso por caso, segun presentara o no
asociacion con otro grupo), quedando los subgrupos del nivel intermedio reducidos a
11 “subestratos cruzados” para 1997, 12 para 2002, 9 para 2003 y 14 para 2006. Cabe
destacar que este trabajo seria automatico si se elige trabajar con un método que no
sea el mixto, pero nosotros seleccionamos el método mixto que no arroja cruces
“puros”.

El resultado de este proceso se presenta a continuacién, aunque hay que destacar
que resulta complejo presentar tanta informaciéon de una manera que no sea tediosa.
En ese sentido hemos elegido una manera no muy ortodoxa pero que creemos que
ayuda al lector a darse una idea de la dinamica social que queremos presentar con
este andlisis. Cada subgrupo se considera como el 100% de los casos y en funcion de
ello se describen las principales caracteristicas:

% Elegimos el cruce entre la estructura macro y la mayor particién obtenida en el ACM.
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1997 % Principales caracteristicas de los subestratos cruzados

Empleador o patron 64%, de los cuales la mayor parte es profesional asalariado
Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

A
6,6 Propietarios 77% y el resto es inquilino
Ingreso per capita familiar alto ($ 1024)
Estrato
alto

Estrato
medio
laboral.

activo

Altos niveles de escolaridad (80% superior o universitario completo en promedio)

Empleador o patron 16% y pequefios propietarios 30%, resto trabajadores

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 73% y el resto es inquilino

Ingreso per capita familiar alto ($ 723)

Altos niveles de escolaridad (35% superior o universitario completo y 45% incompleto)

Empleado o patrén: 4%, pequefos propietarios: 30% y resto trabajadores
Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios: 75% y el resto es inquilino

Ingreso per capita familiar medio ($ 465)

Altos niveles de escolaridad (60% superior o universitario incompleto)

Trabajadores 92% y pequefios propietarios 7%

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios: 77%, inquilino18%

Ingreso per capita familiar medio ($ 278)

Niveles medios de escolaridad (68% secundario y 19% superior o univer. incompleto)

Trabajadores 96% y pequefios propietarios 3%

Sin hacinamiento 81% y con bafio de uso exclusivo 94%

Propietarios: 73%, inquilino15% y ocupante gratuito 7%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 165)

Niveles medios de escolaridad (49% secundario y 35% primario completo)

285
114

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios: 73%, inquilino 22%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 183)

Niveles medios de escolaridad (42% secundario y 22% superior o univer.incompleto)

Inactivos 87% y desocupados 8%

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios: 84%, inquilino 14%

Ingreso per capita familiar medio ($ 349)

Niveles bajos de escolaridad (45% primario y 40% secundario)

10,8

Inactivos 60% y desocupados 22% y trabajadores 18%
Sin hacinamientoy con bafo de uso exclusivo 88%
Propietarios: 80%, inquilino 7% y ocupante gratuito 12%
Ingreso per capita familiar bajo ($ 177)

Niveles bajos de escolaridad (83% primario)

Estrato

inactivo 9,0

Inactivos 26% y desocupados 58% y trabajadores 15%

Sin hacinamiento 87% y con bafo de uso exclusivo solo 56%
Propietarios: 73%, inquilino 8% y ocupante gratuito 16%
Ingreso per capita familiar muy bajo ($ 9)

Niveles bajos de escolaridad (60% primario y 26% secundario)

1,5

Trabajadores 94% (formal 34%, cuentapropias 30% e informal 28%)
Con hacinamiento 38% y con bafio de uso exclusivo solo 65%
Propietarios: 70%, inquilino 13% y ocupante gratuito 13%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 123)

Niveles bajos de escolaridad (50% primario y 46% secundario)

7,3
Estrato
bajo

} Trabajadores 34% (cuentapropias en mayor medida) e inactivos 60%

Trabajadores 87% (formal 20%, cuentapropias 29% e informal 40%)
K Con hacinamiento 29% y mas de la mitad sin bafo
9,6 Propietarios: 62%, inquilino 10% y ocupante gratuito 25%
Ingreso per capita familiar muy bajo ($ 78)
Niveles bajos de escolaridad (70% primario y 27% secundario)

Esta descripcion reviste caracter ilustrativo, ya que, como se observa, algunos de los
subgrupos son muy pequefios. No obstante, lo que nos interesa es realizar algunas
consideraciones generales sobre esta dimension intermedia de la sociedad con el
objetivo de mostrar que es posible bajar del nivel de analisis estructural, que tiene una
relativa estabilidad, a un nivel intermedio que capta las fluctuaciones de la situacién
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social y econdmica de los hogares a lo largo del tiempo. A continuacion presentamos
los subgrupos de cada estrato para el resto de los afios (2002, 2003 y 2006)

2002 % Principales caracteristicas de los subestratos cruzados

Empleador o patron 60% de los cuales la mayor parte es profesional asalariado
A Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo
59 Propietarios 83% y el resto es inquilino
Ingreso per capita familiar alto ($ 1025)
Estrato
alto

Altos niveles de escolaridad (91% superior o universitario completo en promedio)
Empleador o patrén 19%, pequefios propietarios 29%, resto trabajadores

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo
8,1

1,3
D
13,9
Estrato
medio
Iabt?ral. E
activo 19.1
F

Propietarios 78% y el resto es inquilino
Ingreso per capita familiar alto ($ 499)
Altos niveles de escolaridad (53% superior o universitario completo y 35% incompleto)

Trabajadores 49% y pequefos propietarios 17%

Sin hacinamiento 98% y con bario de uso exclusivo
Propietarios 61% y el resto es inquilino

Ingreso per capita familiar medio ($ 441)

Niveles medios de escolaridad (62%secundario incompleto)

Trabajadores 76% y pequefios propietarios 21%

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 74%, inquilino18%

Ingreso per capita familiar medio ($ 294)

Niveles medios altos de escolaridad (60% superior o univer. incompleto)

Trabajadores 98% y pequefios propietarios 1,2%
Sin hacinamiento 96% y con bafio de uso exclusivo
Propietarios 79% y inquilino16%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 198)

Niveles medios de escolaridad (74% secundario)

Trabajadores 97% (cuentapropias en mayor medida) e inactivos 60%

Sin hacinamiento 81% y con bario de uso exclusivo

Propietarios 74%, inquilino 14% y 9% ocupante

Ingreso per capita familiar bajo ($ 153)

Niveles medios bajos de escolaridad (66% secundario y 26% primario completo)

9,0

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 80%, inquilino 15%

Ingreso per capita familiar medio ($ 265)

Niveles bajos de escolaridad (45% primario y 37% secundario)

14,5

Inactivos 73% y desocupados 21%

Sin hacinamiento 96% y con bafio de uso exclusivo 94%
Propietarios 85%, inquilino 5% y ocupante gratuito 9%
Ingreso per capita familiar bajo ($ 143)

Niveles bajos de escolaridad (82% primario)

Estrato

inactivo 4.1

Inactivos 47% y trabajadores 25%

Sin hacinamiento 97% y con bafio de uso exclusivo solo 97%
Propietarios 81%, inquilino 6% y ocupante gratuito 11%
Ingreso per capita familiar bajo ($ 185)

Niveles bajos de escolaridad (55% primario y 31% secundario)

3,7

J
8,8
Estrato K
bajo 8,6
L
2,9

Trabajadores 98% (informal 49%, cuentapropias 30% y formal operativo 18%)
Con hacinamiento 35% y con bafio de uso exclusivo solo 98%

Propietarios 75%, inquilino 9% y ocupante gratuito 14%

Ingreso per capita familiar muy bajo ($ 93)

Niveles bajos de escolaridad (38% primario y 57% secundario)

Trabajadores 96% (informal 62% y cuentapropias 28%)

Con hacinamiento 17% y bafio de uso compartido 18%

Propietarios 66%, inquilino 6% y ocupante gratuito 25%

Ingreso per capita familiar muy bajo ($ 49)

Niveles bajos de escolaridad (47% primario y 45% secundario incompleto)

Trabajadores 55% y 40% desocupados

Con hacinamiento 24% y bafo de uso exclusivo 91%
Propietarios 77%, inquilino 8% y ocupante gratuito 14%
Ingreso per capita familiar muy bajo ($ 59)

Niveles bajos de escolaridad (62% primario y 27% secundario)

|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
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2003

Estrato
alto

Estrato
medio
laboral.
activo

Estrato
inactivo

Estrato
bajo

2006

Estrato
alto

2 N N B N N

%

6,0

8,5

27,2

8,7

6,6

10,1

%

49

1.3

J\.

-

\

Principales caracteristicas de los subestratos cruzados

Empleador o patron 76%, de los cuales dos terceras partes es profesional asalariado
Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 79% y el resto es inquilino

Ingreso per capita familiar alto ($ 1152)

Altos niveles de escolaridad (94% superior o universitario completo en promedio)

Empleador o patron 15% y pequefios propietarios 25% y trabajadores 50%

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 77% e inquilinos18%

Ingreso per capita familiar alto ($ 500)

Altos niveles de escolaridad (65% superior o universitario completo y 24% incompleto)

Trabajadores 93% y pequefios propietarios 7%

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 73%, inquilino18%

Ingreso per capita familiar medio ($ 238)

Niveles medios de escolaridad (62% secundario y 28% superior o univer. incompleto)

Trabajadores 96% y pequefios propietarios 3%

Sin hacinamiento 89% y con bafio de uso exclusivo 96%

Propietarios 73%, inquilino14% y ocupante gratuito 5%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 123)

Niveles medios de escolaridad (72% secundario y 19% primario completo)

Trabajadores 56% (cuentapropias en mayor medida) y pequefios propietarios 34%

Sin hacinamiento y con bafo de uso exclusivo

Propietarios 72%, inquilino 22%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 365)

Niveles medios altos de escolaridad (24% secundario y 57% superior o univ. incompleto)
Inactivos 75% y desocupados 19%

Sin hacinamiento 96%y con bafio de uso exclusivo 92%

Propietarios 77%, inquilino 7% y ocupante gratuito 11%

Ingreso per capita familiar medio ($ 170)

Niveles bajos de escolaridad (80% primario)

Inactivos 70%, desocupados 13% y trabajadores 16%

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo 97%

Propietarios 83%, inquilino 10% y ocupante gratuito 3%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 313)

Niveles bajos de escolaridad (46% primario y 35% secundario)
Trabajadores 94% (formal 32%, cuentapropias 26% e informal 47%)
Con hacinamiento 34% y con bario de uso exclusivo 88%
Propietarios 64%, inquilino 11% y ocupante gratuito 13%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 114)

Niveles bajos de escolaridad (38% primario y 56% secundario)

Trabajadores 92% (cuentapropias 19% e informal 68%)

Con hacinamiento 28% y bafio de uso compartido 21%
Propietarios 55%, inquilino 7% y ocupante gratuito 26%
Ingreso per capita familiar muy bajo ($ 79)

Niveles bajos de escolaridad (53% primario y 43% secundario)

Principales caracteristicas de los subestratos cruzados

Empleador o patron 88% de los cuales el 79% es profesional asalariado

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 78% y el resto es inquilino

Ingreso per capita familiar alto ($ 1585)

Altos niveles de escolaridad (95% superior o universitario completo en promedio)

Empleador o patron 16%, pequefios propietarios 22% y 55% trabajadores

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 71% e inquilino 23%

Ingreso per capita familiar alto ($ 1104)

Altos niveles de escolaridad (68% superior o universitario completo y 23% incompleto)

150



Trabajadores 73% y pequefios propietarios 23%

Sin hacinamiento 98% y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 68% e inquilino 28%

Ingreso per capita familiar medio ($ 700)

Niveles medios altos de escolaridad (65% superior o universitario incoompleto)

13,8

Trabajadores 98%

Sin hacinamiento 98% y con bario de uso exclusivo

Propietarios 66%, inquilino 23%

Ingreso per capita familiar medio ($ 439)

Niveles medios de escolaridad (45% secundario completo y 34% incompleto)

16,8

Trabajadores 88% y desocupados 8%

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 88% y inquilino 5%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 365)

Escolaridad promedio (57% secundario, 23% primario y 17% superior o univ. incompleto)

Estrato E
medio 8,6
laboral.
activo

Trabajadores 93% (50% formales y 32% informales) y pequefios propietarios 4%
Sin hacinamiento 74% y con bafio de uso exclusivo 95%

Propietarios 47%, inquilino 28 y ocupante en general 23%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 324)

Niveles medios de escolaridad (88% secundario)

4,5

Trabajadores 53% (formales 33%) e inactivos 40%
Sin hacinamiento 81% y con bafio de uso exclusivo
2.1 Propietarios 59%, inquilino 38%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 526)

Escolaridad promedio (37% primario completo y 37% superior incompleto)

Inactivos 87% y trabajadores 11%

Sin hacinamiento y con bafio de uso exclusivo 97%

Propietarios 88%, ocupante en general 6%

Ingreso per capita familiar medio ($ 440)

Niveles bajos de escolaridad (97% primario)

8,3

Inactivos 91% y trabajadores 8%

Sin hacinamiento 91% y con bafio de uso exclusivo

Propietarios 88%, inquilino 7%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 661)

Niveles medios de escolaridad (50% secundario y 20% superior o univ. incompleto)

Estrato |
inactivo 6,1

Inactivos 21% y trabajadores 71%

Sin hacinamiento 97% y con bafio de uso exclusivo 93%
Propietarios 85%, inquilino 6% y ocupante en general 6%
Ingreso per capita familiar bajo ($ 309)

Niveles bajos de escolaridad (82% primario)

35

Trabajadores 90% (informal 58%, cuentapropias 17% y formal operativo 15%)
Sin hacinamiento 95% y con bafio de uso exclusivo 92%

Propietarios 76%, inquilino 10% y ocupante en general 10%

Ingreso per capita familiar muy bajo ($ 192)

Niveles bajos de escolaridad (55% primario y 35% secundario)

1,8

Trabajadores 94% (formal 55% y cuentapropias 37%)

Con hacinamiento 49% y bafio de uso compartido 8%

Propietarios 53%, inquilino 15% y ocupante en general 26%

Ingreso per capita familiar bajo ($ 234)

Escolaridad promedio (15% primario, 79% secundario y 7% superior o0 univ. incompleto)

6,9

Estrato
bajo

Trabajadores 84% y desocupados 9%

Con hacinamiento 24% y bafio de uso exclusivo 83%

Propietarios 72%, inquilino 6% y ocupante en general 18%

Ingreso per capita familiar muy bajo ($ 154)

Niveles bajos de escolaridad (74% primario y 23% secundario)

Trabajadores 93% y 5% desocupados

N Con hacinamiento 14% y bafio de uso exclusivo solo 60%

6,0 Propietarios 48%, inquilino 11% y ocupante en general33%
Ingreso per capita familiar muy bajo ($ 132)
Niveles bajos de escolaridad (38% primario y 55% secundario)

Estos datos nos ayudan a observar el comportamiento interno de cada uno de los

estratos macro en forma mas desagregada. Sin entrar en el detalle de cada uno,
vamos a resaltar algun aspecto de la informacion presentada.
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Lo que queremos destacar es la homogeneidad del estrato alto. Esta homogeneidad
no la muestra ningun otro estrato, pues en todos los afios hay dos “subestratos
cruzados” (el A y el B) que dan cuenta del estrato alto; el elemento discriminante entre
ambos lo da el posicionamiento mayoritario de los asalariados profesionales, pues esa
funcion o posicion laboral lleva asociada el nivel educativo y el nivel de ingresos mas
elevado.

En un trabajo anterior (Fachelli, 2007) la categoria “asalariado profesional” nos ofrecia
dudas por su caracter hibrido, pues si bien observabamos su permanente
posicionamiento en la cuspide de la piramide social, también considerabamos
intuitivamente que ese lugar debia estar ocupado por empleadores mas tradicionales
(que efectivamente comparten ese lugar, pero en segundo puesto). Asi es que la
profundizacion de los aspectos vinculados a esta categoria ocupacional, nos ha
ayudado a afianzar conceptualmente los hallazgos encontrados empiricamente. En
ese sentido, Jorrat razona con respecto al mismo comportamiento observado de este
grupo y cita la defensa que hace Golthorpe (1995: 240) de incluir a los profesionales
dentro de la Clase | (Clase de Servicios) afirmando que “El argumento a favor de que
profesionales, administradores y directivos ostentan posiciones de clase basicamente
similares debe, por tanto, exponerse del modo siguiente. Estos empleados, al estar
caracteristicamente ocupados en el ejercicio de autoridad delegada o en la aplicacion
de conocimiento especializado y experto, operan en sus tareas y en sus roles con un
grado distintivo de autonomia y discrecionalidad; y, como consecuencia directa del
elemento de confianza que esta envuelto necesariamente en su relacidén con la
organizacién que los emplea, tienen acordadas condiciones de empleo también
distintivas, tanto en el nivel como en el tipo de recompensas en juego. En otras
palabras, los profesionales, administradores y directivos se diferencian tipicamente de
estas distintas maneras de los empleados de otros rangos -y, mas obviamente aun, de
los obreros asalariados- por la indole de su trabajo y por su situacién de mercado”
(Jorrat, 2000: 112).

En este sentido, debe observarse que el fendmeno trasciende la clasificacion
individual, pues cuando expandimos la clasificacién al hogar su efecto se potencia,
aunque en su definicion original la categoria “profesional asalariado” esté posicionada
en segundo lugar de importancia, después del patron o empleador (siguiendo los
criterios empleados por Portes y Hoffman).

Consideramos que este analisis desmenuzado de los estratos estructurales le da
profundidad al analisis macro, pues permite indagar sobre las transformaciones que
viven los hogares de acuerdo con el comportamiento del ciclo econémico y sus efectos
a nivel social.
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